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贵州百灵企业集团制药股份有限公司投资者关系活动记录表

编号：2025-006

投资者关系活动

类别

☑特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

参与单位名称及

人员姓名

上海庐田资本资产管理有限公司 陆晨辉、冯士炯；苏州昊弘

投资管理有限公司 胡金松；天风证券 李臻；方正证券 许睿；

徐朝晖

时间 2025 年 9 月 13 日

地点 公司会议室

上市公司接待人

员姓名

总经理：牛民

研发总监：夏文

证券事务代表：陈智

投资者关系活动

主要内容介绍

1、贵州百灵当前核心发展战略是围绕哪些核心平台推进？

答：核心战略是围绕四大平台建设推进。

第一个是规模化的制造平台，第二个是产业链整合平台，

第三个是全渠道的销售平台，第四个是大品种的研发平台。

规模化的制造平台主要是依托于公司扩能技改项目，后续

相关整体完工后公司的中药材处理能力将会从每年 2.5 万吨

提升到 6万吨，这将为公司产品未来销售上量提供强有力的支

持。

产业链整合平台是指通过诸如上市持有人许可委托业务、

贴牌业务等方式，在市场里寻找优势品种，利用产业链整合平

台优势，把整个产品线规模做大做强。

全渠道的销售平台包括线上线下，如商业批发、NKA 连锁、



基层医疗机构、等级医院、电商等。要做到全渠道的覆盖和推

广，同时做好品种、品规、价格的梳理和管理，用专业化的队

伍为全渠道的销售平台建设打下坚实基础，这也是公司希望进

一步提升的重点方向。

大品种的研发平台主要针对已经布局的产品，比如苗药糖

宁通络项目的开发，经典名方开发的黄连解毒丸，国医大师传

承的验方益肾化浊颗粒，院内制剂转化的冰莲草含片，以及新

的呼吸道和肺部病毒性感染的中药抗病毒制剂等，通过产业化

的路径去形成新的规模，在产能扩建和全渠道销售平台的加持

下，实现产业升级和规模提升，进一步提升行业地位、提高企

业的综合竞争实力。

通过公司产能的优势，销售的优势，以及我们研发后期品

种的优势和已经形成的整合能力的优势去充分参与市场竞争。

公司明确的定位是要做苗药行业的领导者，发挥公司四个平台

的能力，使综合优势进一步提升，这是公司应对未来市场竞争

的有力手段。

2、公司在糖尿病及相关并发症领域有哪些重点研发品种？临

床进度如何？

答：公司围绕“糖宁通络”对糖尿病及并发症进行研发，

糖宁通络作为医疗机构制剂已有 10 年以上的临床使用经验，

按照中药评审办法，符合人用经验的积累，通过向国家药监局

申请，该项目豁免了 1、2期临床，直接开展 3期临床实验（糖

尿病视网膜病变的 3期临床试验），相关临床研究工作正在按

照临床方案正常推进，患者已在陆续入组，公司研发项目取得

阶段性进展后，公司将会及时的履行信息披露义务。

3、黄连解毒丸研发项目的进展情况？

答：黄连解毒丸是我国首个“全科”证候类中药新药。自

2017 年贵州百灵企业集团受让该项目以来，公司持续加大研

发投入，加快推进研发进程，在国家药监局药品审评中心指导，



张伯礼院士等专家参与顶层设计、全国多家权威机构合作下，

历时六年多顺利完成 2期、3期临床试验。黄连解毒丸 3期临

床试验共入组 840 例病例，从百余种符合中医实热火毒证、三

焦炽盛证辨证标准的西医疾病中，选择以急性咽炎、复发性口

腔溃疡、牙龈炎、便秘四种病证为载体进行临床验证，进一步

评价黄连解毒丸治疗中医实热火毒证的有效性、安全性以及作

用机制，为后续申报上市提供依据和支持。值得一提的是，该

项目采用了独特的“中医证候+Biomarkers”评价方式，为“证

候类”中药的审评和构建中医药诊断技术与评价标准体系提

供了方向。

目前该项目已完成临床 3 期研究工作，正准备上市前沟

通，后续如顺利获批，该药将实现我国“证候类”中药新药零

的突破，为上百种实热火毒相关疾病提供治疗新选择。

4、公司销售费用率高的原因是什么？有哪些优化措施？

答：公司销售费用率高的原因是公司过去采用“大包”模

式，存在品种规划不清晰、渠道管控弱、销售团队人员管理不

精细，人均销售额不高等情况。

公司对销售费用率的优化是长期持续的工作，主要通过以

下几方面：

一是公司将继续深化营销体系改革，逐步增加覆盖范围，

逐步从大包模式改为直营模式，目前，公司直营制改革已累计

完成 15 个省份，今年公司还会持续推动营销体制改革，其中

各区域的销售费用率达标情况将是考核指标之一。

二是公司已成立市场监管部，把各个分公司和办事处的商

务活动和财务进行有效的垂直监管，深度参与费用管控、商业

谈判等环节。

三是通过对管理模式、销售模式、奖励机制的优化和完善，

对公司的销售人员人均指标提出新的考核要求，对直营分公司

加强预算制考核，对部分品种采取渠道优化的政策以降低销售



费用，充分调动各级销售人员积极性，通过适时推进股权激励

计划等方式，使广大员工获益与公司发展相契合。

5、公司 2025 年营收、净利润目标是什么？如何实现盈利修

复？

业绩目标：2025 年营业总收入预计 40 亿元，净利润预计

1.2 亿元。

盈利修复路径：

产品提价：核心品种逐步优化价格体系；

人效提升：通过直营制改革和人员的进一步优化，将人均

销售额提高；

增量贡献：通过品种整合平台既通过上市持有人许可委托

模式，不断的引入优势品种来提升综合盈利能力。

6、成都赜灵公司的情况？

答：成都赜灵生物医药科技有限公司是公司投资的参股子

公司，公司持股比例为 17.6926%，为第二大股东，成都赜灵

2019 年成立于成都高新区，是一家专注于创新药物研究及产

业化的国家高新技术企业，由四川大学华西医院生物治疗国家

重点实验室陈俐娟教授领衔，依托四川大学及华西医院多学科

交叉科研优势，拥有完善的研发平台，涵盖药物发现、临床前

研究、临床试验等药物研发全链条。聚焦恶性肿瘤、炎症和自

身免疫性疾病等领域，布局了多条创新药研发管线，如注射用

甲磺酸普依司他、马来酸氟诺替尼片等。目前已经完成 A轮、

B轮及 B+轮股权融资。

附件清单（如有） 无

日期 2025 年 9 月 15 日


