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2025 年半年度业绩说明会投资者关系活动记录表 

                                                        编号：2025-002 

投资者关系活动

类别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            ■业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他                             

参与单位名称 线上参与公司 2025 年半年度业绩说明会的全体投资者 

时间 2025 年 9 月 16 日（星期二）16:00-17:00 

地点 上证路演中心（http://roadshow.sseinfo.com/） 

上市公司接待人

员姓名 

董事长、总经理：周振先生 

董事、董事会秘书：陆万里先生 

财务总监：孙建德先生 

独立董事：陈明先生 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

一、活动提问及回复情况： 

问题1：报告期内，公司经营活动产生的现金流量净额为-1426

万元，虽仍为负，但同比改善了 45.3%。考虑到公司目前仍处

于亏损状态，且正在进行对量羲技术的收购，公司如何看待当

前的现金流状况？未来公司将如何平衡业务运营、技术研发投

入以及并购整合所需的资金需求？是否有具体的计划来进一

步改善现金流，并支持公司的战略发展？ 

答：尊敬的投资者您好，公司正努力改善现金流状况，全

力推进款项回收与资产盘活，推动经营活动现金流逐步向好，

为持续健康发展提供有力支持。 

公司依据经营发展战略、并购项目及公司现金流情况审慎



融资，并通过融资有效盘活公司存量资产。目前公司偿债能力

和运营能力良好。在未来的发展进程当中，公司将持续切实做

好经营管理，优化内部控制体系，合理利用资本市场各类融资

工具，统筹考虑公司发展与负债的关系，以持续、稳健经营为

前提，控制资产负债率水平，以改善现金流状况。 

感谢您对公司的关注。 

问题2：半年报显示，公司 2025 年上半年研发费用同比下降

54.11%，研发人员数量从 62 人减少至 31 人，同比减少一半。

但同期研发投入占营收的比例却提升了 2.3 个百分点至

16.85%。公司如何解释这种“研发人员减半但研发投入占比提

升”的现象？这是否意味着研发策略或方向发生了重大调

整？公司如何保证在人员减少的情况下，维持核心技术的创新

能力和在串联质谱、小型化等前沿领域的竞争力？ 

答：尊敬的投资者您好，因研发策略有所调整，公司将研

发资源集中在核心产品上，研发人员数量及研发费用均有一定

程度的下降，研发投入占比从 2024 年上半年 18.77%下降到

2025 年同期的 16.85%。 

公司目前研发方向主要是持续围绕有较大市场前景的产

品来开展，暂停了部分市场前景不明朗的产品投入，因此，人

员虽有所减少，但仍保留了大部分技术骨干，在核心产品上（如

三重四极杆液质、气质联用仪等串联质谱仪）持续进行投入，

以维持研发发展的核心竞争力。 

感谢您对公司的关注。 

问题3：公司 2025 年上半年营收同比下降 48.88%，主要受下

游投资节奏及需求放缓影响。与此同时，公司正以约 3.84 亿

元收购量羲技术 56%股权。量羲技术近年来增长迅速（2025

年上半年营收已达 7079.61 万元）。此次并购预计将如何具体

提振公司整体收入？双方在技术、市场渠道和供应链方面将如

何实现协同，以应对当前主营业务的压力？ 



答：尊敬的投资者您好，如果公司并购完成，标的公司量

羲技术的经营业绩将根据会计准则纳入上市公司合并财务报

表范围，进而增厚上市公司业务收入，促进上市公司整体经营

业绩的提升。  

技术协同表现为：双方可实现研发资源共享、技术协同输

出，有力推动上市公司质谱仪产品技术迭代升级和储备，进一

步强化公司在质谱仪产品领域的技术优势地位；亦有利于标的

公司加速突破离子阱量子计算技术路线，实现标的公司在量子

计算领域超导人造粒子与离子阱天然粒子技术路线并存的战

略布局； 

在市场渠道协同方面，双方主营业务均聚焦于专业仪器设

备领域。公司主要客户包括政府部门、事业单位、科研院所、

医疗机构和科技企业等。量羲技术产品可应用于超导量子计

算、极端物性研究等相关领域，下游客户为国内知名的高校、

科研院所、科技型企业。双方下游客户质量以及行业地位较高，

且存在类似的行业属性，在客户资源上可互助导流； 

在供应链方面，双方有部分上游供应商存在相似或重合的

现象。本次重组后，双方可共享供应商资源，提高采购效率，

增强供应链稳定性。对于相似供应商，可以丰富双方的供应商

选择，拓展采购渠道，降低对单一供应商依赖；对于重合供应

商，重组后合并采购量增大，双方议价能力增强，可获得更优

惠的采购价格和付款条件，有利于降低单位采购成本，提高资

金使用效率。  

感谢您对公司的关注。  

附件清单（如有） 无 

日期 2025 年 9 月 16 日 

 


