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投资者关系活动记录表 

 

证券代码：002254                                         证券简称：泰和新材 

泰和新材集团股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                   编号：2025-056-058 

投资者关系活动

类别 

 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他              

参与单位名称及

人员姓名 

中泰化工 徐思博、林欣 

长城基金 陈子扬 
 

时间 2025 年 9 月 17 日 

地点 公司会议室 

上市公司接待人

员 

董事会秘书董旭海、董事会办公室人员 

投资者关系活动

主要内容介绍 

投资者：公司是两大产品？可以这么认为？ 

答：从大的方面区分可以这么说，实际上的产品比较多，但

是按现阶段收入、利润的构成，主要还是氨纶和芳纶。 

投资者：芳纶今年上半年的情况？ 

答：同比销量是增长的，但是均价有一些下降，所以从收入

端和利润端来看基本上没有增长，利润端可能稍微有点下

降。 

投资者：产能是三万两千吨，上半年产销量？ 

答：上半年的量大概是一万多。利润受到的影响，跟开工率

也有关系。间位开工率比较高，对位低一些。 

投资者：这个差异主要是？ 

答：要看原来的基数，间位芳纶原来的基数高，增量没有那

么大，开工率高一些；对位芳纶基数低。但是看销量增幅，
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对位比间位要高。 

投资者：间位主要是个体？环保？ 

答：个体防护方面主要是做阻燃，像阻燃防护服，也有工业

过滤领域。 

投资者：对位？ 

答：主要是光缆、防护，还有汽车上的一些应用。 

投资者：汽车主要是用在？ 

答：像胶管、刹车片，还有像轮胎的帘子布等。 

投资者：光缆方面？ 

答：光缆领域的主要作用是增强，因为里面的光纤是比较脆

弱的，拉伸容易断，并且拉伸后信号衰减比较厉害，而芳纶

强度、模量高，用来保护光纤。 

投资者：下游整体需求？ 

答：有增长，但是增幅不是特别大。 

投资者：公司对位的量的增速高于行业？ 

答：对。 

投资者：收入、利润没有增长，主要是因为价格？ 

答：对，价格下降的比较大。 

投资者：是因为进入的玩家太多了？ 

答：这是一方面。价格下降的原因：一是整体大环境不好，

需求没有大家想得增长的那么快，这是主要原因；二是国外

头部企业停产恢复之后采用了比较极端的价格手段；三是新

的玩家在进入，刚开始做质量不太好，用价格手段来销售产

品，对行业多多少少有点影响。 

投资者：上半年出口还是增长？ 

答：对。 

投资者：未来怎么看芳纶板块？价格等。 

答：如果单纯从价格的角度来看，现在基本上是在比较低的

位置。现在这个位置，间位芳纶我们的利润还可以，其他人
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不怎么赚钱；对位我们的利润不好，其他人肯定比我们更差。

从这个角度来看，价格再往下走的空间不大。对我们来说，

主要还是做好我们自己的产品，因为有一些事原来是做得不

够好，比如对位，我们的产品品质跟全球最好的比还是有一

些差距，跟国内同行比，比他好，但是差距不够大。现在竞

争这么激烈，我们要把品质提上去，跟国外缩小差距，跟国

内拉大差距，把产品卖出溢价。另外国内还有一些需求我们

之前没做，比如轮胎，这方面我们以前下的功夫不够多，要

对类似这种市场做一些开发。三是从国内外两个市场来看，

国内我们的市场占有率比较高了，要对海外多做一些开发。 

投资者：间位利润还行，跟同行比是成本上的优势？ 

答：成本我们肯定是全球最低的，品质基本上也是全球最好

的之一。间位芳纶的销售我们是直接走到终端的，比如做防

护服，我们的直接客户是纺纱厂，然后到织布厂，然后是成

衣厂，最后使用是终端企业。这个产品我们是跟终端客户建

立联系，并且这方面国家标准是我们做的，有一些终端大客

户的企业标准也是我们做的，通过这些标准和服务做了一些

绑定，这个领域竞争起来就不单是价格的竞争，还是综合的

竞争。对位这方面就做的弱一些，但是我们在朝着这方面转。 

投资者：从今年的情况来看，哪些下游可能需求有增长？或

者说打开了哪些新领域的应用？ 

答：如果单纯看终端需求增长不明显，基本上是对国外的替

代为主。 

投资者：对我们来讲有没有新的领域？ 

答：比如刚刚说的橡胶领域，包括轮胎、胶管。轮胎领域我

们之前没怎么做，现在逐步的在铺。 

投资者：这个市场会很大？ 

答：全球大几千吨的市场。 

投资者：在轮胎里的应用以前就是有的？ 
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答：对。以前的轮胎是类似跑车那种豪华车在用，因为能减

重，现在逻辑有一些变化，因为现在电车比较重，如果电池

减不掉，从别的方面减，轮胎也是重要的一方面，并且芳纶

轮胎的力学性能比其他的像钢丝的也要好。 

投资者：劣势是成本？ 

答：它贵一些，再是用芳纶做和用钢丝做的工艺是不一样的，

以前没用过芳纶，要用的话还需要摸索。这个最早是国外的

大牌轮胎在用，中国的比较少，可能是有个过程。 

投资者：预计这方面未来能做到多大的体量？ 

答：我们规划的比较大，最早我们的想法是单个产品做到三

到四万吨，现在是两个芳纶合起来差不多。 

投资者：我们现在三十多的毛利率？ 

答：间位三十左右。 

投资者：芳纶要用在隔膜涂覆上，最近进展？ 

答：我们建了个产业化的生产线，今年年中开始带料试车。

从客户的反馈来看，有些客户对这个事比较积极。站在我们

的角度来看，我们刚开始干，不是那么熟练，交付能力还没

达到客户的要求，还有一个磨合的过程。 

投资者：我们做好涂覆再给客户？ 

答：对，我们自己涂。 

投资者：客户为什么不做涂覆这个动作？ 

答：因为我们现在的客户是电池厂，电池厂的基膜本来也是

采购的；有一些基膜厂自己也做涂覆，像做陶瓷涂覆的很多，

芳纶涂覆也有在试的，但是隔膜工厂做涂覆一直没做起来，

国外做起来了。后来我们调研市场发现，一是国外做的自己

就是做芳纶的。为什么要做芳纶的才能做这件事，因为在涂

的过程中，一是做芳纶的对这种材料更了解，更会用；二是

因为是油涂，涂的过程中有溶剂，本身就是做芳纶的话溶剂

就直接回收，不做芳纶的话，溶剂和芳纶一块买，溶剂还需
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要单独处理，成本会很高。后来我们自己算了下，我们自己

做的成本会比国外的售价低不少，所以我们自己来做。 

投资者：之前下游电池厂对芳纶涂覆，觉得价格贵？ 

答：以前觉得贵。 

投资者：现在价格有降下去？ 

答：我们卖的比国外肯定是便宜不少，但还没达到我们的预

期，毕竟现在还不够熟练。 

投资者：现在愿意采用这种涂覆的，是国内主流的电池厂？ 

答：都有一些，可能有一些有特殊要求的企业更快。比如说

车厂，做半固态的会比较快；算力中心的备用电源，要求充

放速度快；或者像充电宝，这种有特殊要求的企业更快。 

投资者：核心还是安全？ 

答：对。 

投资者：芳纶未来的方向是继续扩大产能？还是下游应用是

更主要的方向？ 

答：以前大家都是站在生产方和供应方的角度来做这件事，

做芳纶就是站在做纤维的角度，现在我们的思路是绕到客户

的后面，直接找终端客户，跟我们做防护服的思路比较像。

举个例子，像电车，现在电车起火的新闻比较多，解决方案

有很多种，像芳纶隔膜，是从最小的电芯来解决；除了它，

还有其他的解决方案，再有一个问题是现在存量的车怎么解

决。之前有装载电车的轮船起火，导致船员弃船，为了解决

这个问题，我们设计了一个类似罩子的产品，以后再着火也

只烧这一辆。类似这种解决方案，来拉动我们的产品。 

投资者：现在能看到比较明确的量？替代钢丝的轮胎或者涂

覆等？ 

答：这些都是需要些过程，最快的就是对原有供应商的替代，

因为凡是新的东西，都有个周期，像轮胎的验证周期至少是

两到三年。 
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投资者：间位和对位的产能？ 

答：现在是各一万六。 

投资者：氨纶怎么看？ 

答：氨纶现在很卷。我们的价格今年没降，跟去年下半年比

略有上升，同行的价格还是在降。 

投资者：为什么？ 

答：主要是我们去年新产线的等级品比较多，开的不稳，现

在稳定了，价格高一点客户也能接受。 

投资者：价格是两万多？ 

答：对，两万出头。 

投资者：上半年好像是略亏一些？ 

答：亏，但是同比略有减亏。 

投资者：上半年销量三万吨左右？ 

答：差不多。 

投资者：氨纶现在想做一体化，有什么成本优势？ 

答：三五年来看没有什么明显优势，尤其是 BDO 产能严重

过剩。 

投资者：现在在讲反内卷？ 

答：估计会从大的东西开始，氨纶比较小。并且这个应该还

是行业协会为主，主要还是靠自律。 

投资者：氨纶的价差来讲，可能还是看不到回升的希望？ 

答：整个行业估计暂时看不到，因为现在整体从供求关系来

看，供给比需求大三五十万吨，并且扩产还没完全结束。虽

然需求总体来说还在增长，但是这个缺口靠自然增长，可能

要几年才能持平。这是不利的方面，当然也有有利的因素，

一直有产能在退出。 

投资者：我们今年的规划，氨纶？ 

答：我们短期来看产能是够用的，我们现在要做几件事：一

是把我们产品的品质提上来，提品质的同时价格稍微提一
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下，比同行稍微多一点溢价，因为以前我们的产品是有点溢

价的，这两年是因为有点状况；二是品质、价格提了之后，

提负荷，并且在这个过程中，多做一点差别化，我们现在做

了一些，体量不大，后面渐渐把体量做起来。这是短期要做

的，中长期来看，我们在对工程技术进行优化，比如间位我

们做的好，氨纶做的不好，间位我们自主设计的东西更多，

氨纶现在也在利用间位的经验，对流程进行梳理，不合理的

地方进行改造，因为生产流程变短，效率会提高，假如后面

再上工程，投资密度会下降，对提高品质也有一定的好处，

所以这件事我们也在做。 

投资者：预计氨纶下半年环比情况？ 

答：稍微有点改善，幅度不大。 

投资者：除了这两大类，还有什么其他的规划？ 

答：我们现在是分四个事业部。先进纺织部，主要是氨纶、

绿色印染、智能纤维。绿色印染以前是在烟台开了一个染色

工厂，在佛山建了数码打印的工厂，用低污染、低能耗的技

术来解决以前染厂的一些问题。目前感觉更有可能做成的是

打印这种方式，打印现在推广的比较好的是数码印花，它的

成本一直在降，并且在印花里的占有率一直在提升，但是还

有更大的一个市场，是纯色的，印花在印染行业顶多 30%的

比例，剩下的是纯色的，打印纯色目前还没有解决方案，这

方面我们在做一些技术储备。智能纤维，主要是发光纤维和

纤维锂电池，发光纤维的终极想法是拿它织一件衣服当显示

器，现阶段是在做一些其他的，像夜跑鞋、夜跑服，还有汽

车内饰，像氛围灯、星空顶。纤维电池我们在开发跟智能穿

戴有关的方向，比如 VR 眼镜，如何用纤维电池实现轻量化

和空间的充分利用。这是我们现有的业务，另外我们还在做

T2T，纺织、服装原料的循环利用，这个今年会有一个中试

线。回用的面料在欧洲比较认可，一件衣服要有 30%的回用
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比例，这个也是直接走到终端，跟品牌商合作。芳纶是在安

防与信息事业部，这里还包括芳纶下游的业务，像浆粕、织

布、捻线等，还有回收的芳纶。现在主要是这两块，未来主

要是做一些解决方案，比如说钢铁厂，以前是通过服装厂卖

防护服，后面就把相关的产品组合到一起，像我们有芳纶增

强的输送带，对比以前钢增强的，钢增强的输送带除了重之

外，还有个问题是很容易坏，停下来维修时间也比较长，我

们也在推这些产品，可能还会涉及其他的。类似这些我们可

能会做解决方案，另外还会有电子领域的应用，比如手机的

散热膜也有中试线在做，这也都是这个事业部未来的方向。

第三个事业部是新能源材料事业部，主要是芳纶纸、芳纶隔

膜，未来可能还会做其他的东西，比如新能源车用的一些复

合材料。还有化工事业部，是做原料的，目前是芳纶原料为

主，后面可能也会做其他的。 

投资者：手机散热膜是芳纶？ 

答：不是芳纶，也是一种有机材料。我们自己合成材料，下

游有客户进行碳化，然后给手机厂，是相对性价比比较高的

一种方案。 

投资者：以前是散热膜？ 

答：比较多，有膜、液体、风扇、金属、石墨等。像石墨碳

化之后是碳，我们的产品碳化之后也是碳，但最终导热效率

有差异。 

投资者：我们的散热效率高？ 

答：对，成本相对也不高，是性价比比较高的一种材料。 

投资者：芳纶纸的下游？ 

答：目前主要是电气绝缘，像变压器、电机；二是蜂窝结构

材料，用来做飞机、高铁的减重。 

投资者：手机散热膜这个材料，现在是已经有客户？ 

答：对。 
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投资者：单机大概用多少？ 

答：单机的占用量不大。 

投资者：这是新的材料？ 

答：对。 

投资者：这个市场大吗？ 

答：这个市场价值量估计也就几个亿。我只是举个例子，芳

纶所在的这个事业部有两个大方向，安全和信息，信息里这

个是最接近产业化的产品，后面还有其他的。 

附件清单 无 

日期 2025 年 9 月 17 日 

 


