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成都硅宝科技股份有限公司投资者关系活动记录表

编号：2025-007

投资者关系

活动类别

特定对象调研 □分析师会议 □媒体采访

□业绩说明会 □新闻发布会 □路演活动

□现场参观 □其他

参与单位名称

及人员姓名
华泰柏瑞、财通资管、交银施罗德、西部证券、广发证券等

时间 2025 年 9 月 17 日

地点 现场调研

接待人员 副总经理兼董事会秘书 李媛媛、证券事务代表 金跃

投资者关系活动

主要内容介绍

公司与分析师及投资者就公司相关经营情况进行了交流。

主要内容如下：

一、请问公司产品应用领域有哪些？

回复：公司立足于新材料行业，专注于从事高端有机硅密封胶等新材料的

研发、生产及销售。公司经过多年技术创新、投资并购、产能建设等方式加大

业务布局，构建了包含高端有机硅密封胶、热熔胶、硅烷偶联剂、硅碳负极等

丰富的产品体系。其中，建筑胶主要应用于建筑幕墙、中空玻璃、节能门窗、

装配式建筑、室内装修、机场道桥等领域；工业胶主要应用于电子电器、汽车

制造、新能源、动力电池、储能、电力、航空航天等领域；热熔胶主要应用于

标签印刷、卫生用品、防水材料、医疗用品、胶带、制鞋、汽车、包装等领

域；硅烷偶联剂主要应用于密封胶、光伏 EVA 膜、玻璃纤维、铸造树脂、涂料

油墨、改性塑料、改性粉体、金属表面处理剂等领域；硅碳负极材料主要应用

于锂离子电池。

二、请问 2025 年上半年公司建筑胶销量同比增长的具体原因有哪些？

回复：公司深耕建筑胶行业多年，拥有良好的品牌知名度、影响力和覆盖

全国的销售网络，有极强的市场竞争力。公司建筑胶销量保持增长的原因主要



有：

1、行业集中度提升。近年随着地产行业变化，下游竞争加剧，原材料波动

等因素，生产工艺、技术水平落后的部分小企业逐步退出市场，行业集中度进

一步提升。

2、消费升级带动装饰、装修行业的提档升级，用胶点增多，同时下游客户

对建筑材料的品牌、质量、环保要求日益提高，公司作为建筑胶头部企业优势

凸显。

3、近年国家倡导的“城市更新计划”及老旧小区改造等存量市场的释放，

为公司建筑胶带来新的销售市场，促使公司建筑胶销量持续增长。

三、公司电子胶营业收入近年保持较快增长，请问公司电子胶产品具备哪

些性能优势？

回复：公司电子胶主要应用于各类电子元器件的粘接、密封、导热、灌

封、涂覆等，具有优异的电气绝缘性能和化学稳定性，良好的耐潮气，耐电弧

电晕及抗冲击，能对电子元器件进行长期有效保护，对多种金属、非金属材料

有良好的粘接性。同时，电子胶主要通过化学粘接的方式达到粘接固定、密封

防水的效果，能有效地降低产品的重量，实现产品轻量化。

四、请问公司应用于新能源汽车和无人机领域的产品有哪些技术优势？

回复：公司是国家技术创新示范企业，技术实力雄厚，创新平台多样化。

公司建立了国际一流的研发体系，具有深厚的研发基础和成果，建立了健全的

胶粘剂相关技术体系，配备了国际一流的研发设备、检验仪器，深入开展以有

机硅材料为主、其他新型材料为辅的产品开发和应用工作。2024 年公司成功开

发出可应用于动力电池和无人机飞行模组密封的“低密度有机硅阻燃密封材

料”，解决了低密度轻量化填料在应用中的各种困难，具备低密度、低粘度、

填料不上浮不板结、阻燃 UL-V0 等特性。

五、请问公司密封胶产品主要应用于汽车哪些部位？

回复：公司应用于汽车制造领域的密封胶产品有硅酮密封胶、聚氨酯、反

应型聚氨酯、改性硅烷、环氧、丙烯酸等，主要应用于挡风玻璃密封、车身填

缝/焊缝密封、动力电池和车灯密封、内外饰粘接、汽车电子、电机电控以及其

他部位的粘接密封。

六、请问公司硅碳负极材料产品发展路径是怎样的？



回复：2019 年公司建成 50 吨/年硅碳负极中试生产线，产品通过四川省经

济和信息化厅组织的成果鉴定为国际先进水平；2021 年公司成立“硅宝（眉

山）新能源材料有限公司”，投资建设“5 万吨/年锂电池用硅碳负极材料及专

用粘合剂项目”；2024 年公司 1000 吨/年中试线稳定运行，累计实现百吨级销

售，其中新型硅碳产品取得吨级突破；2025 年上半年，1000 吨/年中试线和

3000 吨/年生产线稳定运行，依托强大产品力及持续深化的客户关系，公司硅

碳负极材料销量快速增长。同时，公司积极拓展新客户，市场份额逐步提升。

目前公司“5 万吨/年锂电池用硅碳负极材料及专用粘合剂项目”按计划稳

定建设中，公司将继续深化与战略客户从研发到量产的全程合作，加速硅碳负

极在高端电池市场的商业化进程。

七、请问上半年关税政策是否对公司热熔胶产品销售产生影响？公司如何

应对这种影响？

回复：2025 年上半年，关税政策对公司热熔胶销售收入及利润的影响不明

显。面对国际市场的不确定性，公司采取多种措施积极应对。首先，公司积极

推进产品创新，不断推出行业领先、具有市场竞争力的新技术、新产品，满足

客户多元化需求；其次，公司持续强化品牌影响力，通过精准定位与营销传播

提升品牌认知度与美誉度，并进一步扩大在海外销售区域的品牌竞争力，巩固

市场竞争优势；再次，公司着力构建多元化销售网络，积极拓展在国际不同区

域的销售，增强全球市场的抗风险能力和增长韧性。

附件清单 无

日期 2025 年 9 月 18 日
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