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投资者关系

活动类别

特定对象调研 □分析师会议 □媒体采访

☑业绩说明会 □新闻发布会 □路演活动

现场参观 电话会议 其他

参与单位名称及人

员名称
投资者网上提问

时间 2025年9月19日 (周五) 下午 15:30~17:00

地点
公司通过全景网“投资者关系互动平台”（https://rs.p5w.net）采用网络远程的方式召开

业绩说明会

上市公司接待人员 公司董事、总经理：缪安民先生

公司董事、副总经理、财务负责人：夏斌先生

公司董事会秘书：苏东明先生

投资者关系活动主

要内容介绍

投资者提出的问题及公司回复情况

公司就投资者在本次说明会中提出的问题进行了回复：

1、公司业务规模如何快速提振？

您好！公司未来销售业务的增长点主要体现在两个方面：一是通过科技赋能和种源自主

创新，提升产品的附加值和品牌影响力。例如，“广弘3号”小白鸡的成功培育不仅增强了公

司在家禽种业的竞争力，也为冻品销售提供了更优质的原料来源。二是深化区域市场布局，

特别是在县域特色产业发展方面，公司通过与地方企业合作，构建可持续的生态模式，拓展

校园餐和企业团餐市场，提高配送业务的覆盖率和盈利能力。这些举措将有助于公司实现“提

质增效”的战略目标。感谢您的提问！

2、请问公司目前各业务板块的协同效应主要体现在哪些方面？例如，新增的“混合食材

销售”业务中，有多少原材料来自于公司自有的养殖和屠宰业务？公司如何评估和提升

这种内部协同的效率，谢谢。

您好！各板块的协同效应是公司战略的核心优势。以您提到的“混合食材销售”业务为

例，这是公司向下游延伸，打通产业链的典型实践。在信宜的校园餐配送项目中，公司自有

的禽类产品已经开始供应，随着公司屠宰业务的逐步完善，相关产品也将纳入供应体系。公

司下属控股企业通过信息化系统来协调相关需求，努力实现最优资源配置和成本控制。感谢

您的提问！

3、公司提出打造“大食品产业板块”的战略，请问公司如何量化描述这一战略在未来的

目标？各业务板块发展规划如何？

您好！公司提出的“大食品产业板块”战略是我们未来发展的核心。未来，公司希望通

过内生增长和外延发展，将公司打造成华南地区领先的大食品产业企业。在收入结构上，逐

步提升高附加值的食品加工和终端配送业务占比。将食品加工与配送业务的收入占比提升，



养殖与种业板块保持稳健增长，冷链仓储业务则作为基础支撑。感谢您的提问！

4、公司半年报中提到的混合食材销售，具体是指哪些产品？

您好！混合食材销售业务属于食品业板块，主要涵盖粮油、肉禽、水产、蔬菜、水果、

调味品等20个大类食材的全品类配送服务。该业务通过标准化流程实现规模化配送，覆盖信

宜市多家中小学及政府机关项目，服务6万余名师生用餐需求。“混合食材销售”业务是公司

向下游延伸，打通产业链的典型实践。感谢您的提问！

5、“广弘3号”小白鸡在研发过程中有哪些创新举措，这些举措对品种成功培育有何意

义？

您好！此次培育“广弘3号”有三点创新举措。一是根据品种培育与市场需求“靶向”开

展技术联合攻关，这确保了研发出的品种能精准契合市场需求，增强市场竞争力；二是在人

才培养上定向发力，为研发工作提供了坚实的人才支撑，保障研发工作的持续推进；三是共

同承担国家及省部级种业横向课题、组建家禽研究中心，汇聚各方资源，为研发提供强大的

科研支撑。这些举措成为“广弘3号”成功落地的重要保障。感谢您的提问！

6、“广弘3号”小白鸡成功培育的背后，公司积累了哪些优势，这些优势如何助力其发

展？

您好！“广弘3号”的成功并非短期攻关的偶然结果，而是公司及下属南海种禽40年深耕

家禽种业的必然沉淀。南海种禽作为首批国家肉鸡核心育种场、国家种业阵型企业、国家高

新技术企业，深度践行广弘控股“1213”战略目标。目前，南海种禽已推动河源广弘种业中

国国鸡种业基地全面投产，该基地系育繁推一体化基地，产能稳步扩张，为市场供应奠定坚

实种源基础。同时，通过优化纯系选育、强化生物安全防控与种源疫病净化工程，企业家禽

核心种源充实至20项，种源健康水平显著提升，重点品系4周龄体重变异系数稳定控制在7%以

内，孵化率攀升至89.93%，优质种苗入选率达93.24%。在产业延伸层面，南海种禽以“政企

合作”为纽带，依托自身优势打通家禽全产业链运营激活县域特色产业，推动信宜国家地理

标志产品“信宜怀乡鸡”的全产业链发展。这些优势为“广弘3号”的研发、推广及后续发展

提供了全方位支持。感谢您的提问！

7、冷链物流行业呈现哪些新趋势？

您好！2025年上半年，冷链物流行业呈现智能化、绿色化和国际化三大趋势。首先，随

着消费升级和生鲜电商渗透率的提升，冷链物流市场需求持续增长，预计全国食品冷链物流

业务总需求量达1.92亿吨，同比增长4.35%。其次，行业加快绿色转型步伐，冷库节能改造与

AI、区块链等技术融合应用，推动效率与环保的双重提升。再次，国家政策引导行业优化布

局，例如《加快建设农业强国规划（2024－2035年）》提出完善农产品流通骨干网络，强化

冷链基础设施建设。公司将积极响应政策导向，通过技术升级和资源整合，推动冷链业务向

智能化、绿色化发展，同时借助粤港澳大湾区的区位优势，进一步拓展区域市场。感谢您的

提问！



8、“广弘3号”小白鸡在产业应用上有哪些突出价值，公司未来在产业布局上有何规划？

您好！从实际应用价值来看，“广弘3号”产业价值突出。对比市场同类品种，其料重比

降低0.13，每只上市肉鸡耗料量减少254.8克，若按年推广2亿只计算，每年可节约饲料粮食

5.1万吨，精准契合国家粮食安全战略，为肉鸡产业降本增效提供关键支撑。面向未来，公司

将持续以“种业创新”为核心，推动南海种禽优化“广弘3号”性能、提升种苗产能，同时推

进“全国供种计划”与“新品种滚动研发计划”；依托“育、繁、养、宰、加、销”全产业

链布局，开拓从家禽种业“特色化”到家禽产品“品牌化”的产业发展路径，强化资源整合

与模式创新，助力县域优势特色产业发展和乡村振兴，全力实现企业产业经济效益与社会效

益双提升。感谢您的提问！

9、请问公司半年报提及的混合食材销售具体是哪些产品

您好！混合食材销售业务属于食品业板块，主要涵盖粮油、肉禽、水产、蔬菜、水果、

调味品等20个大类食材的全品类配送服务。该业务通过标准化流程实现规模化配送，覆盖信

宜市多家中小学及政府机关项目，服务6万余名师生用餐需求。“混合食材销售”业务是公司

向下游延伸，打通产业链的典型实践。感谢您的提问！

附件清单 无

日期 2025年9月19日


