
证券代码：301267 证券简称：华厦眼科

华厦眼科医院集团股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2025-006

投资者关系活动类别

特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

现场参观

□其他：

参与单位名称及人员

姓名
共计 16名投资者参与交流，参会人员名单详见附件。

时间 2025年 9月 26日 10:00-11:30

地点 天津华厦眼科医院（以下简称“天津华厦”）会议室

上市公司接待人员

姓名

曹乃恩 公司董事会秘书

程瑞琴 天津华厦执行总经理

裴锦云 天津华厦业务副院长

闫庆慧 天津华厦业务副院长

投资者关系活动主要

内容介绍

一、医院参观

参观天津华厦眼科医院。

二、交流环节

1、天津华厦目前的经营情况和发展目标如何？

天津华厦开业一年左右，业务处于起步阶段，总体发展态

势不错，从去年三季度到今年上半年，营业收入实现稳步增长。

医院的发展目标是未来三年手术量、营业额及门诊量以每年

30%-50%的增速增长。

2、天津华厦屈光业务的开展情况如何？

屈光业务是天津华厦的重点业务之一，目前屈光业务收入

占比约 60%，其中全飞秒约占 70%-80%，全飞秒 4.0自今年 6

月份引进以来已经占到了全飞秒手术的 30%左右。屈光业务患



者以改善型需求为主，考公务员、就业人群需求大于征兵需求。

天津华厦的竞争优势主要体现在专家团队实力雄厚，通过专业

团队带动医疗服务品质提升。

3、华厦眼科医院集团为天津华厦提供了哪些支持？

华厦眼科医院集团作为大型眼科医疗连锁集团，拥有成熟

的经营管理体系，在临床诊疗、科研学术、人才发展、运营管

理、供应链等方面都能积极发挥集团协同优势，持续为天津华

厦提供深度赋能，医院可以根据经营需求，向集团提出各项支

持申请。

4、天津华厦如何吸引优秀的眼科医疗人才？

在人才引进方面，天津华厦依托华厦眼科医院集团的影响

力和可持续发展平台，以专家建院模式吸引行业领军人才，为

专家提供广阔的发展平台和职业规划支持。天津华厦是市级批

准的三级专科医院，能为医生提供持续发展的资源和环境，帮

助年轻医生快速成长。

5、如何看待天津的市场竞争？天津华厦有哪些优势？

目前天津眼科医疗服务市场主要还是公立医院为主，非公

医疗机构为辅。天津华厦聚焦临床学科建设，依托稳定且经验

丰富的核心专家团队优势和人才梯队建设，带动医疗质量提

升，在此基础上做好患者服务、患者管理和品牌建设，打造以

患者为中心的好医院，持续提高医院在天津市场的品牌口碑。

6、如何应对医保政策的影响？

医院将密切关注天津医保政策动态，逐步提高非医保项目

占比，减少对医保项目的依赖，利用日间手术政策实现降本增

效，同时关注老龄化趋势和全生命周期人群眼健康需求，致力

于为患者提供多层次、个性化的诊疗服务。

7、天津华厦在品牌建设和市场拓展方面有哪些举措？

一方面，天津华厦通过政企合作与公益活动，开展高校眼

健康知识普及、启动教师关爱计划，走进学校、社区、企业开



展青少年近视防控公益项目和老年人眼健康服务；另一方面，

通过合作共建，与天津职业大学视光工程学院共建教学实践实

习基地，受聘产业导师，持续深化校企合作，不断提升医院的

品牌影响力。

日期 2025年 9月 26日



附件：参会人员名单

序号 姓名 所属公司

1 徐嘉琪 中信证券

2 刘慧彬 中信建投

3 张一弛 中金公司

4 李千翊 中金公司

5 程佳 嘉实基金

6 邵瑾良 平安养老

7 文将儒 东北证券

8 李雨涵 华安证券

9 杨昌源 华泰证券

10 王钰畅 平安证券

11 刘薇 上海证券

12 董泽正 渤银理财

13 吴桐乐 渤银理财

14 何川 巨杉资产

15 徐睿潇 朱雀基金

16 王亚浩 天津薪富阳投资


