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证券代码：002841 证券简称：视源股份

广州视源电子科技股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2025-05

投资者关系

活动类别

☑特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观 ☑其他（电话会议）

参与单位名称

华福证券、华泰证券、国泰海通证券、华创证券、东方财富证

券、财通证券、汇丰前海证券、国信证券、东海证券、浙商证

券、华西证券、中国国际金融、长江证券、兴业证券、中信证

券、中国银河证券、招商证券、华金证券、天风证券、中邮证

券、国金证券、民生证券、广发证券、甬兴证券、中信建投证

券、广发基金、中银基金、招商基金、创金合信基金、九泰基

金、银华基金、泉果基金、西部利得基金、复胜资管、鸿运私

募基金、安徽美通私募、中天汇富基金、前海君安资管、西安

敦成投资、上海玄卜投资、上海鹤欧投资、明世伙伴私募、以

谦投资、远海私募基金、益和源资管、高元私募、广州海汇投

资、正圆私募基金、荣泽石资管、深圳慧利资管、广州航长投

资、上海智尔投资、尚诚资管、北京泽铭投资、宽远资管、上

海金恩投资、晨燕资管、高信百诺资管、上海毓璜投资、耕霁(上

海)投资、三耕资管、星允投资、越秀产业基金、蓝海启程投资、

上海磐厚动量、九祥资管、上海万纳基金、橡果资管、西安瀑

布资管、理成资管、锦绣中和资管、深圳睿德信、北京益安资

本、上海陆宝投资、北京容光私募、上海云门投资、长江证券

资管、华泰证券资管、君康人寿、合众资管、大湾区基金、里

昂证券、元昊资本、IGWT 投资、宁远资本、Alpines Capital
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Limited、民生银行、宁银理财、中信期货、中航信托、华能信

托、上海国际信托、联视投资、小米科技、果行育德、世亨私

募基金、粤开资本、鼎睿资产、中汇金投资集团、开发区投资、

度势投资、睿澜投资、京东方、中移资本控股、融捷投资、赢

舟资管、惟像资本等机构代表

时 间 2025年 10月 21日 15:00-16:00

地 点 公司会议室

上市公司接待

人员姓名

董事长 王洋；

财务负责人 胡利华；

董事会秘书 费威。

本次活动是否

涉及应披露重大

信息

否

投资者关系活动

主要内容介绍

一、公司 2025年第三季度报告情况介绍

2025年Q3，公司实现营业收入75.22亿元，同比增长6.96%；

受原材料价格波动、主要产品收入结构变动等因素影响，毛利

率同比下降 0.92个百分点但环比延续企稳态势。主要受益于收

入增长、毛利额提升及期间费用有效管控，公司 Q3实现归属于

上市公司股东的净利润 4.69亿元，同比增加 7.79%，公司经营

基本面持续向好。

2025年前三季度，公司保持稳健增长态势，实现营业收入

180.87亿元，同比增长 5.45%；受原材料价格波动、主要产品

收入结构变动等因素影响，公司毛利率同比下降 1.19个百分点，

但继续呈现逐季环比企稳态势。受益于 Q3基本面的改善，2025

年前三季度公司实现归属于母公司股东的净利润 8.67亿元，同

比下降 6.81%，降幅较上半年明显收窄；相较去年同期，公司

基于资金管理策略对资金结构进行优化调整，导致计入经常性

损益的利息收入有所减少，同时列示于非经常性损益的债权投
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资收益明显增加，使得公司归属于上市公司股东的扣除非经常

性损益的净利润同比下降 20.95%。

在智能控制部件领域，公司深化大客户合作成效显著，液

晶显示主控板卡业务 Q3收入实现较快增长，有效拉动该业务前

三季度整体收入实现同比提升；家用电器控制器业务持续受益

于海内外订单快速增长，Q3延续高速增长态势；汽车电子及电

力电子业务均实现高速增长。

在智能终端及应用领域，分场景看，国内教育业务方面 Q3

收入继续保持稳健增长。希沃录播、希沃魔方数字基座、希沃

教学终端及希沃学习机等软硬件产品整体收入保持良好增长态

势，产品矩阵协同效应凸显。

随着国家及各地教育+AI政策持续加码，公司加速推广教

育 AI产品，领跑国内教育数智化转型。截至 2025年 9月底，

希沃课堂智能反馈系统已在全国建成 19个重点应用示范区，覆

盖超 4,000所学校，应用于超 1万间教室，各季度加速落地，生

成超 45万份课堂智能反馈报告；希沃 AI备课激活用户数量超

100万；希沃魔方数字基座覆盖国内超 9,000所学校，教育 AI

生态布局成效显著。

国内企业服务业务方面，上半年推行的下游供应链管理策

略变革已显现成效，有效提升渠道库存周转效率，带动

MAXHUB品牌业务 Q3收入同比降幅有所收窄，但MAXHUB

针对行业大客户的线下渠道建设、线上产品与运营策略仍待优

化，叠加国内整体需求疲软及数字标牌业务短期承压的影响，

企业服务业务整体仍呈同比下降态势。公司将通过强化核心客

户渠道覆盖、加速线上产品迭代与市场运营策略优化，逐步释

放业务增长潜力，推动该业务表现改善。

在海外拓展方面，受市场需求变化及关税变动等外部环境

因素持续影响，Q3海外 ODM业务收入延续下降趋势。公司将

持续深化与核心品牌客户合作，开拓数字标牌等新产品线，为
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ODM业务创造新的增长点。MAXHUB海外自有品牌业务 Q3

保持高速增长，公司加快海外产品上市与推广节奏，推出支持

多语种的教育 AI软件应用Maxhub EasiClass，以及获得微软认

证的 XBar系列会议产品，一站式产品竞争力与本地化适配能力

持续提升；同时，海外营销网络建设进一步深化，作为中东地

区战略支点的阿联酋子公司已正式开业，为相关市场拓展奠定

基础。

此外，在机器人领域，公司智能柔性机械臂产品近日于广

交会正式亮相。公司商用清洁机器人亦已批量进入欧洲、日韩

等市场，推动公司机器人业务收入实现良好增长。

二、投资者互动问答

Q：请问公司“AI+教育”产品的进展及未来规划

随着国家及地方“AI+教育”政策持续加码，公司紧抓人工智

能赋能教育变革的机遇，致力于推动 AI与全产品体系、全学段

应用场景的深度融合。我们正加快 AI创新应用的落地与推广，

持续优化用户体验，巩固在国内教育数智化转型领域的引领地

位。

截至 2025年 9月底，希沃课堂智能反馈系统已在全国建成

19个重点应用示范区，覆盖超过 4,000所学校、10,000间教室，

累计生成课堂智能反馈报告超过 45万份，并保持季度环比快速

增长；希沃 AI备课助手已激活用户超过 100万；希沃魔方数字

基座已覆盖国内超过 9,000所学校。这些成果标志着公司教育

AI生态布局已取得显著成效。

目前，公司正在加速相关产品迭代升级，并聚焦重点省市

的“AI+教育”业务机遇，组建专业专项团队开展精准布局与深度

运营，依托现有中小学教室及活跃教师用户的资源优势持续推

动课堂智能反馈系统、希沃 AI备课助手等产品的推广和深度应

用渗透。

公司将以用户需求为核心，持续迭代优化产品功能、提升
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使用体验，并持续推出新产品，不断完善学校教育 AI产品生态，

同时将加速教育 AI应用的落地推广。

Q：请问教育业务的发展情况

公司希沃交互智能平板行业领先地位稳固，作为教育场景

的核心流量入口，为教育业务提供稳健的营业收入支撑；希沃

录播、希沃魔方数字基座及希沃教学终端等软硬件解决方案凭

借技术迭代与场景适配优势，继续保持良好增长态势；教育 AI

产品受益于国家及地方配套政策的持续落地，有望加速放量，

并通过“软件增值+硬件溢价”的商业模式，为教育业务的长期发

展注入新的动力。

Q：请问公司机器人业务发展情况

公司看好机器人领域的长期发展潜力，遵循“刚需场景优

先”的原则，致力于打造能解决实际问题的产品。年内已推出四

足机器人、柔性操作机械臂等新产品。同时，商用清洁机器人

正积极开拓欧洲、日韩及国内市场，实现良好增长。

未来，公司将持续加大投入，推动机器人业务快速发展。

Q：请问公司海外业务的发展情况及展望

海外 ODM业务面临阶段性挑战，受市场需求变化、关税

政策变动及市场竞争等因素持续影响，2025年 Q3该业务收入

延续同比下降态势。公司将加强海外产能布局，深化与 ODM核

心品牌客户的协同合作，并积极开拓数字标牌、音视频设备、

PC等 ODM新产品线，精准挖掘增量空间，为海外 ODM业务

培育新的增长点。

海外自有品牌业务 Q3延续高速增长态势。未来，公司将不

断丰富会议产品矩阵，持续完善全球营销和售后服务布局，并

深化与微软、英特尔等全球生态伙伴的合作，加速海外市场拓

展。自有品牌教育业务将重点围绕中东、东南亚等新兴市场深

度布局，为未来发展筑牢根基。海外自有品牌业务预计将长期

维持高速增长态势，成为公司海外业务的核心增长点。
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Q：请问公司家电控制器业务的发展情况及展望

围绕家用电器控制器业务，公司不断强化与海内外品牌客

户的协同，推动订单规模实现快速增长，2025年第三季度该业

务延续高速增长态势。

受益于全球家电智能化、高端化升级趋势，家用电器控制

器海内外市场空间广阔。随着海内外市场的不断开拓和客户资

源的沉淀，预计该业务将长期保持高速增长势头，成为公司智

能控制部件领域收入增长和毛利率提升的核心业务。

Q：汽车电子业务实现快速增长的具体原因

受智能座舱域控制器核心客户订单量快速增长，以及汽车

音响、车灯部分定点客户陆续量产出货带动，汽车电子业务实

现高速增长。

Q：请问公司原材料价格变动情况

年内存储芯片价格上涨明显，预计仍存在涨价空间，公司

已提前实施策略性备货措施。面板价格当期整体保持相对稳定

态势。公司将持续推进全价值链的降本增效，通过核心客户的

价格协商、与供应商的深度合作及策略性备货等方式缓解原材

料价格上涨的影响。

Q：请问公司全年业绩展望

Q3公司液晶显示主控板卡有所改善，家用电器控制器、汽

车电子及电力电子等智能控制部件领域新方向保持高速增长；

同时，国内教育业务稳步增长，海外自有品牌业务快速发展，

预计上述业务的向好势头将在年内延续。

另一方面，海外 ODM业务受市场需求与关税变动影响持

续承压；企业服务业务则因国内需求疲软及数字标牌业务短期

影响而承受一定压力，该等因素对公司全年营收增速构成扰动。

综合考量各业务的增长动力与阶段性挑战，公司预计全年

营业收入将保持稳健增长，毛利率环比趋于稳定。此外，公司

将持续加强费用管控，加之理财收益与政府补助带来的波动在
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下半年逐步减弱，有望共同推动经营性利润改善，并带动全年

净利润企稳回升。

Q：请问 Q3存货、应收账款及商誉等财务指标变动原因

截至 Q3 末，公司存货同比增长主要系应对存储器件等原材

料价格上涨公司增加原材料策略性备货所致；应收账款同比增

长主要因欧洲、韩国大客户业务拓展导致阶段性增长所致；商

誉同比小幅增长系公司围绕主营业务开展小体量投资并购所

致。

Q：请问赴港上市进展

公司已于 6月 17日正式向香港联交所递交了发行H股股票

并在香港联交所主板挂牌上市的申请，目前相关工作正在有序

推进。

附件清单（如有） 无

日期 2025年 10月 21日
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