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西子清洁能源装备制造股份有限公司投资者关系活
动记录表

（2025-10-22）

证券代码： 002534 证券简称：西子洁能

编号：2025-029

投资者关系活

动类别

☑特定对象调研 □ 分析师会议

□媒体采访 □ 业绩说明会

□新闻发布会 □ 路演活动

□现场参观

□其他

参与单位名称

及人员姓名

国盛证券：张津铭、高紫明；

鹏华基金：张卓然；

善思投资：张伟；

时间 2025年 10月 22日

地点 公司会议室

上市公司接待

人员姓名

董事会秘书：鲍瑾

投资者关系管理专员：孟雪瑶

投资者关系活

动主要内容介

绍

1、公司基本情况及主要业务介绍？

公司于 1955年建厂，2002年加入西子电梯集团，2011年深交所挂牌上市，

2022年更名为西子清洁能源装备制造股份有限公司。公司主要从事余热锅炉、

清洁环保能源发电装备等产品咨询、研发、生产、销售、安装及工程总承包业

务，为客户提供环保设备和能源利用整体解决方案。

目前公司主要包括四部分业务：余热锅炉、清洁环保能源装备、解决方案、

备件及服务业务。余热锅炉主要包括燃机余热锅炉、干熄焦余热锅炉、烧结机

余热锅炉、水泥窑余热锅炉、电站锅炉及电站辅机等产品，客户群体包括五大



2

电力、钢铁、建材、水泥等高耗能行业企业。清洁环保能源装备主要包括垃圾

焚烧锅炉、生物质锅炉、废水废气废物（包括污泥）锅炉、熔盐吸热器、换热

器、储罐及核电设备等，主要用于垃圾废物处理厂、石化厂、核电站和光热项

目等新能源领域。解决方案主要包括但不限于以熔盐储能、导热油换热器、石

化化工换热器、海水淡化装置、气化炉（容器、热交换器）等其他换热器及压

力容器为核心设备等综合解决方案项目。备件主要包括过热器、省煤器等部件，

服务包括技术服务、项目改造工程、维修维保等业务。

2、光热订单公司可以参与哪些环节？公司在该领域的竞争优势主要是？

就产业链而言，按照光热电站的建设过程，可分为研发设计、系统集成、

聚光、发电、吸热、储换热五大环节。公司主要可以参与吸热、换热、储热环

节，提供吸热、换热、储热系统核心设备。

公司作为我国最早从事光热发电技术研发与工程推广应用的单位之一，自

2010年开始进入光热太阳能发电领域，已成功参与 17个光热发电示范项目的供

货与建设，有较强的市场和技术先发优势。其中参建的青海德令哈 50MW光热

项目是中国首座、全球第三座商业化投运的塔式熔盐光热储能电站。该项目是

国家首批太阳能热发电示范项目，该熔盐塔式光热示范电站于 2017年 3月开工

建设，2018年 12月 30日并网发电。自 2019年 7月电站移交生产运行以来，青

海中控德令哈 50MW光热电站通过不断优化运行策略，连续突破单日、单月、

年度发电量纪录，始终保持稳定运行。电站在 2022年度发电量达 1.464亿 kWh，

成为全球首个达产的塔式熔盐储能光热电站。截至 2024年底，电站已连续三年

实现达产目标，已成为国内外光热发电项目的建设运行典范。

3、光热行业发展情况及公司的发展计划是什么？

基于“低碳发电+灵活可调+电网友好”的三大优势，光热发电技术正在成

为我国风光大基地低碳发展的重要支撑。2024年底，青海省优选了 3座 350兆

瓦独立光热电站，要求电站以调峰模式运行，并给予 0.55元/千瓦时的上网电价。

“青海模式”的出现，标志着光热发电从示范项目的 1.0 时代、“光热+风电/
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光伏”大基地的 2.0时代，正式进入大容量、低成本、独立装机的 3.0时代。350

兆瓦独立光热电站作为目前全球单体规模最大、储能时间最长的光热项目，建

成后不仅将极大提升青海省电力系统的灵活性与高峰时段的电力供应能力，也

将为光热发电下一阶段的规模化发展提供示范。

未来，在我国广袤的沙漠、戈壁、荒漠地区，以数百万千瓦的光热发电为

支撑，配置千万千瓦级的风电、光伏，建设真正的清洁能源外送基地，以具有

市场竞争力的价格，每年对外输送数百亿千瓦时的绿色清洁电力，这既是全新

的光热 4.0模式，也是兼顾清洁、安全、经济的新能源发展“中国模式”。而公

司也将利用自身市场和技术先发优势，积极争取 3个 350MW项目的订单机会，

确认公司光热领域订单机会。

4、公司未来主要增量市场方向？

（1）新能源及储能市场，主要是依托熔盐储能核心技术，拓展其在光热发

电、用户侧储能、火电灵活性改造、零碳园区等更多能源利用场景开展应用，

如用户侧储能模式未来将是国内工业客户解决蒸汽需求的一种重要解决方案，

熔盐储热技术凭借储能容量大、使用寿命长、安全性高、储热成本低、环境友

好、适用范围广等诸多特性与优势具有广阔的应用空间。

（2）核电市场，公司紧抓核电市场机遇，通过在崇贤制造基地升级建设核

电专用制造清洁车间，提升公司核电产品制造承接能力，支撑、推动核电业务

快速发展。

（3）海外市场，主要利用自身优势产品（如燃机余热锅炉）打开国际市场，

提升产品国际市场占有率，以及拓展海外OEM市场。

5、公司在核电领域的优势及发展布局，以及可控核聚变领域的进军计划？

公司在核电领域已有 20多年的深耕与发展，并取得民用核二三级制造许可

证，深耕核电常规岛和核岛市场，已为全国多座核电站提供 186台常规岛压力

容器和换热器，以及 435台核 2、3级压力容器和储罐，与中广核集团等建立了

长期战略合作。
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2025年，公司加大核电产业布局，将核电市场拓展作为重点战略布局。同

时为匹配核电市场发展机遇，提升公司核电产品制造承接能力，公司已在崇贤

制造基地升级建设核电专用制造清洁车间。2025年 8月，公司设立了合资公司

杭州西子核能科技有限公司，该公司将作为公司进军核电领域，争取核电业务

机会的重要平台。

此外，公司聚焦核岛关键设备的研发生产制造，积极拓展核电设备国内外

合作，加快向三代核电、四代核电，并积极对接国内可控核聚变实验项目，争

取切入机会。

6、公司在新疆地区煤化工领域可以参与那些业务及未来规划？

煤化工领域，公司可参与主要产品包括换热器、分离器、凝汽器等设备以

及部分解决方案，属于成熟产品，技术储备较为完善。对于新疆地区市场机会，

公司将积极关注并争取该领域的订单机会。

7、美国市场数据中心后续开支较大，现在的电网难以支撑数据中心的发展，燃

机电厂是其重要中期的解决方案。随着国、内外数据中心的建设投入加大，与

此相关的市场哪些公司可以参与？

国内电网配套比较完善，电力供应充足，当前公司积极探索数据中心、算

力中心领域的综合能源管理解决方案，解决数据中心余热回收综合利用及供冷

的综合用能需求。美国、欧洲数据中心满足电力供应配套的燃机电厂，100MW

以下的小型燃机余热锅炉是电厂重要的配套设备，属于公司供货的余热锅炉产

品，公司也积极参与分布式电厂解决方案的提供。

8、公司产品出海的渠道和优势有哪些？

公司主要采用国际国内总包方借船出海和业主直签两种出口方式，公司海

外市场最早开拓于东南亚市场，经过多年深耕凭借品牌效应、设备质量、交付、

服务等多方面优势获得海外市场的广泛认可，目前产品已经远销至100多个国家

及地区。公司持续推进海外销售团队建设和资源投入，海外市场也是公司重点
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开拓的市场增长点。通过深化与“一带一路”地区客户的项目合作，进一步推

动海外业务的发展，力争成为公司业务增长强有力的引擎之一。

9、公司投资的杭州众能光电科技有限公司，目前持股情况及其钙钛矿业务有何

进展？

公司参股杭州众能光电，目前持有杭州众能光电6.2281%股份。

2024年11月，杭州柯林控股公司杭州柯能新能源有限公司100MW钙钛矿大

面积组件产线正式投产，该项目众能光电参与整线交付，这也是杭州众能光电

交付的首条100MW钙钛矿全自动光伏组件产线整线。未来杭州众能光电的主要

量产方向包含大面积高能量密度柔性与刚性、变色、特种光伏组件研发全自动

化生产，并在未来向GW级产能市场进军。

附件清单

（如有）

日期 2025年 10月 22日


