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浙江涛涛车业股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2025-008

投资者关系

活动类别

□特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观

☑其他（电话会议）

参会机构

天风证券、中金公司、景顺长城基金、东北证券、华安

证券、万家基金、方正资管、华商基金、国泰基金、中

金资管、浙商资管、中欧基金及红土创新基金，共计

13 家机构。

调研时间 2025 年 10 月 27 日-2025 年 10 月 31 日

地点 电话会议

上市公司接待人员姓名
董事、董事会秘书、财务总监：孙永

证券事务代表：卢凤鹊

投资者关系活动

主要内容介绍

1、美国电动高尔夫球车为何需求旺盛？

答：依托于中国电动汽车完整的产业链和成熟的电

动化技术，中国电动高尔夫球车的外观设计、智能化配

置、性价比等方面均极具竞争力，深受美国消费者喜爱，

广泛应用于接送孩子、购物、社交、户外休闲等日常活

动的短途出行。同时，美国多年的通胀造成了汽车售价

的不断升高，相比之下电动高尔夫球车的价格优势明

显，并在较大部分短途出行方面与汽车功能相差不大，

有些甚至更方便，加之汽车的维保成本也高出电动高尔



投资者关系活动

主要内容介绍

夫球车不少，因此电动高尔夫球车代替或补充了部分家

庭和个人对汽车的使用需求，市场规模在不断扩大中。

2、电动高尔夫球车第二品牌与第一品牌的差异？

答：公司推出电动高尔夫球车的第二品牌 TEKO，

主要是为了增加经销商的密度，在相同配置和材质等情

况下，TEKO 与 DENAGO 品牌的售价基本一致。但 TEKO

与 DENAGO 品牌的车型设计在外观上有所区别，TEKO 定

位偏向时尚和动感，更加年轻化；渠道模式方面，TEKO

以全美连锁经销商合作为主，致力于发展品牌专属旗舰

店。DENAGO 经销网络则以非连锁性质的经销商为主，

多为非专营门店，两者渠道形态方面也具有一定差异。

如同 DENAGO 品牌，TEKO 电动高尔夫球车一推出就受到

市场的欢迎，吸引了不少优秀的经销商加盟。

3、公司大排量全地形车进展如何？

答：公司 300CC 的全地形车在正常生产和出货；

350CC 的全地形车在测试和进一步完善中；500CC 的全

地形车已实现小批生产，争取尽早发货。公司整个大排

量全地形车的研发和生产工作在有序推进中。同时，为

加快大排量全地形车的研发进度，公司计划在重庆设立

研究院，主要进行大排量全地形车发动机的相关研发工

作。

4、公司会加大研发投入吗？

答：公司始终以“电动化、智能化、高端化”为核

心，推动技术创新。一方面，公司将继续加大大排量全

地形车发动机和整车的研发，在重庆设立研究院，以进

一步加快研发进程；另一方面，公司筹划在一线城市设



投资者关系活动

主要内容介绍

立智能化研究院，加大现有产品的电动化和智能化改

造，推进高端化战略，实现全线产品的迭代升级，不断

培育新的业务增长点。

5、公司以后业绩还能保持增长吗？

答：随着公司海外产能的逐步完善、品牌影响力的

持续提升、销售渠道的进一步拓展，公司的销售规模在

不断扩大，盈利能力良好。同时，公司对于今后几年的

发展规划也比较清晰，将继续加大研发投入，在产品、

渠道、产能等方面均做好充分规划和落实，有信心实现

今后业绩的持续增长。

附件清单（如有） 无

日期 2025 年 10 月 31 日




