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浙江华业塑料机械股份有限公司投资者关系活动记录表

编号：2025-006

投资者关系

活动类别

□特定对象调研 □ 分析师会议

□ 媒体采访 □ 业绩说明会

□ 新闻发布会 □ 路演活动

√ 现场参观

□ 其他 电话会议

参与单位 财通证券、杭州全景等机构与个人。

时间 2025 年 11 月 5 日

形式 线下会议

上市公司

接待人员

副总经理、董事会秘书：许炜炜先生

证券事务代表：徐凤女士

证券事务专员：杜晓宇女士

投资者关系

活动主要内

容介绍

问答环节

1、公司 2025 年前三季度公司净利润同比大增 143.68%，远超

营收 11.08%的增速。请问这一高增长主要得益于哪些因素？公司在

未来能否持续维持如此高的利润增速？

答：主要系报告内子公司处置土地确认收入引起报表资产处置

收益、非经常性损益等科目变动幅度较大。公司前三季度共实现营

业总收入 7.39 亿元，同比增长 11.08%；扣非净利润 7,701.60 万元，

同比增长 4.97%。注塑机大型化、全电化的发展将推动机筒螺杆向

大型化、螺杆全硬化、机筒合金化的方向发展。产品附加值的提高

将推动公司未来毛利率和净利率持续增长。

2、公司在 2024 年市场占有率已达 13.2%（排名第一）。请问

公司在高端螺杆机筒领域的核心技术壁垒主要体现在哪些方面（如

材料配方、表面处理工艺、精密加工等）？与国际领先企业相比，

公司在技术性能和可靠性上是否存在差距？如何进一步缩小或超

越？

答：公司通过对现有工艺不断创新升级，实现了调质、离心浇



铸、氮化及电镀等业内主流工艺的全覆盖，尤其在合金材料配方、

合金层制备、表面处理等领域掌握了独有的工艺技术，实现了产品

在精度、硬度、耐磨性、耐腐蚀性等全方面的品质升级，产品技术

水平和品质达到美日欧国际标准。

3、在“碳达峰”背景下，大型二板机、油电混合设备能耗显著

降低，推动塑机绿色化转型。请问公司在支持下游设备节能方面，

是否开发了匹配低能耗注塑机的新型螺杆系统？这些产品在节能效

果和使用寿命上有哪些量化优势？是否已形成标准化解决方案？

答：在碳达峰背景下，大型二板机，油电混合等能耗显著降低，

推动塑机绿色化转型。公司设计的高效节能螺杆在节能效果和使用

寿命方面比普通机筒螺杆提高 20%以上，已形成从小到大的系列标

准产品。

4、公司未来是计划通过技术升级、成本优势、还是进一步深化

与现有大客户（如海天、伊之密）的合作来巩固这一领先地位？

答：公司未来将进一步加强与现有客户，如海天国际、伊之密、

恩格尔、发那科等公司的合作，重点瞄准细分市场领域，如 PEEK 材

料、光学螺杆、精密电子等领域，助力客户实现价值增值。

5、公司规划的新建生产基地项目预计在 2028 年投产，将使产

能提升约 50%。考虑到当前产能利用率已处于较高水平，请问该项

目目前的建设进度是否符合预期？公司如何确保在 2028 年新产能

释放时，有足够的订单来消化新增产能，以避免产能过剩的风险？

答：穆岙生产基地项目计划实施周期为 3年，目前项目正在稳

步推进，预计 2028 年建成投产。根据生态中国网，2020-2050 年，

人均塑料消费量的复合增速达 2%，人均塑料消费量和总量均呈现扩

大趋势，有望驱动上游塑料机械持续增长。预计到 2030 年，中国螺

杆机筒市场规模将超 200 亿元，年复合增长率达到 5.68%，为公司

带来持续增长空间。下游塑料制品行业对高精度、高效率的注塑设

备需求日益旺盛，公司将通过持续加大研发投入，积极拓展螺杆、

机筒产品前端领域的研发创新紧跟新能源汽车、医疗健康等领域的



升级趋势；凭借技术积累、品牌声誉，公司与世界顶级品牌企业已

经建立紧密的合作关系，新增产能有助于公司突破产能瓶颈，及时

响应客户订单，获取更多市场份额。另外，公司通过创新营销方式、

加大终端市场开发力度等一系列举措，不断提升市场份额、提高市

场占有率。

6、调研中提及机器人丝杠与公司螺杆工艺技术接近。虽然公司

目前明确以注塑机部件为主营业务，但鉴于人形机器人产业的巨大

潜力，公司是否有进行相关的技术储备或可行性研究？是否会考虑

利用在精密制造方面的经验，探索进入机器人核心零部件领域的可

能性？

答：公司主要产品为塑料成型设备核心零部件如机筒螺杆，未

来将秉持“专注专业、超越卓越”的经营理念，继续深耕当前领域。

华业始终聚焦于塑机核心零部件领域的技术深耕，在保持核心竞争

力的同时，围绕主业相关领域做探索延伸与技术赋能，拓宽产品应

用领域，不断开辟新的市场空间。人形机器人产业市场潜力巨大，

对塑料件轻量化提出更高要求，比如 PEEK 材料由于具有更高强度、

更低模量，在人形机器人领域具有非常大的应用前景，公司产品中，

HPT 系列的螺杆和 HK 双金属机筒，可以满足 PEEK 材料的注塑要求，

针对这一领域的具体应用，公司也进行了相应的研发储备。

7、公司对海外市场未来的拓展策略是否有新的调整？是计划深

耕现有欧美市场，还是会加大对新兴市场（如东南亚、印度）的开

拓力度？

答：我们将坚持全球化布局的发展战略，依托与海天国际、伊

之密等国内头部厂商，以及恩格尔、赫斯基等国际知名企业的长期

稳定合作，加速全球市场渗透。2025 年上半年，公司境外业务营收

同比增长 30.04%，证明了国际市场的认可。未来我们将继续提升品

牌价值，从“走出去”向“走上去”迈进。

附 件 清 单

（如有）
无

日期 2025-11-05




