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投资者关系活动类

别

□特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 √业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

参与单位名称及人

员姓名

线上参与锦富技术 2025 年年度网上业绩说明会的投资

者

时间 2026 年 05 月 22 日（星期五）下午 15:00-17:00

地点 “约调研”微信小程序

上市公司接待人员

姓名

董事长兼总经理：顾清先生

独立董事：吴雪峰先生

财务总监：张锐先生

董事会秘书：殷俊先生

投资者关系活动主

要内容介绍

1、问：2025 年年报及 2026 年一季报是否有增长？

答：尊敬的投资者，您好！2025 年度，公司实现营业收

入 222,714.71 万元，较去年同期增长 23.90%；2026 年

一季度，公司实现营业收入 56,401.64 万元，较去年同

期增长 25.11%。谢谢！

2、问：营收大幅增长但亏损持续扩大，整体经营承压

的核心原因是什么？

答：尊敬的投资者，您好！核心原因为公司综合销售毛

利率较低，毛利率较低的主要原因为：①报告期公司主

要产品受客户降价以及市场竞争等因素影响，产品综合



销售毛利率有所下降；②公司开拓的新产品、新业务，

相关的成本费用较高，暂无法覆盖新产品、新业务的边

际贡献，导致相关业务继续亏损。

3、问：奥英光电净资产年报时是-3517 万元，26 年 1

季报突变为 6368 万元，由负大幅度转正，是什么原因？

答：尊敬的投资者，您好！2026 年一季度末公司全资子

公司奥英光电净资产由负转正主要由公司向奥英光电

增资所致。近年来公司显示业务持续发展，为进一步提

升管理效率，推进集约化营运，公司拟以奥英光电作为

公司显示业务的控股和管理平台公司，将涉及相关业务

板块的江苏嘉视、奥英创智、拟收购的山东嘉视纳入平

台公司，统筹研发、大宗采购、市场推广及大客户管理，

推动板块内部协同运作和资源共享，进一步增强显示业

务的核心竞争力和整体盈利能力，基于此公司加大了对

奥英光电的投资。

4、问：奥英光电与奥英创智当前最新的业务分工有什

么区别？为什么一个大幅度亏损一个微小盈利？奥英

光电的持续亏损状况，公司会采取哪些手段来改变呢？

答：尊敬的投资者，您好！公司正在推进以奥英光电作

为公司显示业务的控股和管理平台公司，将涉及相关业

务板块的江苏嘉视、奥英创智、拟收购的山东嘉视纳入

平台公司，统筹研发、大宗采购、市场推广及大客户管

理，推动板块内部协同运作和资源共享，优化运营效率、

压降管理成本，进一步增强显示业务的核心竞争力和整

体盈利能力。谢谢！

5、问：奥英光电的商显业务与江苏嘉视是否有重叠的



地方，如何协调子公司协同发展，降低生产经营成本，

提升产线利用率？奥英光电的显示模组能不能通过认

证等相关手段直接供货嘉视的显示器代工业务，从而形

成一定的协同以提升整体竞争力；反之嘉视系也可以代

工奥英系的商显产品，这样可以提升嘉视的产线利用

率，从而改善双方面的重复亏损状况？

答：尊敬的投资者，您好！公司正在推进以奥英光电作

为公司显示业务的控股和管理平台公司，将涉及相关业

务板块的江苏嘉视、奥英创智、拟收购的山东嘉视纳入

平台公司，统筹研发、大宗采购、市场推广及大客户管

理，推动板块内部协同运作和资源共享，优化运营效率、

压降管理成本，进一步增强显示业务的核心竞争力和整

体盈利能力。谢谢！

6、问：2025 年度，或者说截至目前，新能源汽车专用

冷却液产品在国内主要新能源汽车主机厂的验证和准

入工作进展情况如何？

答：尊敬的投资者，您好！公司新材料东部生产基地项

目已包含新能源汽车专用冷却液产品的产能规划，在项

目建成投产前，公司将保持与新能源汽车主机厂的技术

沟通并推进产品的升级换代工作，项目建成后将加速推

进对主机厂的导入工作。上述新能源汽车专用冷却液产

品的产能规划以取得项目所需土地使用权为前提条件，

且存在项目资金筹措不到位、行政审批未通过、项目投

资进度存在不确定性等风险，不构成对投资者的承诺，

具体情况请参阅公司于巨潮资讯网披露的《关于全资子

公司拟签订项目投资协议书的公告》。截至目前公司尚

未取得相关土地使用权。



7、问：上海金锦富新材料东部生产基地项目，需要投

入大量资金，但公司目前资产负债率高达 88.6%，如何

保障项目的正常推进，该项目预计多少年后可达产？资

产负债率如此之高，好多公司都采用破产重整来改善财

务状况，公司有哪些举措？2025 年度公司相关高管受到

行政处罚，按上市规则是否会影响公司发行股份？

答：尊敬的投资者，您好！上海金锦富已启动外部融资

工作，正在积极推动产业基金及地方政府基金等外部单

位投资入股。如有实质性进展，公司会根据相关规定履

行信息披露义务。谢谢！

8、问：越南锦富 2025 年度营收按人民币记能达到多少？

亏损或盈利是否超过 500 万？是否已经实现批量稳定出

货，该子公司员工人数是多少？

答：尊敬的投资者，您好！越南锦富 2025 年下半年实

现稳定出货，2025 年度营业收入为 1,080.62 万元，净

利润为-266.81 万元，目前越南锦富月销售额基本稳定

在 200 万元人民币左右，谢谢！

9、问：江苏美锦新能源持续亏损是由于产品售价低于

成本价吗？其主要客户欣旺达 2025 净利润 10.6 亿，阿

特斯 2025 净利润 10.1 亿，赣锋锂业 2025 净利润 16.1

亿，难道主要客户就不给其供应链小企业一点点盈利空

间吗？整个储能行业当前处于高速发展和资本关注的

蜜月期，机会应该是很多的，该子公司未来会采取哪些

措施来改善盈利能力？

答：尊敬的投资者，您好！2025 年江苏美锦营业收入较

上年同期增长 93.75%，产能利用率有较大幅度的提升，

同时其通过优化采购流程、提升管理效能等措施压降单



位成本，产品毛利率同比提升了 15.14 个百分点，但因

原材料铜价格上涨而终端产品价格未能同步上涨，导致

江苏美锦毛利率仍旧为负，暂时不足以覆盖成本。未来

江苏美锦将积极把握行业发展机遇，持续拓展市场和客

户，努力提升盈利能力。

10、问：)泰兴天马化工是否会一直成为公司经营的包

袱？2024 年 8 月至 2025 年 2 月停工技改，改造后的产

品毛利率如何？2025 年下半年及 26 年一季度开工率是

多少？当前的订单水平能否支撑公司相关装置满负荷

运行，如不能，大概能到什么水平？

答：尊敬的投资者，您好！2026 年 2 月底以来，受下游

需求复苏及美以伊冲突导致国际化工材料价格波动等

因素影响，国内胶黏剂行业整体行情持续上行，作为原

材料的加氢石油树脂产品价格步入快速上升通道，从

2025 年最低 8,000 元 / 吨涨至 2026 年 3 月底的

14,000-16,000 元/吨，市场整体呈现供不应求的态势。

天马化工今年 3 月和 4 月销量合计约 2,300 吨，4 月已

实现单月扭亏为盈。受国内国际多种因素影响，目前无

法准确预计加氢石油树脂产品的市场需求及价格走势，

但公司预计本年度天马化工相关业务较以前年度整体

向好，产能利用率和产品毛利率显著提升，盈利能力也

将有所改善。

11、问：前期商誉已计提减值，相关风险是否出清，后

续还有无减值压力？

答：尊敬的投资者，您好！2025 年末，公司商誉账面价

值为 9,425.72 万元，主要为迈致科技商誉资产组。商

誉资产组是否发生减值迹象受多重因素影响，如公司的



战略决策、国内外经济的未来走势以及公司所属行业的

景气度等，公司将针对宏观形势的变化，持续深耕主营

业务，以解决实际问题、防范各项风险为出发点，扎实

做好经营决策，稳步推进战略布局，同时夯实管理基础，

提升治理水平，继续实行全方位精细化管理， 促进子

公司业绩目标的达成，降低相关商誉资产组减值的风

险。

12、问：2026 年能否给出实质性的扭亏路径

答：尊敬的投资者，您好！①公司将建立健全“计划执

行闭环管理”机制，强化过程监督与结果考核，对重要

项目、重点客户订单实施全过程精细化管控，提升整体

供货保障能力与交付效率；全面强化资金与供应链管

理，推进全链条成本优化，严控生产、采购、管理等各

项费用，提升毛利率与盈利水平；加大应收账款催收力

度，切实提升资金回笼效率与现金流安全；进一步完善

内控管理体系，规范决策流程，强化对子公司的运营管

控；持续优化人才结构与激励机制，激发团队经营活力。

②公司将持续加大研发投入，统筹推进传统消费电子与

新能源领域产品技术升级，不断强化核心工艺研发与专

利布局，提升产品性能、品质与成本竞争力，增强客户

粘性与综合竞争壁垒；通过工艺优化、良率提升与制造

效率改善，助力集团降本增效，为公司实现业务稳健增

长、改善经营业绩提供坚实技术支撑。

13、问：消费电子业务量价齐升势头良好，明年能否继

续保持高速增长？

答：尊敬的投资者，您好！公司消费电子业务规模近年

持续增长，我们将持续加大市场开拓与业务推广，并优



化产品结构、深化客户协作，努力保持稳健增长态势。

谢谢！

14、问：液冷板目前最新订单进展如何？

答：尊敬的投资者，您好！2026 年一季度以来，公司承

接某台湾客户的 B300 液冷板部件订单正常生产及交付

中，因涉及商业秘密，具体订单情况不便披露。公司会

根据订单情况动态调整产能配置与排产计划。截至目

前，公司特定液冷板部件相关产品累计订单量占公司总

体营收比例较小。二季度以来，公司与该台湾客户保持

持续沟通互动，积极协助其推进下游客户某液冷板部件

新项目的落地进程，并依据该台湾客户提供的订单预测

做好了量产前的生产准备工作。在此郑重提醒投资者，

该台湾客户提供的订单预测不构成确定性采购约定，且

该客户最终承接其下游客户的订单受不可抗力、技术升

级迭代、终端客户产品结构或生产节奏调整等因素影响

存在不确定性，进而公司后续获得其液冷板部件订单情

况也存在不确定性，请投资者谨慎决策，注意投资风险。

谢谢！

15、问：请问年度报告上说的跟小米华为等汽车厂商已

开展深度合作，请问有收到实质订单或者预付款之类的

吗

答：尊敬的投资者，您好！公司车规级石墨烯座椅加热

产品已通过座椅厂交付小米汽车及华为系列某高端品

牌汽车。谢谢！

16、问：请介绍一下液冷板最新推进进展

答：尊敬的投资者，您好！2026 年一季度以来，公司承



接某台湾客户的 B300 液冷板部件订单正常生产及交付

中，因涉及商业秘密，具体订单情况不便披露。公司会

根据订单情况动态调整产能配置与排产计划。截至目

前，公司特定液冷板部件相关产品累计订单量占公司总

体营收比例较小。二季度以来，公司与该台湾客户保持

持续沟通互动，积极协助其推进下游客户某液冷板部件

新项目的落地进程，并依据该台湾客户提供的订单预测

做好了量产前的生产准备工作。在此郑重提醒投资者，

该台湾客户提供的订单预测不构成确定性采购约定，且

该客户最终承接其下游客户的订单受不可抗力、技术升

级迭代、终端客户产品结构或生产节奏调整等因素影响

存在不确定性，进而公司后续获得其液冷板部件订单情

况也存在不确定性，请投资者谨慎决策，注意投资风险。

谢谢！

17、问：请问公司现在液冷方面的订单大概具体有多少

金额？新建工厂是否按计划开始生产？目前产能利用

率是多少？

答：尊敬的投资者，您好！2026 年一季度以来，公司承

接某台湾客户的 B300 液冷板部件订单正常生产及交付

中，因涉及商业秘密，具体订单情况不便披露。公司会

根据订单情况动态调整产能配置与排产计划。截至目

前，公司特定液冷板部件相关产品累计订单量占公司总

体营收比例较小。二季度以来，公司与该台湾客户保持

持续沟通互动，积极协助其推进下游客户某液冷板部件

新项目的落地进程，并依据该台湾客户提供的订单预测

做好了量产前的生产准备工作。在此郑重提醒投资者，

该台湾客户提供的订单预测不构成确定性采购约定，且

该客户最终承接其下游客户的订单受不可抗力、技术升



级迭代、终端客户产品结构或生产节奏调整等因素影响

存在不确定性，进而公司后续获得其液冷板部件订单情

况也存在不确定性，请投资者谨慎决策，注意投资风险。

谢谢！

18、问：昆山迈致治具科技有限公司 2025 年度取得较

好的经营业绩，请问 2026 年一季度经营态势如何？

答：尊敬的投资者，您好！迈致科技 2026 年一季度营

业收入、净利润分别为 6,309.41 万元、1,654.66 万元，

较上年同期分别增长 6.59%、36.56%。

19、问：旗下检测设备业务增长迅猛，相关新品及机器

人业务落地进度如何？

答：尊敬的投资者，您好！2025 年公司检测治具及自动

化设备实现收入 23,362.63 万元，较去年同期增长

66.95%。报告期内，公司依托自身核心技术与制造优势，

顺应行业发展趋势，积极把握人形机器人等领域的发展

机遇，主动与相关领域的头部或知名客户沟通接洽，积

极参与其早期研发设计和送样测试，为公司切入相关新

兴赛道做好准备。其中子公司迈锐精机承接国内某头部

人形机器人公司制造产线订单，公司作为总包方负责机

器人制造产线的整体设计、采购、制造、安装及调试，

该产线已交付客户验收中。目前，公司上述业务规模占

公司整体营收比例较小，未来是否能持续获得订单可能

受不可抗力、技术升级迭代、客户产品结构或生产节奏

调整等因素影响，但上述业务的落地体现了公司在自动

化装配与智能检测装备开发及产品适配方面的综合能

力，有助于提升公司在行业内的品牌影响力，进一步拓

宽业务空间。谢谢！



20、问：公司持续亏损，投资企业太多太杂，前期定增

募资项目又推迟，二级市场短期不可能融资，请问大股

东对公司的支持

答：尊敬的投资者，您好！现阶段大股东主要在融资方

面为公司提供担保及资金支持，具体情况请参阅公司于

巨潮资讯网披露的公告，谢谢！

21、问：苏州锦联星科技有限公司，2025 年一季度营收

705 万，2026 年一季度营收同比下降 30%以上，而年报

中公司描述“截至 26 年 3 月，共有 31 个主机厂定点项

目在供货，18 个项目定点资格正在开发”，定点规模持

续扩大，相应的收入却出现下降，请问是否原因？锦联

星持续大幅度亏损的根本原因是什么？

答：尊敬的投资者，您好！锦联星 2025 年一季度产值

1,957 万元，出货 1,908 万元；2026 年一季度产值 2,169

万元，出货 2,069 万元，同期业务量呈平稳上升趋势。

锦联星 2026 年一季度营收 451 万元，较 2025 年同期减

少 254 万元，主要原因为：公司确认收入以主机厂对账

确认的产品上线量为依据，2026 年一季度主机厂相关对

账程序延迟导致公司确认的收入金额减少。

22、问：公司连年亏损体量较大，2026 年实现整体扭亏

有哪些核心举措？

答：尊敬的投资者，您好！①公司将建立健全“计划执

行闭环管理”机制，强化过程监督与结果考核，对重要

项目、重点客户订单实施全过程精细化管控，提升整体

供货保障能力与交付效率；全面强化资金与供应链管

理，推进全链条成本优化，严控生产、采购、管理等各



项费用，提升毛利率与盈利水平；加大应收账款催收力

度，切实提升资金回笼效率与现金流安全；进一步完善

内控管理体系，规范决策流程，强化对子公司的运营管

控；持续优化人才结构与激励机制，激发团队经营活力。

②公司将持续加大研发投入，统筹推进传统消费电子与

新能源领域产品技术升级，不断强化核心工艺研发与专

利布局，提升产品性能、品质与成本竞争力，增强客户

粘性与综合竞争壁垒；通过工艺优化、良率提升与制造

效率改善，助力集团降本增效，为公司实现业务稳健增

长、改善经营业绩提供坚实技术支撑。

23、问：当前负债率偏高财务压力较大，如何优化债务

结构把控资金风险？

答：尊敬的投资者，您好！首先，公司持续聚焦业务回

款，加大应收款项催收力度，优化信用政策，加快资金

回笼；同时严控非核心、非紧急资本开支，优先保障高

毛利业务投入，提升资金使用效率。其次，公司一直积

极优化存货与供应链管理，降低资金占用，提升资产周

转效率，缓解短期流动性压力。第三，公司正在进行子

公司层面的外部融资，积极引入产业基金及地方政府资

金向部分子公司增资支持其业务发展。公司将继续集中

资源发展高增长、高毛利业务，致力于推动经营性现金

流由负转正，从根本上增强自我造血与偿债能力。

24、问：公司存货体量偏高，库存周转及跌价风控方面

有哪些应对措施？

答：尊敬的投资者，您好！报告期公司存货较上年同期

有所增长，主要原因为客户需求有所增长，公司为满足

客户需求以及战略备货，存货余额相应增长。公司高度



重视存货规模管控与周转效率提升，多措并举防范存货

跌价风险。公司将持续优化排产计划，以销定产的生产

模式，按需合理备货，严控过量采购与库存积压，加大

市场拓展力度，提升成品库存出库流转效率，稳步提升

存货周转效率。公司已建立常态化存货盘点与减值评估

机制，结合市场价格、产品迭代及订单需求情况定期测

算可变现净值，足额计提存货跌价准备。同时持续梳理

呆滞、老旧库存，通过折价处置、技改复用等方式盘活

存量资产。未来将持续优化库存水平，降低潜在跌价风

险，切实保障公司存货资产质量稳健。

25、问：一季度依旧处于亏损状态，年内业绩逐季回暖

的节奏能否确定？

答：尊敬的投资者，您好！公司暂无确定性的业绩预判，

目前公司正全力推进订单落地、成本管控与业务拓新，

力争推动后续季度经营状况稳步改善，谢谢！

26、问：各项费用管控成效明显，后续还将通过哪些方

式进一步降本增效？

答：尊敬的投资者，您好！公司通过自动化、信息化、

智能化的技术手段加强精细化管理，助力降本增效，同

时公司将通过实施严格的预算管控与费用分析机制，压

缩可控费用，以实现成本费用的预算管控目标。

附件清单（如有）

日期 2026 年 05 月 22 日


