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口子窖（603589.SH） 

深耕安徽，聚焦腰部产品符合大众消费趋势 
Table_Summary  

核心观点： 

 安徽省合资民营酒企，管理层持股机制灵活，盈利能力较好 

公司是安徽地区知名白酒企业，生产的口子系列白酒是国内兼香型白

酒代表品牌，在细分行业内具有领先优势。公司第一大股东是外资高盛管

理，除实际控制人外有近 30 名高管持股，比例达 30%，管理层激励充分。

公司 14 年实现收入 22.59 亿，净利润 4.22 亿，盈利能力处行业中上游水平。 

 聚焦腰部产品，符合白酒行业大众消费趋势 

白酒行业在“三公消费”受限和消费升级共同驱动下正在进行消费结

构转型，定位大众消费的中档酒消费将迎来快速增长。口子窖目前产品线

完整覆盖了高、中、低端消费需求，其中以中档白酒为核心产品，价格在

90-200 元之间，收入占比高达 71%，为公司。未来公司还将扩建中高档产

品生产线，预计随着中档白酒产能扩大、占比升高，公司收入规模和盈利

规模均可相应提升。同时白酒行业集中度进一步提升，规模以上和以下企

业的两极分化趋势更加明显。公司历史悠久，可借助品牌影响力和优质产

品，在这一轮调整中脱颖而出。 

 深耕省内市场，积极建设营销网络开发省外市场 

公司所在的安徽省竞争充分，定位中档酒的规模以上酒企较多，同质

化竞争严重，较难实现突破性增长。公司目前省内销售收入约 16 亿，占比

超过 70%，省内依赖性较强。公司一方面与省内经销商建立长期稳定合作

关系，确保省内市场稳定发展；一方面发力省外市场，计划使用募集资金

建设 13 家旗舰店和 101 家专卖店实现全国布局，突破省内市场增长瓶颈。 

 合理目标价 22.33-23.87 元，对应 2015 年 PE 为 29-31 倍 

预计公司 15-17 年摊薄 EPS 分别为 0.77、0.87、1.02 元，参考可比公司

估值，我们给予公司估值范围 29-31 倍，合理价格区间为 22.33-23.87 元。 

 风险提示 

省内竞争加剧，中高档白酒销量不达预期。 

 盈利预测： 
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 2013A 2014A 2015E 2016E 2017E 

营业收入（百万元） 2,447.15 2,258.55 2,371.75 2,560.99 2,818.10 

增长率(%) -2.37% -7.71% 5.01% 7.98% 10.04% 

EBITDA(百万元) 639.99 652.31 704.70 774.83 879.39 

净利润(百万元) 398.17 422.14 463.26 524.50 611.26 

增长率(%) -12.68% 6.02% 9.74% 13.22% 16.54% 

EPS（元/股） 0.737 0.782 0.772 0.874 1.019 

数据来源：公司财务报表，广发证券发展研究中心 

 

Table_NewStoc k_Price  

询价建议  

合理价格区间 22.33～23.87 元 

  

报告日期 2015-06-16 

 
Table_NewStoc k_IssueB

 

发行前财务数据 

每股净资产（元） 4.22 

资产负债率（%） 37.76 

ROE（%） 18.52 

ROA（%） 11.63 

  

  

 

Table_NewStoc k_Issue

 

发行资料 

发行股数（万股） 6000 

发行前股本（万股） 54000 

  

  

主承销商 
华林证券有限责任公

司 

主要股东 
GSCP Bouquet 

Holdings SRL 

发行方式  

 

Table_Aut hor 分析师： 王永锋 S0260515030002 

 01059136605 

 wangyongfeng@gf.com.cn 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

联系人： 

 

 

 

 

 

 

 

王文丹 01059136617 

 wangwendan@gf.com.cn 

 



  

识别风险，发现价值                                      请务必阅读末页的免责声明 

2 / 20 

口子窖|新股分析 

 

目录索引 

一、历史悠久的安徽名酒，重点发展中档产品，立足省内辐射全国 .................................. 4 

1、兼香型白酒领军品牌，立足安徽辐射全国 ............................................................ 4 

2、合资民营企业，管理层与股东利益一致 ................................................................ 4 

3、销售立足安徽辐射全国，盈利能力较好 ................................................................ 5 

4、产品结构多元化，聚焦中档白酒细分市场 ............................................................ 6 

5、“传统模式+电商销售平台”，稳中求进布局全渠道营销网络................................. 8 

二、白酒消费结构持续优化，行业集中度将进一步提升 .................................................. 10 

1、白酒消费结构将进一步优化，中端白酒有望持续受益 ........................................ 10 

2、行业“扶优限劣”仍将持续，公司深耕省内、发力全国扩张谋求发展 ................... 13 

三、募投项目：产能、技术升级和营销网络建设带来成长预期 ....................................... 13 

1、优化调整基酒产品结构技改项目，助力公司发力中高档产品市场 ...................... 13 

2、陈化老熟、包装生产线技改项目，配合产品调整升级 ........................................ 14 

3、营销网络建设，助力扩大市场辐射 ..................................................................... 14 

四、盈利预测 .................................................................................................................... 15 

  



  

识别风险，发现价值                                      请务必阅读末页的免责声明 

3 / 20 

口子窖|新股分析 

 

图表索引 

图 1：公司股权结构图 ............................................................................................ 4 

图 2：公司在安徽省内销售占比超 70%（亿元，%） ............................................ 5 

图 3：净资产收益率表现优异，位列第四（%） .................................................... 5 

图 4：资产周转率位列第五，资产运营效率较高 .................................................... 5 

图 5：销售净利率处于行业第五，盈利能力较好（%） ......................................... 6 

图 6：权益乘数处于行业前列，负债水平高 ........................................................... 6 

图 7：产品结构以中高档白酒为主，14 年占比超 70% .......................................... 7 

图 8：中高档白酒为公司主打产品，占比最大（万元） ......................................... 7 

图 9：高档白酒和中高档白酒毛利率未受行业影响 ................................................ 8 

图 10：公司 14 年毛利率同比增速居白酒上市公司第二 ........................................ 8 

图 11：销售区域以安徽省内为主 ............................................................................ 9 

图 12：近年主要区域市场经销商数量 .................................................................... 9 

图 13：2012-2014 年经销商数量保持稳定 ............................................................. 9 

图 14：2012-2014 经销商增减情况 ........................................................................ 9 

图 15：13 家旗舰店布局情况 ............................................................................... 10 

图 16：101 家专卖店布局情况 ............................................................................. 10 

图 17：我国白酒市场处于调整期，增速放缓（万千升，%） .............................. 11 

图 18：白酒行业收入与利润端均开始恢复增长（%） ......................................... 11 

图 19：高端白酒上市企业所受冲击高于中端白酒上市企业（%） ....................... 12 

图 20：白酒消费结构将从金字塔转变为纺锤形，中端酒占据主要地位 ............... 12 

图 21：人均消费量稳定增长，未来仍具增长空间（升，%） .............................. 12 

图 22：人均消费金额下滑表明消费结构正在转型（元，%） .............................. 12 

图 24：前三名白酒企业产量占安徽总产量 30%（%） .......................................... 13 

图 25：古井规模较大，其他三家规模接近（亿元） ............................................ 13 

 

表 1：口子窖形成了高、中高、中、低档全系列的产品结构 .................................. 6 

表 2：白酒细分市场竞争格局 ............................................................................... 11 

表 3：包装生产线技改项目具体情况 .................................................................... 14 

表 4：收入与盈利预测结果 ................................................................................... 16 

  



  

识别风险，发现价值                                      请务必阅读末页的免责声明 

4 / 20 

口子窖|新股分析 

一、历史悠久的安徽名酒，重点发展中档产品，立足省

内辐射全国 

1、兼香型白酒领军品牌，立足安徽辐射全国 

口子窖主要从事白酒的生产和销售。公司生产的口子系列白酒是目前国内兼香

型白酒的代表品牌，在细分行业具有领先优势。兼香型白酒是指受自然环境、生产

原料、酿造工艺等因素的影响，生产的至少兼有两种及以上香型的白酒，具有“清

澈透明、芳香幽雅、醇厚绵净、香味协调、酒体细腻丰满、空杯留香、风格显著”

的特点。公司产品多元，充分满足不同消费者的需求。在继承传统老口子和口子酒

品牌的基础上，顺应消费升级的需求，推出口子坊、口子窖系列中高档白酒产品。

中档白酒销售收入是公司主要的收入来源。 

口子酒有两千多年的悠久历史，在我国传统的酒文化中占有重要的地位。公司

产品具有广泛的知名度和影响力。近几年，公司通过加大宣传力度，打造公司产品

的品牌特色，口子窖酒已经从地方名酒成长为全国性品牌。 

2、合资民营企业，管理层与股东利益一致 

公司控股股东、实际控制人为徐进和刘安省。本次计划公开发行股份不超过6000

万股，控股股东徐进和刘安省持股比例为35.08%。上市公司第一大股东为高盛管理

的GSCP Bouquet Holdings SRL，持股比例为25.27%。2008年，口子有限根据未

来发展战略决定以分立形式重组，剥离非白酒生产类资产后与 GSCP Bouquet 

Holdings SRL合资。公司持股的自然人股东大部分是公司高管人员，公司管理团队

和股东的利益具有一致性，可使公司保持较强的活力。 

图1：公司股权结构图 

 

数据来源：招股说明书，广发证券发展研究中心 



  

识别风险，发现价值                                      请务必阅读末页的免责声明 

5 / 20 

口子窖|新股分析 

3、销售立足安徽辐射全国，盈利能力较好 

口子窖在安徽省内具有很高的知名度，在周边江苏、山东、河南等白酒消费大

省也具有较强的市场影响力。目前公司70%以上的销售收入来自安徽省内，同时公

司也着力在全国范围内提升知名度和影响力，意在将口子窖打造成为全国性品牌。

公司产品销售区域较广，各地业务员均负责一定的销售区域，公司在安徽省内各县

市、外省部分主要地市或销售金额较大的区县，普遍设臵了对应的办事处，由当地

业务员或区域销售经理负责，覆盖公司产品销售的主要市场。 

图2：公司在安徽省内销售占比超70%（亿元，%） 

 

数据来源：招股说明书，WIND，广发证券发展研究中心 

财务方面，口子窖2014年的净资产收益率位列上市公司第四位，通过杜邦分析

对其进行分解发现，公司的销售净利率和资产周转率位列行业第五，处于行业中上

游水平，公司资产运营管理效率较高。负债位列第三，处于行业上游水平，未上市

前负债水平略高，上市后股权融资有助于降低公司负债率。综合来说，公司的盈利

能力、资产运营效率较好。 

图 3：净资产收益率表现优异，位列第四（%）  图 4：资产周转率位列第五，资产运营效率较高 

  

资料来源：招股说明书，WIND，广发证券发展研究中心 资料来源：招股说明书，WIND，广发证券发展研究中心 
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图 5：销售净利率处于行业第五，盈利能力较好（%）  图 6：权益乘数处于行业前列，负债水平高 

  

资料来源：招股说明书，WIND，广发证券发展研究中心 资料来源：招股说明书,WIND，广发证券发展研究中心 

 

4、产品结构多元化，聚焦中档白酒细分市场 

多元化产品结构，以中高档口子窖系列白酒为核心产品。公司产品主要分为口

子窖、老口子、口子坊、口子酒等系列品牌产品。口子酒具有两千多年的历史，在

中国酒文化中占据重要的历史地位。口子窖在继承传统老口子和口子酒的基础上，

顺应消费升级的需求，推出了口子坊、口子窖系列中高档白酒产品，形成了高、中、

低档全系列的产品序列和完整、多元化的产品结构。 

表1：口子窖形成了高、中高、中、低档全系列的产品结构 

产品分类 产品名称 市场价格 产品图片 

高档产品 

三十年型口子窖 1080 

 

二十年型口子窖 425-468 

  

十年型口子窖 279-289 

  

中高档产品 

六年型口子窖 125-158 

  

五年型口子窖 90-95 

  

御尊口子窖 90 

 

-140
-120
-100
-80
-60
-40
-20

0
20
40
60

贵

州

茅

台

洋

河

股

份

五

粮

液

今

世

缘

口

子

窖

泸

州

老

窖

古

井

贡

酒

山

西

汾

酒

金

种

子

酒

老

白

干

酒

沱

牌

舍

得

酒

鬼

酒

水

井

坊

0.0

0.5

1.0

1.5

2.0

2.5

3.0

3.5

4.0

老

白

干

酒

沱

牌

舍

得

口

子

窖

古

井

贡

酒

山

西

汾

酒

洋

河

股

份

金

种

子

酒

水

井

坊

泸

州

老

窖

今

世

缘

酒

鬼

酒

贵

州

茅

台

五

粮

液



  

识别风险，发现价值                                      请务必阅读末页的免责声明 

7 / 20 

口子窖|新股分析 

小池窖口子窖 145 

 

中档产品 

老口子系列 39-66 

   

口子坊系列 57-60 

  

口子美酒系列 59-68 

  

低档产品 口子酒系列 35-38 

    
资料来源：公开网络，广发证券发展研究中心 

其中，中高档白酒为公司的核心产品，由于公司整体定位是大众消费品，公司

定义的中高档产品绝对价格处于行业的中档和中低档消费水平。作为兼香型白酒领

域领军企业，公司主打定位中高端的兼香型口子窖系列，零售价格在90-160元之间，

主要面向家庭日常消费。2012-2014年公司中高档白酒营业收入分别达15.49亿、

15.92亿和15.93亿，占白酒销售收入的比重分别达62.49%、66.00%和72.57%，保

持较快增长的趋势。受白酒行业消费结构升级影响，中档酒市场前景广阔，会在很

大程度上决定公司未来的收入和盈利的增长。未来公司仍将重点布局中高档产品的

发展，产能方面仍有上升空间，预计公司的中高档白酒仍将保持较快增长。 

图 7：产品结构以中高档白酒为主，14 年占比超 70%  图 8：中高档白酒为公司主打产品，占比最大（万元）  

  
数据来源：招股说明书，广发证券发展研究中心 数据来源：招股说明书，广发证券发展研究中心 

 

公司主打的中高档白酒毛利率持续增长，盈利能力稳定。受经济增速放缓和国

家限制“三公消费”的影响，白酒行业进入调整期，市场需求和生产端都受到了较大

的冲击。2014年公司主营业务收入较2013年下降了1.87亿元，除了中高档白酒外的
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其他各系列白酒收入均有不同程度的下降。由于公司中高档白酒的毛利率2014年逆

市增长了6.2个百分点，达到72.2%，由于中档高白酒收入占比较高，所以公司的毛

利率也小幅上升，同比增长7.4%。而在白酒上市公司中，大部分公司14年均出现了

毛利率下滑，口子窖毛利率的逆势提高主要得益于公司更换了部分中高档白酒的包

装，降低了单位成本，保障了盈利能力的相对稳定。 

图 9：高档白酒和中高档白酒毛利率未受行业影响  图 10：公司 14 年毛利率同比增速居白酒上市公司第二  

  

数据来源：招股说明书，广发证券发展研究中心 数据来源：招股说明书，广发证券发展研究中心 

 

 

未来公司将重点开发口子窖系列白酒，巩固五年型、六年型口子窖等中高档白

酒的市场地位，不断进行新产品开发，进一步完善和优化公司的产品结构。在产量

方面，公司将建成年产约3000吨优质和特级基酒厂，提高中高档白酒的产量。随着

产品结构的提升和中高档产品产能的释放，未来公司的收入规模有望进一步提升。 

5、“传统模式+电商销售平台”，稳中求进布局全渠道营销网络 

（1）“分区域+分产品”传统经销模式，稳中求进 

公司根据整体市场战略，采用白酒业界传统经销模式，实行分区域、分产品管

理。区域内择优选择具有实力的代理商，代理该地销售业务，组织营销工作。针对

北京、上海等市场规模和影响力较大的重要战略市场，公司通过设立全资子公司的

形式，由全资子公司统一协调运作该地区的营销和销售工作。 

（2）稳扎省内销售市场，积极开拓周边市场  

作为安徽省内白酒行业的龙头企业之一，公司在省内知名度较高，品牌影响力

较大，销售渠道较完善，因此销售收入占比较高。基于以上优势，公司将安徽省内

作为重点开拓区域，经销商数量稳步增长，省内销售额在这几年调整时期也保持平

稳增长。2014年公司在安徽地区实现销售收入16.01万元，占比71.94%，增速达5%。

除安徽省外，公司致力于全国市场开拓，由周边江苏、山东、河南等白酒消费大省

逐渐扩散至全国，覆盖华东、华北、中南、西北，东北几大销售区域， 虽然省外市

场受到行业调整竞争加剧影响，增长出现下滑，但我们认为公司从白酒竞争激烈的

安徽省内站稳脚跟，竞争实力较强，未来随着加强周边市场的开拓，有助于提高省

外市场增速和份额。 
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图 11：销售区域以安徽省内为主  图 12：近年主要区域市场经销商数量 

 
 

数据来源：招股说明书，广发证券发展研究中心 数据来源：招股说明书，广发证券发展研究中心 

 

与大型经销商建立长期合作关系，经销商数量稳定。产品出厂价由公司统一制

定，与经销商签订合同，通过销售业务人员进行管理，并与主要大型经销商建立了

长期合作关系。同时根据市场开拓情况和销售业绩变化，动态调整合作经销商的数

量和分布，以实现区域收入最大化。总体说来，销售渠道保持稳定，新增或退出经

销商商平均销售金额较小，占公司总营业收入比重低，对公司经营情况影响小。 

 

图 13：2012-2014 年经销商数量保持稳定  图 14：2012-2014 经销商增减情况 

 
 

 

数量 

（个） 

销售额 

（万元） 

平均销售

额（万元） 

占营业收

入比例 

2012 年末 592 
   

增加 112 18471.03 164.92 7.55% 

减少 109 14293.39 131.13 5.84% 

2013 年末 595 
   

增加 77 6878.86 89.34 3.05% 

减少 87 8481.42 97.49 3.76% 

2014 年末 585 
   

数据来源：招股说明书，广发证券发展研究中心 数据来源：招股说明书，广发证券发展研究中心 

 

（3）积极布局网络营销平台，开拓营销渠道广度和深度 

除运营现有营销渠道外，公司积极探索并计划实施新的营销项目。拟募集资金

1.28亿元用于营销网络建设项目，在核心市场区域和重点市场的中心城市建设旗舰

店和专卖店，深度分销以有效巩固成熟市场，快步推进潜在市场。 

公司选择在具有影响力的特大型城市（上海、北京和天津）和具有辐射功能的

省级或副省级城市（南京、济南、郑州、沈阳、合肥和石家庄）设立13家旗舰店（约

80-100m2），旨在对周边城市和地区形成示范和广告效应；选择具备一定市场基础
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和市场发展前景重点地市级城市设立101家专卖店（约50m2），旨在深度开发现有

及潜在市场。 

图 15：13 家旗舰店布局情况  图 16：101 家专卖店布局情况 

 
 

数据来源：招股说明书，广发证券发展研究中心 数据来源：招股说明书，广发证券发展研究中心 

 

通过旗舰店/专卖店建设，可以利用中心城市的辐射功能和市场中心作用的效应，

增强品牌在周围地区的影响力，扩大市场辐射力、品牌影响力与产品渗透力，同时

作为现有品牌传播和销售渠道的补充、体现“体验式”销售的一种营销手段，满足

市场白酒消费向中高档趋势。通过体验式营销，了解目标消费群体的口味等方面的

需求。 

公司发力拓展营销渠道的广度和深度，除了在广度上建设旗舰店和专卖店扩大

营销网络覆盖面，在深度上也积极探索在经济发达地区实行镇级代理、加盟店、特

许店、专卖店、直营店、电子商务等多种模式，发展新型销售业务，开辟新的销售

渠道，为公司带来新的业务增长点。 

二、白酒消费结构持续优化，行业集中度将进一步提升 

1、白酒消费结构将进一步优化，中端白酒有望持续受益 

白酒作为我国传统的烈酒饮料，历史悠久。自建国以来，白酒行业先后经历了

起步、发展、调整发展和加速发展等四个阶段，基本保持较快增长，复合增长率达

7.59%。但自2011年以来，国家严格限制“三公”消费，对高端白酒消费打击巨大，

白酒行业开始迎来新一轮深度调整，行业收入和利润双降。而在这一轮调整进行了

三年多后，白酒行业迎来弱复苏，今年以来，收入端和利润端将开始恢复增长。 
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图 17：我国白酒市场处于调整期，增速放缓（万千升，%）  图 18：白酒行业收入与利润端均开始恢复增长（%） 

  

资料来源：招股说明书，WIND，广发证券发展研究中心 资料来源：招股说明书，WIND，广发证券发展研究中心 

白酒市场可按产品价格细分为高、中、低端市场，受政策调整影响和消费升级

驱动双重影响，白酒消费正在实现由金字塔结构向橄榄型结构的转变，即高端与低

端白酒市场收缩，而中端白酒市场则成为未来白酒消费的主要增长点。 

表 2：白酒细分市场竞争格局 

市场名称 价格区间（/瓶） 主要特点 代表产品 

超高端细分市场 1000元以上 
品牌形象好，竞争品牌较少，价格

因素不敏感，客户忠诚度高 
茅台、五粮液、国窖 1573 

高端细分市场 
500-1000元 

价位较高，产品品质、知名度与持

续的营销推广等因素较重要 

二十年型口子窖、洋河梦

之蓝、 

中高端细分市场 300-500元 

商务接待用酒重要细分市场，主要

为传统名酒酒厂大区域白酒品牌

间的竞争 

十年型口子窖、四特东方

韵、天之蓝、剑南春、汾

酒、古井贡酒年份原浆 

中端细分市场 100-300元 
规模最大、竞争对激烈的市场，家

庭日常消费重要品种 
省域白酒与大区域白酒 

中低端细分市场 30-100元 

容量相对较大，品牌意识薄弱，购

买驱动因素主要是广告与终端促

销推广活动 

老口子酒、金种子酒、洋

河大曲、老白干、二锅头 

低端细分市场 30 元以下 
受消费升级驱动，逐渐向更高水平

转移，未来份额会减小 
地方性白酒企业 

数据来源：招股说明书，广发证券发展研究中心  
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图 19：高端白酒上市企业所受冲击高于中端白酒上市企业

（%） 

 图 20：白酒消费结构将从金字塔转变为纺锤形，中端酒占

据主要地位 

 

 

数据来源：WIND，广发证券发展研究中心 

注：高端白酒包括贵州茅台、五粮液、水井坊和泸州老窖，中端白酒

包括古井贡酒、金种子酒、山西汾酒、今世缘、洋河股份、顺鑫农业 

资料来源：招股说明书，广发证券发展研究中心 

 

受益于白酒消费结构升级，中高档白酒市场前景广阔。高端白酒消费对象过去

主要集中于“三公”群体，因此政府颁布的“禁酒令”等政策对高端白酒消费影响

较大，量价均在过去三年出现下滑。同时受消费升级因素驱动，随着居民消费水平

的进一步提升，部分低端白酒消费将升级为中端白酒消费。而主打商务接待和家庭

饮宴用酒的中端白酒则会随着消费结构的深入调整迎来较快增长，主打中端白酒的

企业可充分受益于这一细分市场的快速成长。 

目前，口子窖的产品主要分布在中档品区域，其中价格在100-200元之间的产品

销售收入占比高达71%，同时公司还将扩建生产线提高中高档产品产能，预计公司

可充分受益于行业消费结构调整红利，快速扩大规模、提高盈利。 

图 21：人均消费量稳定增长，未来仍具增长空间（升，%）  图 22：人均消费金额下滑表明消费结构正在转型（元，%） 

  

数据来源：Euromonitor，广发证券发展研究中心 资料来源：Euromonitor，广发证券发展研究中心 
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2、行业“扶优限劣”仍将持续，公司深耕省内、发力全国扩张谋求发展 

目前我国白酒生产企业约有1.8万家，其中获得生产许可证的企业仅有8000余家，

而称得上规模企业的不足2000家，市场上存在大量生产落后、结构不完善的中小型

酒企。国家在近几年出台了一系列政策将白酒生产列入限制类目录、提高行业门槛，

调整思路已相当明确。未来随着“扶优限劣”政策的深入进行，规模以上酒企有望

进一步扩大份额，占据行业的主导地位。口子窖作为一家历史悠久的知名白酒公司，

在品牌知名度、产品品质等方面均有较好沉淀，特别是在省内具有较大影响力，行

业发展趋势有助于公司进一步扩大规模、提高市场占有率。 

而具体到公司所在的安徽省，竞争异常激烈，白酒上市公司就有四家。作为全

国范围内的白酒生产和消费大省，目前生产端集中度已较高，2014年仅古井贡酒、

迎驾贡酒和口子窖三家就生产了全省30%左右的白酒。而在收入端来看，四家上市

公司中除古井贡酒规模稍大之外，剩下三家规模接近，且四家公司均主要定位在中

端白酒市场，差异化成度较低，因此竞争十分激烈。 

图 23：前三名白酒企业产量占安徽总产量 30%（%）  图 24：古井规模较大，其他三家规模接近（亿元） 

  

数据来源：WIND，广发证券发展研究中心 资料来源：WIND，招股说明书，广发证券发展研究中心 

 

面对这种情况，公司深耕省内，与大型经销商建立长期合作关系，渠道稳定性

较好，省内收入也十分稳定。同时，公司积极开拓省外市场，采用分产品、分区域

管理模式，在重点区域成立子公司独立运营，省外拓展稳步推进。预计随着募投项

目实施后旗舰店和专卖店的落地，公司在全国范围内的影响力仍将进一步提升，省

外收入也存在一定提升空间。 

三、募投项目：产能、技术升级和营销网络建设带来成

长预期 

1、优化调整基酒产品结构技改项目，助力公司发力中高档产品市场 

近年来国家对白酒类产业政策提高行业集中度，限制产品总量，优化行业产品
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结构。另外，白酒作为重要消费品，在经济发展、消费升级的大趋势下，消费结构

也发生了重要的变化。行业内公司顺应政策趋向，调整产品结构，加大中端、中高

端产品生产比例，产品结构从金字塔形向橄榄形转变，已经成为行业发展趋势。 

在此大背景下，通过技术改造，在保持基酒产能不变的基础上，通过降低普通

基酒产能，提高优质基酒产能，优化调整基酒产品结构。本次技改完成后，公司将

东关分厂和溪河分厂原年产3000吨普通基酒改建为年产约3000吨优质和特级基酒

（其中，优质基酒增加900吨，特级基酒增加2100吨），改造普通基酒的产能以提

升优质基酒比例，为公司中高档产品提供基础，使公司顺应产业趋势，在行业竞争

中能脱颖而出。 

2、陈化老熟、包装生产线技改项目，配合产品调整升级 

陈化老熟技改项目，与白酒酿造技改项目配套，系根据公司发展的战略需要，

进一步提升公司基酒品质和强化产品的独特口感的项目。陈化老熟技改可以全方位

提升产品品质，改善白酒外观的，避免出现浑浊，提升产品质量。 

包装是成品酒生产中的重要环节，影响着白酒产品的形象。在公司产品结构优

化升级的大背景下，原有成品酒包装车间和包装材料库越来越不能满足企业的发展

要求。作为展示企业形象的重要一环，公司包装物流的现状与现代化白酒生产企业

还存在一定的差距。 

由于购臵时间较早，公司目前已有包装生产线设计落后，机械化、自动化程度

不高，包装材料损耗和酒损偏大。劳动定员多，工人劳动强度大。生产故障率偏高，

维修费用大，劳动生产效率低下。生产旺季时，包装生产能力达不到要求。此外，

包装生产线品种单一，适应性差，不能满足市场对产品个性化的需求。为了顺应白

酒行业发展的要求、配合公司自身发展对东关分厂、溪河分厂包装物流设施进行技

术改造，淘汰落后包装线，引进机械化程度高的包装生产线，有利于公司建设现代

化的食品加工企业。 

表 3：包装生产线技改项目具体情况 

 
东关分厂 溪河分厂 

改建前 

总数量  9 条 20 条 

具体情况 4 条 2000 瓶/时，5 条 3000 瓶/时 
其中 8 条包装线为原有包装设

备搬迁，目前设备老旧。  

改建后 

改建 9条包装线：3条用于包装高档酒（3000

瓶/时）；4条用于包装中档酒（5000瓶/

时）；2 条用于包装普通酒（6000 瓶/时）。 

替换 8条包装线：4条用于包装

高档酒，（3000 瓶/时）；4条

用于包装中档酒（ 5000 瓶/时） 

数据来源：招股说明书，广发证券发展研究中心   

 

此外，公司还将对东关分厂包装车间厂房、包装材料库和成品酒库等配套设施

进行同步技改。 

3、营销网络建设，助力扩大市场辐射 

为巩固在安徽省内市场的影响力，并战略性地向全国市场扩张，公司拟在安徽

省内外建设13家旗舰店和101家专卖店，意在通过营销网络的建设挖掘市场潜力。
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旗舰店的建筑面积为80或者100平方米左右，专卖店的建筑面积为50平方米左右。

项目旨在通过建设旗舰店和专卖店，进一步扩大公司的营销网络，以有效巩固成熟

市场，快步推进潜在市场，与现有网络形成重点突出、中心明确、层次分明的高效

市场营销网络平台，以扩大市场辐射力、品牌影响力与产品渗透力。 

四、盈利预测 

收入与盈利预测主要假设： 

中高档白酒销量受益于未来产能增加和市场空间扩大，将保持较快增长，预计

15-17年收入增速分别为6.5%-12.5%； 

其他类型产品则受细分市场空间发展趋势和公司整体战略影响，将保持较慢增

长，预计未来三年增速在1.5%-4.5%不等 

未来公司随着产品结构升级，毛利率将稍有提升，预计15-17年毛利率分别为

67.99%、68.70%、69.78%。 
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表 4：收入与盈利预测结果       

 2012 2013 2014 2015E 2016E 2017E 

收入 

（亿元） 
     

 

高档白酒 4.74 3.87 3.00 3.04 3.12 3.21 

YOY  -18.41% -22.43% 1.50% 2.50% 3.00% 

中高档白酒 15.49 15.92 15.93 16.96 18.66 20.99 

YOY  2.83% 0.02% 6.50% 10.00% 12.50% 

中档白酒 2.47 2.44 2.00 2.03 2.10 2.20 

YOY  -1.25% -17.87% 1.50% 3.50% 4.50% 

低档白酒 2.09 1.90 1.33 1.35 1.39 1.44 

YOY  -9.05% -30.09% 1.50% 3.50% 3.50% 

其他业务 0.28 0.34 0.33 0.33 0.33 0.33 

YOY  21.15% -4.41% 0.50% 0.50% 0.50% 

总收入 25.07 24.47 22.59 23.72 25.61 28.18 

YOY  -2.37% -7.71% 5.01% 7.98% 10.04% 

毛利率（%）       

高档白酒 79.22% 76.91% 79.11% 79.15% 79.23% 79.35% 

中高档白酒 65.85% 65.99% 72.20% 72.56% 73.29% 74.39% 

中档白酒 44.11% 46.82% 45.82% 45.75% 45.71% 45.68% 

低档白酒 12.02% 27.76% 19.56% 19.36% 19.27% 19.27% 

其他业务 63.06% 72.00% 65.42% 65.35% 65.32% 65.32% 

综合毛利率 61.72% 62.92% 67.59% 67.99% 68.70% 69.78% 

毛利润（亿元）       

高档白酒 3.75 2.97 2.37 2.41 2.47 2.55 

YOY  -20.79% -20.21% 1.55% 2.60% 3.15% 

中高档白酒 10.20 10.51 11.50 12.31 13.68 15.62 

YOY  3.05% 9.43% 7.03% 11.10% 14.19% 

中档白酒 1.09 1.14 0.92 0.93 0.96 1.00 

YOY  4.82% -19.63% 1.35% 3.40% 4.45% 

低档白酒 0.25 0.53 0.26 0.26 0.27 0.28 

YOY  110.05% -50.74% 0.49% 2.98% 3.50% 

其他业务 0.18 0.25 0.22 0.22 0.22 0.22 

YOY  38.32% -13.15% 0.40% 0.45% 0.50% 

总毛利 15.47 15.40 15.26 16.13 17.59 19.67 

YOY  -0.47% -0.87% 5.63% 9.11% 11.77% 

成本（亿元）       

高档白酒 0.98 0.89 0.63 0.63 0.65 0.66 

YOY  -9.34% -29.82% 1.31% 2.11% 2.41% 

中高档白酒 5.29 5.42 4.43 4.65 4.98 5.38 
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表 4：收入与盈利预测结果       

 2012 2013 2014 2015E 2016E 2017E 

YOY  2.41% -18.24% 5.12% 7.09% 7.87% 

中档白酒 1.38 1.30 1.08 1.10 1.14 1.19 

YOY  -6.04% -16.33% 1.63% 3.59% 4.54% 

低档白酒 1.84 1.37 1.07 1.09 1.13 1.16 

YOY  -25.32% -22.15% 1.75% 3.62% 3.50% 

其他业务 0.10 0.10 0.11 0.11 0.12 0.12 

YOY  -8.17% 18.05% 0.69% 0.59% 0.50% 

总成本 9.59 9.07 7.32 7.59 8.02 8.52 

YOY  -5.43% -19.31% 3.71% 5.57% 6.24% 

净利率（%） 18.19% 16.27% 18.69% 19.58% 20.31% 21.23% 

净利润(亿元) 4.56 3.98 4.22 4.64 5.20 5.98 

YOY（%）  -12.68% 6.02% 10.00% 12.00% 15.00% 

EPS（元/股） 0.84 0.74 0.78 0.77 0.87 1.00 

数据来源：招股说明书，广发证券发展研究中心 

注：2012-2014年EPS未摊薄，2015E-2017E是摊薄EPS 
     

 

相对估值预测： 

A股共有14家白酒上市公司，我们选取3家经营正常的公司洋河股份、古井贡酒、

今世缘作为公司相对估值比较对象，以上3家白酒公司与口子窖同为区域性名优白酒，

产品主要定位中档白酒，具有较强可比性，而其他白酒企业或者业绩出现大幅波动

或者有改制预期，用于相对估值并不合适。上述3家公司对应2015年PE预测均值为

29.08倍。 

我们预计公司2015-2017年净利润分别为4.64、5.20、5.98亿元，对应摊薄EPS

分别为0.77、0.87、1.02元，参考可比公司估值，我们给予公司估值范围29-31倍，

合理价格区间为22.33-23.87元。 

 

表 5：可比公司估值水平与盈利预测（根据 2015 年 6 月 12 日收盘价计算）  

证券简称 证券代码 
EPS PE 

PB PS 
14 15E 16E 14 15E 16E 

洋河股份 002304.SZ 4.19 4.77 5.38 24.11 22.54 19.65 5.20 7.48 

古井贡酒 000596.SZ 1.19 1.4 1.61 34.45 30.24 26.21 4.68 4.37 

今世缘 603369.SH 1.36 1.37 1.52 36.54 34.46 27.54 6.55 9.84 

可比公司均值    31.70 29.08 24.47 5.48 7.23 

数据来源：广发证券发展研究中心   
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风险提示 

省内竞争加剧，中高档白酒销量不达预期。 
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Tabl e_Excel2 资产负债表   单位：百万元  现金流量表   单位：百万元 

至12月31日 2013A 2014A 2015E 2016E 2017E   2013A 2014A 2015E 2016E 2017E 

流动资产 2312 2210 3462 3983 4596  经营活动现金流 278 105 786 548 654 

货币资金 664 602 2037 2420 2913  净利润 398 422 463 524 611 

应收及预付 520 328 412 440 474  折旧摊销 61 65 68 72 76 

存货 1127 1279 1013 1124 1209  营运资金变动 -206 -406 216 -63 -37 

其他流动资产 0 1 0 0 0  其它 25 24 38 15 4 

非流动资产 1286 1452 1426 1517 1600  投资活动现金流 -153 -32 -59 -160 -155 

长期股权投资 0 0 0 0 0  资本支出 -162 -45 -62 -163 -158 

固定资产 793 867 801 785 766  投资变动 0 0 3 3 3 

在建工程 163 263 358 458 557  其他 9 13 0 0 0 

无形资产 276 253 267 274 277  筹资活动现金流 -143 -129 710 -6 -6 

其他长期资产 54 68 0 0 0  银行借款 370 450 -180 0 0 

资产总计 3598 3662 4888 5501 6196  债券融资 -410 -446 -60 0 0 

流动负债 1573 1263 1066 1154 1238  股权融资 0 0 960 0 0 

短期借款 296 180 0 0 0  其他 -103 -133 -10 -6 -6 

应付及预收 1277 1023 1066 1154 1238  现金净增加额 -18 -56 1436 382 494 

其他流动负债 0 60 0 0 0  期初现金余额 680 664 602 2037 2420 

非流动负债 60 120 120 120 120  期末现金余额 661 609 2037 2420 2913 

长期借款 60 120 120 120 120        

应付债券 0 0 0 0 0        

其他非流动负债 0 0 0 0 0        

负债合计 1633 1383 1186 1274 1358        

股本 540 540 600 600 600  
主要财务比率    资本公积 146 146 1046 1046 1046  

留存收益 

 

1279 1593 2057 2581 3192  至12月31日 2013A 2014A 2015E 2016E 2017E 

归属母公司股东权

益 

1965 2279 3702 4227 4838  成长能力(%)      

少数股东权益 0 0 0 0 0  营业收入增长 -2.4 -7.7 5.0 8.0 10.0 

负债和股东权益 3598 3662 4888 5501 6196  营业利润增长 -9.7 1.5 11.5 13.1 16.3 

       归属母公司净利润增长 -12.7 6.0 9.7 13.2 16.5 

利润表  单位：百万元 
 获利能力（%）      

 毛利率 62.9 67.6 68.0 68.7 69.8 

至 12 月 31 日 2013A 2014A 2015E 2016E 2017E  净利率 16.3 18.7 19.5 20.5 21.7 

营业收入 2447 2259 2372 2561 2818  ROE 20.3 18.5 12.5 12.4 12.6 

营业成本 907 732 759 802 852  ROIC 25.3 21.7 26.5 27.1 29.2 

营业税金及附加 389 355 378 406 447  偿债能力      

销售费用 416 405 415 453 498  资产负债率(%) 45.4 37.8 24.3 23.2 21.9 

管理费用 155 179 183 197 218  净负债比率 -0.2 -0.1 -0.5 -0.5 -0.6 

财务费用 13 17 5 -12 -16  流动比率 1.47 1.75 3.25 3.45 3.71 

资产减值损失 15 16 11 12 2  速动比率 0.73 0.72 2.28 2.46 2.71 

公允价值变动收益 0 0 0 0 0  营运能力      

投资净收益 0 5 3 3 3  总资产周转率 0.73 0.62 0.55 0.49 0.48 

营业利润 551 560 624 706 821  应收账款周转率 90.03 142.35 110.22 114.55 116.82 

营业外收入 6 4 5 5 5  存货周转率 0.89 0.61 0.75 0.71 0.70 

营业外支出 7 3 5 5 4  每股指标（元）      

利润总额 550 560 625 706 821  每股收益 0.74 0.78 0.77 0.87 1.02 

所得税 152 138 161 182 210  每股经营现金流 0.51 0.19 1.31 0.91 1.09 

净利润 398 422 463 524 611  每股净资产 3.64 4.22 6.17 7.04 8.06 

少数股东损益 0 0 0 0 0        

归属母公司净利润 398 422 463 524 611        

EBITDA 640 652 705 775 879        

EPS（元） 0.74 0.78 0.77 0.87 1.02        
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