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份额加速扩张，盈利水平领先 
 
公司基本情况(人民币)  

项目  2015 2016 2017E 2018E 2019E 

摊薄每股收益(元) 1.280 1.408 1.845 2.315 2.899 

每股净资产(元) 2.82 4.62 5.46 6.78 8.67 

每股经营性现金流(元) 1.08 1.83 2.08 2.49 3.11 

市盈率(倍) 0.00 33.29 29.82 23.77 18.98 

行业优化市盈率(倍) 0.00 13.93 13.93 13.93 13.93 

净利润增长率(%) 35.33% 22.23% 31.08% 25.45% 25.22% 

净资产收益率(%) 45.43% 30.50% 33.79% 34.17% 33.42% 

总股本(百万股) 392.00 435.60 435.60 435.60 435.60 
 

来源：公司年报、国金证券研究所 

 
投资逻辑 

 个护电器龙头打造国牌翘楚：飞科电器是电动剃须刀、电吹风等个人护理电

器的龙头企业，2016 年公司实现营收 33.6 亿元（+21%）和净利润 6.1 亿元

（+26%）。凭借品牌、渠道以及性价比优势，公司剃须刀和电吹风销量市占

率逐年上升，已经成为与飞利浦并驾齐驱的业内巨头。 

 市场空间持续扩容，竞争格局稳中有进：2016 年国内每百户家庭拥有 30 台

个护小家电，相较美国（354 台）、日本（126 台）、台湾（128 台）等成熟

市场上升空间较大。预计 2020 年个护小家电市场规模将增至 326 亿元，

2017-20 年复合年均增速达到 17%。行业竞争格局清晰，2015 年飞利浦与

飞科剃须刀合计销量占比达到 74%，两者形成错位竞争和双寡头垄断局面。 

 精准定位+品牌打造+电商发力=市场份额提升：飞科电器精准定位大众消费

市场、大量投入塑造品牌（13-15 年累计广告投入占营收 6.2%）、电商渠道

高速增长（13-16 年电商渠道营收占比由 12%跃升至 44%）成为公司市占率

不断攀升的有效助推剂。2009-2016 年飞科剃须刀销量由 1684 万台增至

5820 万台；零售量市场份额由 2009 年的 26%跃升至 2015 年的 35%；公司

目前剃须刀出厂价 40 元左右，较合理出厂价 80-150 元尚有距离，长期提价

空间远大于竞争对手，销售额市占率的上升具有较高的确定性。 

 高利润率+轻资产运营=盈利水平领先：近 5 年飞科电器 ROE 水平均在 30%

以上，主业高毛利叠加轻资产运营力助净资产收益率高于可比公司。2016

年公司综合毛利率 38%，产品均价提升以及高毛利新品占比提高驱动毛利率

逐年提升。飞科大部分生产采取外包模式，轻资产模式在专注产品研发与品

牌建设的同时降低运营成本是飞科 ROE较高的另一原因。 

投资建议 

 个护电器保有量提升空间较大，行业竞争格局稳定且集中度尚有提升空间。

飞科电器作为龙头企业将充分受益于行业扩容，精准定位+品牌效应+渠道扩

张+研发升级确保公司在市场份额和盈利能力方面稳步前进。预计公司

2017-2019 年 EPS 分别为 1.85 元、2.32 元以及 2.90 元，对应静态市盈率

分别为 29.8、23.8、19.0 倍。给予公司 2017 年 33 倍 PE，对应目标价

61.05 元。首次覆盖，给予“买入”评级。 

风险提示 
 市场竞争明显加剧；外包生产比例较高；劳动力成本上升。 
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一、个护电器龙头打造国牌翘楚 

1.1 国内个人护理电器龙头 

 专注个护电器十余年，全力打造国牌翘楚。上海飞科电器创立于 2006 年，
隶属小家电行业，从事个人护理电器的研发、生产与销售，主要产品为电
动剃须刀和电吹风，辅助产品包括毛球修剪器、电熨斗、电动理发器等。
公司收入主要源于国内市场，2016 年占比超过 99%；生产模式以外包为
主，2015 年主要产品外包产量占比超过 70%。2016 年飞科电器实现营收
33.6 亿元，同比增加 21%。凭借品牌、渠道以及性价比优势，公司剃须刀
和电吹风销量市占率逐年上升，已经成为与飞利浦并驾齐驱的业内巨头。 

 

图表 1：飞科电器所属行业及主要产品 

 

来源：招股说明书，公司官网，国金证券研究所 

 

 精准定位大众市场，盈利能力行业领先。公司主要目标人群是消费大众，
总体定位中低端。公司采取双品牌运营战略以应对不同市场需求，其主品
牌“FLYCO 飞科”定位中端，覆盖公司旗下所有产品，主要价格区间位于
50-150 元；子品牌“POREE 博锐”定位低端，主营剃须刀，定价普遍低
于 100 元，2016 年销售额达到 1.4 亿，同比增长 22%。过去五年，公司
营收和净利润稳定增长，复合年均增速分别为 19%和 33%。2016 年受益
于剃须刀均价及电吹风销量显著提高，公司实现营收 33.6 亿元
（YoY+21%），归母净利 6.1 亿元（YoY+22%），综合毛利率 38%。公司
依托轻资产战略，净资产收益率（摊薄）达 31%，盈利能力领先。 

 

 



公司深度研究 

- 5 - 

敬请参阅最后一页特别声明 

 

图表 2：飞科电器营业收入及其同比增速  图表 3：飞科电器归母净利润及其同比增速 

 

 

 

来源：Wind，国金证券研究所  来源：Wind，国金证券研究所 

 

图表 4：2016 飞科电器营收拆分（按产品）  图表 5：2016 飞科电器各产品毛利率（%） 

 

 

 

来源：Wind，国金证券研究所  来源：Wind，国金证券研究所 

 

1.2 管理层高度控股，创始人锐意进取 

 创始人锐意进取打造业内龙头。1999 年，飞科创始人李丐腾先生成立飞科
电器，独立研发出国内第一款双头电动剃须刀；随后凭借品牌运营和技术
研发将“飞科”打造成中国电动剃须刀的龙头企业。通过屡次增资，收购
飞科贸易、浙江飞科及温州飞科，李丐腾完成业内的首次大规模资源整合，
结束国内剃须刀“低小散”的历史。 

 公司股权高度集中，大股东承诺五年内不减持。飞科电器股权高度集中，
公司董事长李丐腾先生直接和间接持有公司 89.99%股份，并承诺在 3 年
锁定期满后两年内不减持，飞科股价稳定的预期充分。实际控制人李丐腾
先生今年 45 岁正当壮年，预计公司将在其带领下沿着品牌提升、份额扩大、
业绩增厚的良性通道中持续前进。  

 

0

5

10

15

20

25

0

5

10

15

20

25

30

35

40

2012 2013 2014 2015 2016

营收（亿元） 同比（%，右轴）

0

10

20

30

40

50

60

0

1

2

3

4

5

6

7

2012 2013 2014 2015 2016

净利润（亿元） 同比（%，右轴）

67%

16%

5%

3%
6%

电动剃须刀

电吹风

毛球修剪器

电烫斗

电动理发器

其他产品

零配件及其他

43 

27 
30 

20 
23 

34 

47 

39 

17 

42 

0

5

10

15

20

25

30

35

40

45

50



公司深度研究 

- 6 - 

敬请参阅最后一页特别声明 

 

图表 6：飞科电器历史大事记  图表 7：飞科电器股权结构图 

 

 

 

来源：招股说明书，国金证券研究所  来源：招股说明书，国金证券研究所 

 

二、市场空间持续扩容，竞争格局稳中有进 

2.1 个护电器拓展空间较大 

 个人护理小家电保有量提升空间较大。个护小家电主要包括电吹风、电动
剃须刀、电熨斗、挂烫机、女士剃毛器、电动牙刷等。根据中国家电网，
目前 80%的个护小家电市场规模由电动剃须刀占据，此外电吹风占比达到
12%。中国个护小家电市场尚处于发展初期，普及率较低、消费水平提高、
购买渠道拓宽等原因将促使相关市场规模与日俱增。 

 国内个护小家电保有量较海外差距明显。从小家电行业整体保有量来
看，欧美发达市场小家电品类约为 200 种，而我国仅有不到 100 种。
中国家庭平均小家电拥有量不到 10 件，低于欧美国家每户 20-30 件的
水平。从个护小家电普及率的角度，2016 年国内每百户家庭拥有 30
台个护小家电，相较美国（354 台/百户）、日本（126 台/百户）、香港
（164 台/百户）、台湾（128 台/百户）等成熟市场上升空间较大。 

 城镇化率和居民可支配收入上升促进市场规模扩大。2016 年我国城镇
化水平 57%，明显低于发达国家 85%的平均水平。预计 2020 年城镇
化率将达到 63%左右，城镇化率每提高 1 个百分点对应 1000 多万人
进入城镇居住和生活，从而为个人护理电器行业的发展提供良好的社
会基础。另外，随着城镇居民可支配收入逐步增加，消费者对生活品
质日益重视进一步提升了个人护理小家电产品的增长空间。 

 电商兴起拓宽购买渠道。近年我国电商呈现快速增长态势，2008-
2016 年我国网购交易规模复合年均增长率高达 59%。个人护理电器消
费者地域分布广泛、购买量小，一般不适宜厂家直接销售，电子商务
等零售终端的快速发展扩大了行业发展空间，同时使得商品从生产者
到消费者之间的流转效率更高，有利于企业品牌化和规模化运营。 

 快消属性+消费升级利于行业扩容。个人护理电器更新周期较短，中国
剃须刀和电吹风的使用寿命一般 5 年左右，低于大型家电超过 10 年的
更换周期。另外，消费者对个人护理电器品质的愈发重视进一步缩短
行业更新周期，从而有利于更新需求的释放。 
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图表 8：个人护理小家电市场规模构成  图表 9：各国个人护理小家电保有量（台/百户） 

 

 

 
来源：中国家电网，国金证券研究所  来源：Euromonitor，国金证券研究所 

 

图表 10：2016-2020 年中国城镇化率增长预测  图表 11：中国城镇居民家庭人均可支配收入 

 

 

 
来源：《2016-2020 中国城镇化率增长预测报告》，国金证券研究所  来源：国家统计局，国金证券研究所 

 

图表 12：2008-2016 年我国网络购物交易规模 

 
来源：招股说明书，国金证券研究所 
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 预计 2020 年个人护理小家电市场将超 300 亿元。综上所述，目前中
国个护小家电普及率与海外差距较大，随着城镇化持续推进，居民可
支配收入上升，电商渠道快速发展，以及消费升级推动的产品更新，
个人护理小家电市场的成长空间值得期待。根据中国家电网预测， 
2020 年个护小家电市场规模将增至 326 亿元，2017-2020 年复合年均
增速达到 17%。 

 

图表 13：个人护理小家电市场规模预测 

 
来源：中国家电网，国金证券研究所 

 

 电动剃须刀普及率较低，预计未来 3 年复合增速 17%。目前中国电动剃须
刀保有量为 16 台/百户，普及率低于美国（29 台/百户）、日本（34 台/百
户）、香港（37 台/百户）、台湾（34 台/百户）等国。电动剃须刀从耐用消
费品向快速消费品过度的趋势不变，中国家电网预测 2020 年中国电动剃
须刀市场规模将增长至 263 亿元，2017-2020 复合年均增速为 17%。 

 

图表 14：各国电动剃须刀保有量（台/百户）  图表 15：中国电动剃须刀市场规模及其增速 

 

 

 
来源：Euromonitor，国金证券研究所  来源：中国家电网，国金证券研究所 

 
 电吹风渗透率较低，预计未来 3 年复合增速 14%。目前我国电吹风保有量

为 11 台/百户，远低于美国（247 台/百户）、日本（74 台/百户）、香港
（95 台/百户）、台湾（91 台/百户）等国。中国家电网预测 2020 年中国电
吹风市场规模将增长至 24 亿元，2017-2020 复合年均增速为 14%。 
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图表 16：各国电吹风保有量（台/百户）  图表 17：中国电吹风市场规模及其增速 

 

 

 

来源：Euromonitor，国金证券研究所  来源：中国家电网，国金证券研究所 

 

2.2 竞争格局：内外品牌错位竞争，行业集中度稳中有升 

 外资品牌占据高端市场，国产品牌坚持中低端路线。中国个人护理电器的
高端市场被飞利浦、松下、博朗等外资品牌占据，本土品牌竞争力相对有
限。但另一方面，以飞科为代表的国产品牌抓住电商用户激增、国外品牌
定价较高的契机，采用“高性价比”和“机海战术”迅速覆盖中低端消费
群体。以电动剃须刀零售价为例，飞利浦等国外公司主要侧重于 200-600
元的价格区间，而以飞科为代表本土品牌的零售价一般在 50-150 元。 

 市场份额：内资品牌明显上升，外资品牌有所分化。从零售量占比的角度，
国产剃须刀占比从 2010 年的 28%上升至 2015 年的超过 50%，其中飞科
的销量占比由 28%上升至 35%，超人的市场份额已经突破 10%；外资品
牌占比总体下滑，其中飞利浦剃须刀销量占比基本稳定，长期占据近 40%
的市场份额；松下由于更新换代过慢、新技术乏善可陈日渐式微；技术实
力出众的德国博朗则呈现明显的上升势头。在零售额占比方面，由于国外
品牌价格高昂，外资品牌仍然占据强势地位，2014 年飞利浦的零售额占比
超过 60%，相比之下国产头牌飞科电器的占比为 17%。 

 个护电器行业集中度稳中有升。个人护理电器行业集中度较高，竞争格局
已基本形成。零售量占比层面，2015 年电动剃须刀 CR2 和 CR3 分别达到
74%和 87%（飞科、飞利浦、超人各占比 39%、35%、13%），电吹风
CR2 和 CR3 分别为 62%和 77%（飞科、飞利浦、松下各占比 29%、33%、
15%）。整体来看，无论是剃须刀还是电吹风都在 2011-15 年经历了集中
度提升的过程，以剃须刀为例，行业 CR3 由 2011 年的 81%升至 2015 年
的 87%。我们判断随着行业准入门槛提高，只有加快规模化经营、占据较
大市场份额的企业才更能在市场中立足；与此同时，不注重品牌建设、依
靠低价低品质生存下来的小企业将逐渐退出历史舞台，产业集中度将进一
步提升。 
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图表 18：公司主要竞争对手概况  图表 19：剃须刀行业竞争格局 

 

 

 
来源：招股说明书，国金证券研究所  来源：国金证券研究所 

 

图表 20：主要电动剃须刀品牌零售均价（单位：元）  图表 21：主要电吹风品牌零售均价（单位：元） 

 

 

 
来源：中怡康，国金证券研究所  来源：中怡康，国金证券研究所 

 

图表 22：2011-2015 年我国电动剃须刀零售量市占率  图表 23：2011-2015 年我国电吹风零售量市占率 

 

 

 
来源：中怡康，国金证券研究所  来源：中怡康，国金证券研究所 
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图表 24：2014 年中国电动剃须刀零售额市占率  图表 25：2014 年中国电吹风零售额市占率 

 

 

 
来源：中怡康，国金证券研究所  来源：中怡康，国金证券研究所 

 

三、精准定位+品牌打造+电商发力=市场份额提升 

三个特点是影响中国个人护理电器市场份额的重要因素，即较高的综合性价比、
出色的品牌运营以及高效的销售渠道。飞科电器精准定位大众消费、大量广告
投入塑造优势品牌、电商渠道高速增长等都成为公司市占率不断攀升的有效助
推剂。以电动剃须刀为例，2009-2016 年飞科剃须刀销量由 1684 万台增至
5820 万台（复合年均增速 19%）；零售量市场份额逐年上升，由 2009 年的 26%
跃升至 2015 年的 35%。中怡康的统计口径为一二线城市样本门店（超市、百
货、家电连锁），考虑到飞科在三四线城市的受众群体更为广泛，公司在个护小
家电领域的实际销售量份额高于中怡康的相关统计数据。另一方面，从零售额
市占率的角度来看，公司目前剃须刀出厂价 40 元左右，较剃须刀合理出厂价
（80~150 元）尚有距离，长期提价空间远大于飞利浦等竞争对手，因此销售
额市占率的稳步上升也具有较高的确定性。 

 

图表 26：飞科电动剃须刀销量及其增长率  图表 27：飞科电吹风销量及其增长率 

 

 

 

来源：Wind，国金证券研究所  来源：Wind，国金证券研究所 
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图表 28：飞科电动剃须刀销量市场占有率  图表 29：飞科电吹风销量市场占有率 

 

 

 
来源：中怡康，国金证券研究所  来源：中怡康，国金证券研究所 

 
3.1 精准定位打造高性价比优势 

 精准定位契合国内需求：在价格上优于洋货，在质量上超过国货。早在创
业之初，公司董事长李丐腾就意识到国内剃须刀处在低质量低价格的状态，
而国外产品质量突出但中国消费者通常难以承受几百甚至上千元的单价。
因此，飞科电器的定位即在价格上优于国外品牌的同时在质量上超过国内
品牌。飞科电器的产品定位恰好抓住了当前国内客户对剃须刀、电吹风等
个护小家电的消费诉求。 

 价格的维度：大众定位符合中国国情。（1）中国人均消费水平相对国外仍
然不高，2015 年美国人均可支配收入超过 26 万人民币，而中国城镇居民
可支配收入仅 3.2 万元；（2）2016 年中国城镇化率不到 60%，仍有接近 6
亿乡村人口，农村普遍不高的消费水平难以支撑价格昂贵的国外品牌；（3）
决策狗数据显示，电动剃须刀 2016 年 11 月的零售市场均价为 132 元，消
费者购买最多的产品价格段集中在 50-100 元（销量占比接近 50%），飞科
的低价策略受到目前国内消费者充分认可。 

 

图表 30：中美人均可支配收入差距较大（元）  图表 31：中国居民人均年总收入（元） 

 

 

 
来源：Wind，国金证券研究所  来源：Wind，国金证券研究所 
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图表 32：中国仍有接近 6 亿乡村人口 

 
来源：Wind，国金证券研究所 

 

图表 33：线上电动剃须刀购物价格区间（2016年 11 月） 

 

来源：决策狗，国金证券研究所 

 

 产品质量的角度：性能不凡突出性价比优势。此前《消费者报道》向第三
方权威检测机构送检了飞利浦、飞科、博朗、松下、超人 5 款剃须刀的同
时邀请了 5 名体验者进行主观体验测评。综合剃须效率、舒适度、操作体
验三方面考虑，评测结果显示单价仅 150 元的飞科 FS 351 位列第三，仅
稍落后价格超过 600 元的博朗和飞利浦，而且在综合评测中超过了松下
ES-ST25（799 元）以及超人 SA 5810（199 元），充分体现了飞科电器的
优异质量以及超强的性价比优势。 
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图表 34：《消费者报道》电动剃须刀评测标准  图表 35：5 款电动剃须刀综合评测结果 

 

 

 

来源：消费者报道，国金证券研究所  来源：消费者报道，国金证券研究所 

 

3.2 营销投入铸造非凡品牌 

 多年品牌经营铸就非凡影响力。飞科每年投入巨资通过多层次的媒体平台
和经销终端提升品牌知名度和影响力。一方面，公司对“天下足球”、“快
乐大本营”、“中国好声音”等重点节目进行覆盖的同时充分运用网络、户
外和平面广告等多层次媒体平台进行立体式宣传（“飞科剃须刀，全方位浮
动剃须，三环弧面刀网，全身水洗”已成为央视最为家喻户晓的广告词之
一）；另一方面，公司通过覆盖面广的经销终端积极开展各种促销、推广活
动，持续进行品牌宣传，以增进消费者对产品的体验度，加强消费者对飞
科品牌的认知。2013 年至 2015 年，公司广告投入累计 4.5 亿元，占同期
营业收入的 6.2%。持续的营销投入充分提升了公司的品牌影响力，在中国
品牌力指数中的电动剃须刀排行榜中，飞科以 464 分仅次于飞利浦（637
分）高居第二，品牌力指数远高于松下（384 分）、博朗（382 分）等。 

 

图表 36：飞科 FS352 系列是央视最成功的广告之一  图表 37：电动剃须刀品牌力指数 

 

 

 

来源：飞科官网，国金证券研究所  来源：Chnbrand，国金证券研究所 
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3.3 渠道不断完善，电商高速发展 

 经销为主，直营为辅。公司产品销售以经销模式为主，辅以少量直营。按
照渠道差异，经销渠道包括终端经销、批发经销、电子商务经销、礼品团
购经销；直营渠道包括电子商务（飞科商城）、专卖店、商超。2015 年经
销模式产生的收入占公司主营业务收入的比重高达 99%，在可预见的未来
公司产品销售仍将主要采用经销模式。  

 
图表 38：飞科电器销售渠道以经销模式为主 

 

来源：招股说明书，国金证券研究所 

 
图表 39：2013-2015 年营收各渠道占比  图表 40：2015 年经销商区域分布 

 

 

 
来源：招股说明书，国金证券研究所  来源：招股说明书，国金证券研究所 

 
 电商成为营收增长主要动力。小家电的电商化趋势明显，飞科持续加大对

电商渠道的推广力度，目前电商渠道已经成为公司重要的销售增长点。
2013-15 年间电商的总营收占比从 12%跃升至 37%。2016 年电商实现销
售收入 14.87 亿元（占总营收 44%），较 2015 年增长 4.6 亿元（+44%），
由于 2016 年营收增长共计 5.8 亿元，电商收入增长的贡献已接近 80%。
从淘宝网的热销榜来看，8 大销量最大的电动剃须刀机型中飞科占据前 7
大（其中 6-7 位为子品牌博锐），显示公司产品在电商渠道的市占率举足轻
重。未来飞科将深化与淘宝、京东等知名电商平台的合作，保持公司产品
的爆款排名，并充分利用各大平台的重要促销以增加销量。 
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图表 41：飞科在淘宝热销榜前 8 位中占据 7 席 

 

来源：淘宝网，国金证券研究所 

 

四、高利润率+轻资产运营=盈利水平领先 

2012-2016 年间，飞科电器的 ROE 处在 30%-50%的较高水平，长期高于可比
公司。飞科净资产收益率水平较高源于两点：（1）公司主营业务毛利率较高叠
加期间费用率控制得当导致净利率水平明显高于同类公司；（2）飞科大部分生
产采取外包模式，轻资产运营是净资产收益率较高的原因之一。 

 

图表 42：可比公司毛利率水平（%）  图表 43：可比公司期间费用率水平（%） 

 

 

 
来源：Wind，国金证券研究所  来源：Wind，国金证券研究所 
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图表 44：可比公司净利率水平（%）  图表 45：可比公司 ROE（摊薄）水平（%） 

 

 

 
来源：Wind，国金证券研究所  来源：Wind，国金证券研究所 

 

4.1 高利润率和盈利质量并重 

 毛利率水平突出且逐年上升。2016 年公司综合毛利率 38%，高于九阳股
份（33%）、苏泊尔（31%）、莱克电气（28%）等小家电可比公司。飞科
电器产品迭代速度较快，销售单价稳步上升以及高毛利新品占比提高是毛
利率逐年提升的主要原因。以剃须刀为例，2013-16 年公司电动剃须刀平
均单价由 31.4 元/只上升至 38.8 元/只；毛利率较高的三刀头旋转式剃须刀
的。此外，公司产品在大众消费市场拥有定价权和品牌溢价，上下游议价
能力较强是毛利率水平较高的重要原因。 

 

图表 46：飞科电动剃须刀销售单价  图表 47：三刀头旋转式剃须刀占比逐年提升 

 

 

 
来源：招股说明书，国金证券研究所  来源：招股说明书，国金证券研究所 

 

 销售费用控制得当，研发投入逐步增加。公司的销售费用在整体期间费用
中占比 80%左右，2012-2016 年销售费用率呈逐年下降趋势，主要由于公
司在个人护理电器行业逐步建立竞争优势，稳中有升的广告投入就有较好
的宣传效果。图表 49 显示公司销售费用与营业收入的正相关逐步减弱：
2012-14 年营收增速和销售费用增速几乎同步运行，而近两年收入增速随
销售费用变化的趋势较为平缓，表明飞科逐步告别由营销带动产量的模式，
反之公司在产品结构优化和均价提升方面加大投入。2012-2016 年研发投
入占营收比重逐步上升，公司计划将 IPO 募集资金中的 2.4 亿用于新建研
发及管理中心项目，截至 2016 年底，基建主体已完工，处于室内装修阶
段。新增的研发投入将主要用于剃须刀的刀网、电机、电池及表面工艺的
研发创新，以及理发器、电熨斗、吸尘器、空气净化器等新产品的研发。 
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图表 48：可比公司销售费用率  图表 49：销售费用和公司营收相关度逐步减弱 

 

 

 
来源：Wind，国金证券研究所  来源：Wind，国金证券研究所 

 

图表 50：可比公司管理费用率  图表 51：研发投入逐步改善  

 

 

 

来源：Wind，国金证券研究所  来源：Wind，国金证券研究所 

 

图表 52：经营性现金流净额与归母净利润比值  图表 53：2016 年可比公司应收和应付周转天数 

 

 

 
来源：Wind，国金证券研究所  来源：Wind，国金证券研究所 

 

 盈利质量出众展现行业强势地位：飞科电器净利润含金量较高，经营性现
金流净额与归母净利润的比例长期处于较高水平（2016 年为 130%），显
示公司行业地位强势、上下游议价能力突出。从可比公司的角度，飞科电
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器应收账款周转天数和应付账款周转天数分别为 12 天和 82 天，均是同类
公司的领先水平。 

 

4.2 轻资产运营模式聚焦品牌与研发 

 轻资产运营聚焦品牌与研发。飞科电器自创立后即采用大部分生产外包，
仅自主生产新技术产品及高端产品的轻资产商业模式。2013 至 2015 年间，
公司两大核心产品电动剃须刀及电吹风的平均外包率分别为 77%与 87%。
与传统的自有资本经营相比，轻资产运营能够让企业获得更强的盈利能力
及更快的发展速度。对于飞科而言，轻资产模式的优势基于三点：（1）更
专注于产品研发与品牌建设；（2）充分利用外包厂家所在地的集群效应和
生产成本优势，降低公司整体运营成本，提高产品毛利率；（3）降低固定
资产投入，削减折旧等开支，管理费用常年维持低位。 

 

图表 54：电动剃须刀总产量及外包率  图表 55：电吹风总产量及外包率 

 

 

 

来源：招股说明书，国金证券研究所  来源：招股说明书，国金证券研究所 

 

 募投产能提高自产比例。公司通过 IPO 募集 7.28 亿元，其中 50%用于公
司位于松江及芜湖的生产基地的扩产项目，预计分别新增 670 万只、1680
万只个护电器产能，实现原有产能翻番。该扩产项目预计于 2017 年完成，
届时电动剃须刀和电吹风的总体自产比例将达到 43%。该项目将减少因外
包厂家经营或其他问题而对公司业绩带来影响的风险，保证生产经营的稳
定性。 

 

图表 56：IPO 募集资金投资方向 

项目名称  
投资总额  

（亿元）  

原有产能  

（2015 年，万只）  

预计新增产能  

（万只）  

个人护理电器松江生产基地扩产项目 1.75 350 670 

个人护理电器芜湖生产基地扩产项目 1.85 1670 1680 

研发及管理中心项目  2.40 - - 

个人护理电器检测及调配中心项目  1.28 - - 

合计  7.28 2020 2350 
 

来源：招股说明书，国金证券研究所 
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图表 57：募投产能提高自产比例 

项目 电动剃须刀  电吹风  小计  

2015 年自产产量① 1565 79 1643 

募投项目新增产能② 2070 280 2350 

2017 年新增产量③=②×80% 1656 224 1880 

2017 年自产产量④=①+③ 3221 303 3523 

2017 年销量⑤=2015 年销量×

（1+10%）2
 

6472 1652 8124 

2017 年自产比例⑥=④/⑤ 49.77% 18.31% 43.37% 
 

来源：招股说明书，国金证券研究所；注：假设 2016 年产能利用率 50%，2017 年达到相对稳定生产状态，产

能利用率 80%；销量年复合增长率 10%；产销率 100% 

 

五、投资建议&盈利预测 

 盈利预测假设：（1）2017-19 年电动剃须刀销量增速为 5%-10%，产品单价
年均提升 10%-15%，毛利率分别为 45%、47%、49%；（2）2017-19 年电吹
风销量增速 15%左右，产品单价年均提升约 5%，毛利率分别为 28%、29%、
30%；（3）2017-19 年其他品类小家电产品保持 20%左右的业绩增长。 

 投资建议：个护电器保有量提升空间较大，行业竞争格局稳定且集中度仍有上
升空间。飞科电器作为龙头企业充分受益行业扩容，精准定位+品牌效应+渠道
扩张+研发升级确保公司在市场份额和盈利能力方面稳步前进。预计公司
2017-2019 年 EPS 分别为 1.85 元、2.32 元以及 2.90 元，对应静态市盈率分
别为 29.8、23.8、19.0 倍。给予公司 2017 年 33 倍 PE，对应目标价 61.05 元。
首次覆盖，给予“买入”评级。  

 

六、风险提示 

 市场竞争明显加剧；外包生产比例较高；劳动力成本上升。 
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附录：三张报表预测摘要 
    
损益表（人民币百万元）        资产负债表（人民币百万元）       

 2014 2015 2016 2017E 2018E 2019E   2014 2015 2016 2017E 2018E 2019E 

主营业务收入 2,401 2,783 3,364 3,984 4,738 5,635  货币资金 316 89 872 1,160 1,629 2,368 

增长率  15.9% 20.9% 18.4% 18.9% 18.9%  应收款项 116 119 158 152 180 214 

主营业务成本 -1,558 -1,764 -2,088 -2,383 -2,764 -3,204  存货  267 369 370 418 485 562 

%销售收入 64.9% 63.4% 62.1% 59.8% 58.3% 56.9%  其他流动资产 144 419 661 670 673 677 

毛利 843 1,018 1,276 1,601 1,974 2,431  流动资产 844 995 2,061 2,399 2,967 3,821 

%销售收入 35.1% 36.6% 37.9% 40.2% 41.7% 43.1%  %总资产 59.2% 58.9% 74.0% 73.1% 74.1% 76.3% 

营业税金及附加 -10 -14 -30 -36 -43 -51  长期投资 0 0 0 0 0 0 

%销售收入 0.4% 0.5% 0.9% 0.9% 0.9% 0.9%  固定资产 477 565 594 749 898 1,039 

营业费用 -299 -285 -344 -406 -483 -575  %总资产 33.5% 33.4% 21.3% 22.8% 22.4% 20.8% 

%销售收入 12.4% 10.2% 10.2% 10.2% 10.2% 10.2%  无形资产 80 97 108 114 119 126 

管理费用 -71 -90 -117 -139 -166 -197  非流动资产 580 695 723 883 1,037 1,185 

%销售收入 3.0% 3.2% 3.5% 3.5% 3.5% 3.5%  %总资产 40.8% 41.1% 26.0% 26.9% 25.9% 23.7% 

息税前利润（EBIT） 462 629 785 1,019 1,282 1,608  资产总计 1,424 1,690 2,784 3,282 4,004 5,006 

%销售收入 19.2% 22.6% 23.3% 25.6% 27.1% 28.5%  短期借款 0 0 1 0 0 0 

财务费用 4 2 10 21 29 41  应付款项 496 439 577 596 693 805 

%销售收入 -0.2% -0.1% -0.3% -0.5% -0.6% -0.7%  其他流动负债 87 126 161 183 216 256 

资产减值损失 0 0 -6 -1 0 0  流动负债 583 565 738 780 909 1,061 

公允价值变动收益 0 0 0 0 0 0  长期贷款 0 0 0 0 0 0 

投资收益 6 6 13 10 10 10  其他长期负债 19 21 36 124 143 167 

%税前利润 1.1% 0.9% 1.6% 0.9% 0.7% 0.6%  负债  602 586 774 903 1,053 1,227 

营业利润 471 637 802 1,049 1,321 1,659  普通股股东权益 822 1,104 2,010 2,379 2,951 3,778 

营业利润率 19.6% 22.9% 23.8% 26.3% 27.9% 29.4%  少数股东权益 0 0 0 0 0 0 

营业外收支 23 29 13 20 20 20  负债股东权益合计 1,424 1,690 2,784 3,282 4,004 5,006 

税前利润 494 666 815 1,069 1,341 1,679         

利润率 20.6% 23.9% 24.2% 26.8% 28.3% 29.8%  比率分析       

所得税 -123 -164 -202 -265 -333 -416   2014 2015 2016 2017E 2018E 2019E 

所得税率 25.0% 24.6% 24.8% 24.8% 24.8% 24.8%  每股指标       

净利润 371 502 613 804 1,008 1,263  每股收益 0.946 1.280 1.408 1.845 2.315 2.899 

少数股东损益 0 0 0 0 0 0  每股净资产 2.097 2.817 4.615 5.461 6.775 8.674 

归属于母公司的净利润 371 502 613 804 1,008 1,263  每股经营现金净流 1.377 1.083 1.834 2.080 2.486 3.106 

净利率 15.4% 18.0% 18.2% 20.2% 21.3% 22.4%  每股股利 0.000 0.000 0.000 1.000 1.000 1.000 

        回报率       

现金流量表（人民币百万元）        净资产收益率 45.09% 45.43% 30.50% 33.79% 34.17% 33.42% 

 2014 2015 2016 2017E 2018E 2019E  总资产收益率 26.03% 29.68% 22.02% 24.49% 25.18% 25.23% 

净利润 371 502 613 804 1,008 1,263  投入资本收益率 42.18% 42.96% 29.35% 32.22% 32.67% 32.00% 

少数股东损益 0 0 0 0 0 0  增长率       

非现金支出 10 10 38 48 54 61  主营业务收入增长率 15.85% 15.90% 20.89% 18.44% 18.93% 18.92% 

非经营收益 -3 -10 -16 -29 -30 -30  EBIT增长率 28.35% 36.21% 24.70% 29.85% 25.82% 25.40% 

营运资金变动 162 -76 164 83 51 59  净利润增长率 27.58% 35.33% 22.23% 31.08% 25.45% 25.22% 

经营活动现金净流 540 424 799 906 1,083 1,353  总资产增长率 35.65% 18.68% 64.73% 17.87% 22.01% 25.01% 

资本开支 -218 -169 -84 -187 -188 -188  资产管理能力       

投资 -120 -270 -253 -1 0 0  应收账款周转天数 13.8 12.2 12.4 12.0 12.0 12.0 

其他 6 6 14 10 10 10  存货周转天数 65.1 65.8 64.6 64.0 64.0 64.0 

投资活动现金净流 -332 -433 -323 -178 -178 -178  应付账款周转天数 85.5 91.5 82.7 83.0 83.0 83.0 

股权募资 0 0 741 0 0 0  固定资产周转天数 4.4 22.4 63.7 58.8 53.2 47.4 

债权募资 0 0 0 -4 0 0  偿债能力       

其他 -232 -219 -435 -436 -436 -436  净负债/股东权益 -38.48% -8.09% -43.33% -48.75% -55.20% -62.68% 

筹资活动现金净流 -232 -219 306 -440 -436 -436  EBIT利息保障倍数 -127.0 -406.2 -76.3 -48.5 -44.4 -38.9 

现金净流量 -24 -228 782 288 469 739  资产负债率 42.27% 34.66% 27.79% 27.52% 26.29% 24.51%   
来源：公司年报、国金证券研究所 
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市场中相关报告评级比率分析  
日期  一周内 一月内 二月内 三月内 六月内 

买入 0 0 0 0 1 

增持 0 0 0 0 3 

中性 0 0 0 0 0 

减持 0 0 0 0 0 

评分  0.00 0.00 0.00 0.00 1.75 
  
来源：朝阳永续 

市场中相关报告评级比率分析说明： 

市场中相关报告投资建议为“买入”得 1 分，为“增

持”得 2 分，为“中性”得 3 分，为“减持”得 4分，之

后平均计算得出最终评分，作为市场平均投资建议的参

考。 

最终评分与平均投资建议对照：  

1.00  =买入； 1.01~2.0=增持 ； 2.01~3.0=中性 

3.01~4.0=减持 
 

历史推荐和目标定价(人民币)   
来源：国金证券研究所 

 
 
 

   

 

 

长期竞争力评级的说明： 

长期竞争力评级着重于企业基本面，评判未来两年后公司综合竞争力与所属行业上市公司均值比较结果。 

 

 

优化市盈率计算的说明： 

行业优化市盈率中，在扣除行业内所有亏损股票后，过往年度计算方法为当年年末收盘总市值与当年股 

票净利润总和相除，预期年度为报告提供日前一交易日收盘总市值与前一年度股票净利润总和相除。 

 

 

投资评级的说明： 

买入：预期未来 6－12 个月内上涨幅度在 15%以上； 

增持：预期未来 6－12 个月内上涨幅度在 5%－15%； 

中性：预期未来 6－12 个月内变动幅度在 -5%－5%； 

减持：预期未来 6－12 个月内下跌幅度在 5%以上。 
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特别声明：  

国金证券股份有限公司经中国证券监督管理委员会批准，已具备证券投资咨询业务资格。 

本报告版权归“国金证券股份有限公司”（以下简称“国金证券”）所有，未经事先书面授权，本报告的任何部分均

不得以任何方式制作任何形式的拷贝，或再次分发给任何其他人，或以任何侵犯本公司版权的其他方式使用。经过

书面授权的引用、刊发，需注明出处为“国金证券股份有限公司”，且不得对本报告进行任何有悖原意的删节和修

改。 

本报告的产生基于国金证券及其研究人员认为可信的公开资料或实地调研资料，但国金证券及其研究人员对这

些信息的准确性和完整性不作任何保证，对由于该等问题产生的一切责任，国金证券不作出任何担保。且本报告中

的资料、意见、预测均反映报告初次公开发布时的判断，在不作事先通知的情况下，可能会随时调整。 

客户应当考虑到国金证券存在可能影响本报告客观性的利益冲突，而不应视本报告为作出投资决策的唯一因

素。本报告亦非作为或被视为出售或购买证券或其他投资标的邀请。 

证券研究报告是用于服务机构投资者和投资顾问的专业产品，使用时必须经专业人士进行解读。国金证券建议

客户应考虑本报告的任何意见或建议是否符合其特定状况，以及（若有必要）咨询独立投资顾问。报告本身、报告

中的信息或所表达意见也不构成投资、法律、会计或税务的最终操作建议，国金证券不就报告中的内容对最终操作

建议做出任何担保。 

在法律允许的情况下，国金证券的关联机构可能会持有报告中涉及的公司所发行的证券并进行交易，并可能为

这些公司正在提供或争取提供多种金融服务。 

本报告反映编写分析员的不同设想、见解及分析方法，故本报告所载观点可能与其他类似研究报告的观点及市

场实际情况不一致，且收件人亦不会因为收到本报告而成为国金证券的客户。 

         本报告仅供国金证券股份有限公司的机构客户使用；非国金证券客户擅自使用国金证券研究报告进行投资，遭
受任何损失，国金证券不承担相关法律责任。 
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