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信息技术 软件与服务 

推进医疗机构信息化建设，临床+平台成为重中之重 

 

 
[Table_Summary] 报告摘要 

2018年 8月 28日，国家卫健委发布《关于进一步推进以电子

病历为核心的医疗机构信息化建设工作的通知》，据此判断医疗信

息化将迎来景气度最好的 2-3 年。特点是，18 年下半年尤其是四

季度订单开始加速，19/20 年集中释放。收入上的特点是 19 年开

始有收入增长体现，相对于订单滞后半年至一年。 

1、“通知”要求服务目标是临床。医务部门统筹负责电子病

历建设，协调技术部门、临床科室、药学部门、医技科室医技有关

职能部门等其他部门，方向是确保电子病历建设服务临床工作。各

部门以服务临床为导向，以病人为中心。 

2、“通知”落实责任人，存在考核压力。医疗机构主要负责

人是电子病历信息化建设第一责任人。地方各级卫生健康行政部门

要加强对医疗机构电子病历的数据传输、共享应用监管。 

3、“通知”要求完成时间节点 2020 年，紧迫。2020 年，三

级医院要实现院内各诊疗环节信息互联互通，达到医院信息互联互

通标准化成熟度测评 4级水平。从项目前期接触+招投标+建设周期

一共一年至一年半左右时间。若按要求执行，预计会影响医疗机构

年底的新预算规划，今年年底明年的订单量有望大幅提升。 

4、这则通知是国家卫健委成立后，出台的较为有力的针对信

息化建设的文件。 

综上，临床+平台成为未来医疗 IT建设重中之重，建设重点： 

需求 1：电子病历的升级延伸。基于现有住院病历、医嘱等系

统，将电子病历信息化全领域全流程拓展，如：门诊、药学、护理、

麻醉手术、影像、检验、病理等。时间节点：2020 年，三级医院

电子病历“诊疗服务”环节全覆盖。 

需求 2：临床决策支持系统。临床路径、临床诊疗指南、技术

规范和用药指南等嵌入系统。 

需求 3：医院信息集成平台。2020年，三级医院要实现院内各

诊疗环节信息互联互通，达到医院信息互联互通标准化成熟度测评

4级水平。并能为医联体所用。 

延伸需求 1：部门的部分科室系统，尤其是临床科室。为解决

信息孤岛和数据的全面度采集，需要升级和补充部分业务系统。 

延伸需求 2：医联体的系统互联互通。 

风险提示：基层投入力度和配套资金的能力存在不确定性 
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