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相关研究 

股票 

简称 

18EPS 19EPS 19PE 评级 

泸州老窖 1.9 2.3 17.96 买入 

水井坊 1.2 1.9 15.27 买入 

山西汾酒 1.5 2.1 15.93 买入 

老白干酒 0.7 0.8 17.55 买入 

古井贡酒 2.5 3.0 18.6 买入 

青岛啤酒 1.1 1.2 25.71 买入 

承德露露 0.6 0.7 11.54 买入 

恒顺醋业 0.3 0.4 24 买入 

安琪酵母 1.2 1.5 15.15 买入 
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投资要点:                       发布日期：2018 年 11 月 22 日 

 食品饮料的各个子行业中，景气度相对较好的是：白酒、调味品、啤酒、软

饮料、肉制品和食品综合。2008 至 2018 年，扣非 ROE 持续下降的行业有：

葡萄酒、黄酒和其他酒类。同期，扣非 ROE 持续上升的行业有：调味发酵品

和食品综合；触底回升的有：白酒、啤酒、软饮料和肉制品。从发展阶段上

看，乳制品、食品综合、调味品和白酒共同的特征是：市场仍处于高度竞争，

参与者费用投入大，但是同时收入快速增长，市场份额不断获得集中。啤酒、

软饮料、肉制品和黄酒的特征是：市场经历了长期竞争之后，份额趋稳、剩

余企业开始向市场要利润和效益。 

 2008 至 2018 年，销售商品流入现金出现放缓迹象的行业有白酒、葡萄酒；

持稳的行业有黄酒和肉制品；正在或持续改善的行业有：啤酒、调味品、乳

制品、综合食品和其他酒类，改善幅度较大的有啤酒、软饮料和食品综合。

截至 2018 年上半年，经营性现金流净额保持良好的行业有：白酒、啤酒、

乳制品、食品综合调味品和肉制品。 

 2008 至 2018 年，存货大幅增加的行业有白酒、食品综合、软饮料和葡萄酒；

存货稳步增加的行业有：肉制品、黄酒和其他酒类；存货下降的行业有：乳

制品、啤酒和调味品。长期来看，存货周转率改善的行业有白酒、软饮料和

乳制品，是相关市场需求增长、动销加速所致；存货周转率下降的行业有黄

酒和肉制品，其中对于肉制品主要原因是进口库存大幅上升，导致了存货周

转率的下降。存货周转率始终居高，但是 2017 年后回落的行业有：啤酒、

葡萄酒、调味品和食品综合。 

 行业的收入增长受到销量和价格的影响。大体来看，2016、2017 年以来，收

入呈现触底反弹的行业有：白酒、肉制品、软饮料、乳制品和调味品，其中

既有量增，也有价增。作为民生消费的基础，白酒、肉制品、软饮料、乳制

品和调味品的消费增长还是相对稳定的，未来需要关注的是哪个行业的产品

提价或升级空间更大。相对而言，收入增速持续下降的行业有：葡萄酒、啤

酒、黄酒、其他酒类和食品综合，其中啤酒和黄酒于 2017、2018 年纷纷提

价，即便如此行业收入仍然下降。相比基础消费，可选的食品和饮料消费增

长不太稳定，行业有较大的变数。 

 截至 2018 年 11 月 8 日，估值具有吸引力的板块有：白酒、啤酒、软饮料、

肉制品、乳制品和食品综合，对应的市盈率分别为 19、18、17、18、22 和

24 倍，我们重点推荐的板块有白酒、啤酒、肉制品和软饮料。我们建议资金

上半年在场外继续观望，至板块向上的行情确立时再予以介入。 

风险提示：市场风险偏好和热点的急遽改变将会推动防御型板块持

续性下跌，时间和幅度超出预期；对于成本需要进口和产品需要出口

的上市公司，贸易战和汇率波动将会对其有较大的负面影响；行业中

发生食品安全事件，对板块形成主推压力。 
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导语 

截至 11 月 15 日，食品饮料板块年内下跌逾 20%，板块市盈率 22 倍、市净率 4.5 倍。站

在新旧年度之交，我们回顾过往十年，以长期的视角梳理了食品饮料下的各个子行业，采用“自

上而下”的方法，试图发现有基本面支撑、有可靠增长动力的板块和标的，希望能够为 2019

年的投资给予指导。 

我们从行业盈利、行业现金流、行业周转和行业成长等四个维度切入，以 2008 至 2018

年期间的相关数据为支撑，对于各个子行业的发展脉络、阶段和趋势给予总结和展望，并结合

当前的板块估值给予 2019 年的投资建议。 

1． 行业盈利 

我们用以下几个指标指示食品饮料子行业的景气度，分别是：扣非（扣除非经常性损益）

净资产收益率（ROE）、销售毛利率、营业成本率和费用率。其中，由于消费行业的费用投入

主要集中在销售领域，故对于三大费用我们重点参考销售费用。 

1.1 扣非后净资产收益率 

净资产收益率是上市公司的在销售扣除生产成本、各项费用和税之后的股东回报率，扣非

则是从利润中继而又扣除了非经常性损益项目的主营利润。 

纵观 2008 至 2018 年的长期数据，我们发现，扣非 ROE 持续下降的行业有：葡萄酒、黄

酒和其他酒类（主要指低度饮料酒）。同期，扣非 ROE 持续上升的行业有：调味发酵品和食品

综合；触底回升的有：白酒、啤酒、软饮料和肉制品。 

1.2．销售毛利率 

影响上市公司销售毛利率的是销售价格和营业成本，由于行业的销售价格和营业成本趋同，

故销售毛利率指示了行业特征，使得行业内的上市公司彼此具有可比性。 

概览 2008 至 2018 年，销售毛利率下降的行业有：葡萄酒、黄酒和乳制品。 

其中，葡萄酒的销售毛利率从 2012 年开始持续下降，主要原因是行业受到进口葡萄酒的

很大冲击，质优价廉的国际葡萄酒推动国内葡萄酒价格不断下沉，而国内的葡萄种植成本却居

高不下，导致行业毛利率的持续下降。 

黄酒毛利率的下滑始于 2009 年。黄酒的受众群稳定，价格变动较小，因而影响行业毛利

率的主要是各项生产成本。2008 年之后，包括工人工资、能源费用、土地成本等成本的不断上

升，而黄酒的定价和利润率偏低，导致黄酒的毛利率下滑。今年黄酒厂商提高了产品出厂价，

预计黄酒盈利下滑的态势会得到一定地遏制。 

乳制品的毛利率受到成本和价格的双头夹击：原奶价格居高且波动大，而制品的终端价格
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在激烈的市场竞争下受到压制，长期看乳制品的毛利率仍将走低。大型乳制品企业通过在海外

收购奶牛养殖产能有效地降低了生产成本，因此在国内成本居高的市场环境中将会胜出。   

2008 至 2018 年，销售毛利率呈现上升趋势的行业有：白酒、啤酒、软饮料、肉制品、调

味品、食品综合和其他酒类。其中，白酒和啤酒的毛利率在 2016 年之后低位回升，而其他行

业呈长期持续上升的态势。 

白酒在 2013 至 2015 年期间经历了行业整体向下周期，该轮调整是政策导向和宏观经济所

导致；而白酒本身是高毛利行业，名酒的定价权较大，上市公司的提价行为频繁，目前板块盈

利触底回升的幅度已经比较大，基本回到了前期的盈利水平。 

啤酒的盈利下行始于 2014 年，主要因为市场竞争过于激烈，促销行为导致产品价格疲软，

而同时生产成本却无法因为价格下降而减少，行业整体陷入了长达四年的盈利下行。经过长期

的产能和市场的扩张，啤酒上市公司的盈利水平于 2018 年触底回升，行业的规模效益开始显

现出来。 

软饮料、肉制品、调味品三个子行业的盈利中枢常年持续抬升。其中：软饮料的情况与啤

酒相同，二者都是受困于前期市场的激烈竞争，导致盈利波动大，但是后期随着市场参与者减

少和竞争减缓，行业盈利进入上升期。肉制品的盈利主要由生猪成本决定，随着生猪进口规模

加大，行业成本不断降低，从而促进了企业的盈利。调味品本身的毛利率较高，随着近年产品

升级和定价的推升，行业盈利持续快速提高。 

1.3．成本率 

纵观 2008 至 2018 年，营业总成本率总体呈现升势的行业有：其他酒类、葡萄酒、黄酒

和乳制品，其中乳制品的成本经过长期下降后于 2017 年开始抬头反弹。 

营业总成本率整体呈现降势的行业有：白酒、啤酒、软饮料、调味品、肉制品和食品综合。

营业总成本主要包括生产成本、税金、销售费用、管理费用和财务费用，其中影响子行业成本

的主要是销售费用和包括能源、人工和包材在内的生产成本。此外，影响营业成本率的重要因

素除了成本还有销售规模。  

1.3.1．销售费用  

由于销售费用很大程度上影响了行业成本，并且销售费用是企业所在市场竞争程度的重要

指标，故在各项成本中应着重关注一下行业的销售费用。  

截至 2018 年上半年，销售费用率超过 30%的行业有：其他酒类；20%至 25%的行业有：

乳制品和葡萄酒；15%至 20%的行业有：啤酒和食品综合；10%至 15%的行业有：黄酒、软饮

料、调味品和白酒；10%以下的行业有：肉制品。如果用该指标描述市场竞争程度的话，市场

竞争由激烈向缓和依次是：其他酒类、乳制品、葡萄酒、啤酒、食品综合、黄酒、软饮料、调

味品、白酒和肉制品。其中，乳制品和白酒行业的销售费用中更多地包含了广告宣传费用，两

个行业在广宣方面的投入远远高于其他行业。    
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纵观 2008 至 2018 年，除了葡萄酒外，所有子行业的销售费用率均持续上升。销售费用

率畸高的行业有：其他酒类；销售费用率居高不下，销售投入随销售规模同步扩大的行业有：

乳制品、食品综合、调味品和白酒；销售费用率长期下降的行业有：啤酒、软饮料、肉制品和

黄酒。从发展阶段上看，乳制品、食品综合、调味品和白酒共同的特征是：市场仍处于高度竞

争，参与者费用投入大，但是同时收入快速增长，市场份额不断获得集中。啤酒、软饮料、肉

制品和黄酒的特征是：市场经历了长期竞争之后，份额趋稳、剩余企业开始向市场要利润和效

益。 

综上，食品饮料的各个子行业中，景气度相对较好的是：白酒、调味品、啤酒、软饮料、

肉制品和食品综合。 

2． 行业现金流 

为了观察行业现金能力的变化趋势，我们选取的相应指标是销售商品和服务获得现金、经

营性现金流净额。 

2.1 销售商品和服务获得现金 

纵观 2008 至 2018 年期间数据，销售商品流入现金出现放缓迹象的行业有白酒、葡萄酒；

持稳的行业有黄酒和肉制品；正在或持续改善的行业有：啤酒、调味品、乳制品、综合食品和

其他酒类，改善幅度较大的有啤酒、软饮料和食品综合。 

2.2 经营性现金流净额 

截至 2018 年上半年，经营性现金流净额保持良好的行业有：白酒、啤酒、乳制品、食品

综合调味品和肉制品。 

相比 2008 年同期，经营性现金流净额大幅改善的行业有：白酒、啤酒、肉制品、调味品、

乳制品和食品综合，分别增长 6.79、3.89、16.83、13.32、5.06 和 0.18 倍，而软饮料、黄酒、

葡萄酒的经营性现金流均较彼时相对地恶化。 

由于各个子行业的经营特征不同，现金生成能力不同，因而彼此没有太大的可比性。截至

2018 年第三季度末，经营性现金流净额从高到低依次为：白酒、啤酒、乳制品、食品综合、

调味品、肉制品、软饮料、葡萄酒、其他酒类和黄酒。可见，白酒和啤酒仍然是最大的“现金

奶牛”，调味品和肉制品的现金情况也不错，而食品综合——作为高增长的新兴消费——有些超

出预期。 
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3．行业运营效率 

3.1 存货 

2008 至 2018 年，存货大幅增加的行业有白酒、食品综合、软饮料和葡萄酒；存货稳步增

加的行业有：肉制品、黄酒和其他酒类；存货下降的行业有：乳制品、啤酒和调味品。 

行业存货持续增加，可能是因为市场容量持续萎缩，导致了行业存货积压；行业存货持续

增加，也可能是由市场消费量持续增长、产品不断升级等原因所推动。对于消费品而言技术取

代的威胁较小，因而品类市场的容量不至于萎缩；此外，存货积压会招致去库存，存货呈现周

期性。我们认为，存货持续增加的动力来自于行业需求的持续增长，正如我们看到，白酒、食

品综合、软饮料和葡萄酒均是蕴含着巨大潜力的新兴消费领域。 

行业存货持续下降的原因之一是行业自发的供给侧改革。通过供给侧改革，行业参与者的

数量减少、供给更加集中，由此市场挤出推动了市场存货的下降，比如啤酒行业。但是，还有

另外一种情况：行业库存长期降低，而龙头企业的库存却持续上升，比如海天味业之于调味品

行业、伊利股份之于乳制品行业。在这种情况下，行业的龙头企业已经独享了市场的大部分份

额，行业的头部效应尤为明显，预示未来相关市场的竞争将会趋于温和。 

由存货的情况，我们是否可以得出结论：消费较高增长的行业有白酒、葡萄酒、软饮料和

食品综合；而市场愈发集中、龙头愈发受益的行业是调味品、啤酒和乳制品。 

3.2 存货周转率 

行业之间的存货周转率没有可比性，因为不同行业的消费特性不同，从而导致了运营周期

的不同。比如，肉制品、乳制品和调味品的存货周转较快，啤酒和软饮料的周转水平居中并且

彼此相当，而白酒、葡萄酒的周转较慢。 

长期来看，存货周转率改善的行业有白酒、软饮料和乳制品，是相关市场需求增长、动销

加速所致；存货周转率下降的行业有黄酒和肉制品，其中对于肉制品主要原因是进口库存大幅

上升，导致了存货周转率的下降。存货周转率始终居高，但是 2017 年后回落的行业有：啤酒、

葡萄酒、调味品和食品综合。 
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4．行业增长预期 

影响行业增长的几个因素，一是行业盈利能力，或者景气度；二是行业收入增速。关于行

业景气度，我们以上已经阐述过，行业的收入增速和持续性仍需要思考。 

行业的收入增长受到销量和价格的影响。大体来看，2016、2017 年以来，收入呈现触底

反弹的行业有：白酒、肉制品、软饮料、乳制品和调味品，其中既有量增，也有价增。作为民

生消费的基础，白酒、肉制品、软饮料、乳制品和调味品的消费增长还是相对稳定的，未来需

要关注的是哪个行业的产品提价或升级空间更大。理论上，产品和品牌天然上本土化，成本不

受国际制约的行业，更容易地对产品升级或提价，比如白酒、调味品和软饮料行业。 

相对而言，收入增速持续下降的行业有：葡萄酒、啤酒、黄酒、其他酒类和食品综合，其

中啤酒和黄酒于 2017、2018 年纷纷提价，即便如此行业收入仍然下降。相比基础消费，可选

的食品和饮料消费增长不太稳定，行业有较大的变数。 

综上，就销售增长性而言，目前较好的行业有白酒、调味品、肉制品、乳制品和软饮料。 

5．估值 

2018 年 1 月 1 日至 11 月 8 日，在二级市场实现正增长的板块仅有调味品和食品综合，其

余板块均有不同程度的下跌。2018年板块的全体下跌为2019年的市场投资创造了参与的机会，

因为板块的估值已经相比 2018、2017 年低了很多，板块估值有了一定的吸引力。 

图表 1： 食品饮料行业年内涨跌幅 

 

资料来源：中原证券 WIND 
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截至 2018 年 11 月 8 日，估值具有吸引力的板块有：白酒、啤酒、软饮料、肉制品、乳制

品和食品综合，对应的市盈率分别为 19、18、17、18、22 和 24 倍。结合上市公司的收入和利

润增长，一些板块的 PEG 值已经低于 1 倍，比如白酒、肉制品等。 

图表 2： 食品饮料行业估值 

 

资料来源：中原证券 WIND 

6．投资建议和风险提示 

结合行业的增长和估值，对于中长期投资，我们重点推荐的板块有白酒、啤酒、肉制品和

软饮料，给予相关板块“强于大市”的投资评级。民生基础消费未来仍会有不俗的增长，是二

级市场重要的中长期投资标的。 

预计 2019 年市场的整体风格将会向战略新兴行业转移，资金对于大消费的热衷降低；这

种情况下，食品饮料板块的估值仍将进一步降低。但是，作为资产配置的一部分，当板块估值

出现明显“洼地”时，板块新一轮的上涨必然会发生，我们需要在时点上予以准确地把握。 

我们建议资金上半年在场外继续观望，至板块向上的行情确立时再予以介入。对于 2019

年板块投资，我们推荐的股票包括：泸洲老窖、水井坊、山西汾酒、老白干酒、古井贡酒、青

岛啤酒、承德露露、恒顺醋业和安琪酵母。 

风险提示：市场风险偏好和热点的急遽改变将会推动防御型板块持续性下跌，时间和幅度

超出预期；对于成本需要进口和产品需要出口的上市公司，贸易战和汇率波动将会对其有较大

的负面影响；行业中发生食品安全事件，对板块形成主推压力。 

 

 

 

 

 

 

19  18  

34  

17  

24  

38  

26  

18  

39  

22  
24  

0.0000

5.0000

10.0000

15.0000

20.0000

25.0000

30.0000

35.0000

40.0000

45.0000

市盈率(整体法) 

 

[交易日期] 最新收盘日 

 

[财务数据匹配规则] 当年三季

×4/3 

 

[剔除规则] 剔除负值 



                                                                  食品饮料 

 

本报告版权属于中原证券股份有限公司  www.ccnew.com 

请阅读最后一页各项声明                                                                 第 8 页 / 共 8页 

 

证券分析师承诺 
本报告署名分析师具有中国证券业协会授予的证券分析师执业资格，本人任职符合监管机

构相关合规要求。本人基于认真审慎的职业态度、专业严谨的研究方法与分析逻辑，独立、

客观的制作本报告。本报告准确的反映了本人的研究观点，本人对报告内容和观点负责，

保证报告信息来源合法合规。 

 

重要声明 
中原证券股份有限公司具备证券投资咨询业务资格。本报告由中原证券股份有限公司（以

下简称“本公司”）制作并仅向本公司客户发布，本公司不会因任何机构或个人接收到本报

告而视其为本公司的当然客户。 

本报告中的信息均来源于已公开的资料，本公司对这些信息的准确性及完整性不作任何保

证，也不保证所含的信息不会发生任何变更。本报告中的推测、预测、评估、建议均为报

告发布日的判断，本报告中的证券或投资标的价格、价值及投资带来的收益可能会波动，

过往的业绩表现也不应当作为未来证券或投资标的表现的依据和担保。报告中的信息或所

表达的意见并不构成所述证券买卖的出价或征价。本报告所含观点和建议并未考虑投资者

的具体投资目标、财务状况以及特殊需求，任何时候不应视为对特定投资者关于特定证券

或投资标的的推荐。 

本报告具有专业性，仅供专业投资者和合格投资者参考。根据《证券期货投资者适当性管

理办法》相关规定，本报告作为资讯类服务属于低风险（R1）等级，普通投资者应在投资

顾问指导下谨慎使用。 

本报告版权归本公司所有，未经本公司书面授权，任何机构、个人不得刊载、转发本报告

或本报告任何部分，不得以任何侵犯本公司版权的其他方式使用。未经授权的刊载、转发，

本公司不承担任何刊载、转发责任。获得本公司书面授权的刊载、转发、引用，须在本公

司允许的范围内使用，并注明报告出处、发布人、发布日期，提示使用本报告的风险。 

若本公司客户（以下简称“该客户”）向第三方发送本报告，则由该客户独自为其发送行为

负责，提醒通过该种途径获得本报告的投资者注意，本公司不对通过该种途径获得本报告

所引起的任何损失承担任何责任。 

 

特别声明 
在合法合规的前提下，本公司及其所属关联机构可能会持有报告中提到的公司所发行的证

券头寸并进行交易，还可能为这些公司提供或争取提供投资银行、财务顾问等各种服务。

本公司资产管理部门、自营部门以及其他投资业务部门可能独立做出与本报告意见或者建

议不一致的投资决策。投资者应当考虑到潜在的利益冲突，勿将本报告作为投资或者其他

决定的唯一信赖依据。 


