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1《恒生电子(600570 SH,买入): Q2 环比提

速，看好全年业绩增长》2019.08 

2《数字认证(300579 SZ,增持): 业绩符合预

期，业务拓展顺利》2019.08 

3《四维图新(002405 SZ,买入): 短期业绩承

压，静待行业拐点》2019.08  
 

 

 

资料来源：Wind 

 人工智能：关注产品化 
IT 技术变现所需经历的环节：技术、产品和渠道 

IT 技术的变现需要经过多个阶段才能实现：技术、产品、渠道。我们认为
这三个方面也是 IT 最终变现的三个核心要素。由于不同公司具备的禀赋不
同，它们在这三个方面具备的优势也不同。有的先于技术、有的精于产品、
而有的则强于渠道。从这个维度，我们倾向于将 IT 公司分为：技术型公司、
产品型公司、渠道型公司（当然还可以分为其他类型的公司）。技术型公
司重点推荐人工智能产品化能力逐步体现的科大讯飞。产品型公司，关注 AI

产品化能力突出的海康威视。另外推荐 AI 在智能驾驶领域逐步落地的四维图
新，关注中科创达。 

 

技术可能不是永远都是最重要的  

对于任何一个新的 IT 领域而言，技术重要性毋庸置疑。特别是在一项技术
还未成熟的阶段，技术的领先性是企业的核心竞争力。当时当技术逐步成
熟，开始商用化时，技术可能不是唯一最重要的因素。技术的商业化，需
要企业将技术转化为产品。当技术发展到一定成熟度时，产业化能力就成
为了企业竞争力的第一要素。能否正确把握客户需求，深谙产品更新节奏
是公司高下之分的重要依据。 

 

人工智能：不只是技术，更是产品化能力  

对于人工智能，我们知道，要实现人工智能，需要满足算法+算力+数据+

场景等四个核心要素。但我们认为，产品化能力是人工智能技术变现更重
要的方式。即以产品作为载体：创造新产品、升级老产品。 

 

人工智能产品化能力体现的几个要素 

人工智能时代，决定产品化能力的因素？第一，底层算法和数据量（基础
因素）。第二，对业务的深刻理解（决定产品能够适用）。第三，成本控制
能力（决定能否量产）。第四，贴近用户（决定产品迭代，用户体验）。第
五，产品基因（公司特有的能力，需要长期培养和建立）。 

 

投资组合 

重点推荐人工智能产品化能力逐步体现的科大讯飞，关注 AI 产品化能力突出
的海康威视。推荐 AI 在智能驾驶领域逐步落地的四维图新，关注中科创达。 

 

风险提示：技术发展进程低于预期的风险，技术向产品转化低于预期的风险。 
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