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投资者关系活动

类别 

 

■特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

■现场参观            □其他 （              ） 

参与单位 

天弘基金、金鹰基金、光大永明、天安财险、西部证券、广州城投、

普尔投资、汇丰前海、、盘京投资、广东银石、中泰证券、东信资产、

安信证券、银华基金、弘则研究 

时间 2018 年 01 月 11 日下午  

地点 东宝大厦 4楼（HOMKOO 整装云展厅） 

上市公司接待人

员姓名 
董事会秘书何裕炳 

投资者关系活动

主要内容介绍 

一、参观整装云展厅及简要介绍公司情况 

 

二、主要问题及回答: 

 

1、房地产调控对公司会有多大影响？ 

答：目前行业市场规模尚小，定制家具渗透率还在继续提高等因素都

可以抵消这些调控带来的影响。从历史经验来看，定制家具行业也已

经穿透了多次的调控周期。而且，我们还发现，购物中心店模式在吸

引在住房新增客户上是有一定优势的，在一定程度上可以增强我们抵

御房地产调控风险的能力。 

 

2、加盟店和直营店的同店增长情况怎么样？ 



答：加盟商的老店增长会比直营高，主要是因为加盟店团队成熟度提

升所带来的。直营因为老店本身都做得比较成熟，需要通过想更多的

方法来提升，例如在标准店附近设立多个 SP 点来引流、获尺，目前来

看效果都还不错。 

 

3、目前直营和加盟的收入占比情况怎么样？ 

答：加盟会比直营占比略高一些，今年开了不少加盟店，所以加盟渠

道的占比对比去年会有所上升。 

 

4、现在市场上出现了很多家具设计软件，公司认为圆方软件的优势在

哪里？  

答：设计效果只是前端很基础的一个部分，更应该关注的是如何提升

效率，更快速地提供更多样化的设计方案，以及如何更好地将设计方

案落实到后端支持、生产上。公司在软件技术和生产制造上均拥有多

年的经验积累，同时拥有强大的“房型库”、“产品库”、“空间解决方

案库”三大数据库，可以很方便快捷地为客户提供多样化的家居解决

方案。  

 

5、很多家具企业近年也在大力发展 O2O，公司怎么看？如何保持优势？  

答：近年互联网引流成本是在不断上涨的，如果现在才开始做这个事

情，相对压力会比较大一些。我们做线上引流已经很多年了，积累了

很多切实有效的经验，目前公司在线上引流的投入产出比仍然能保持

在行业内一个比较高的水平，公司有信心持续发展并扩大这种优势。 

 

6.除了华南、华东、西南以外，还有其他地区的产能布局规划吗？   

答：暂时没有。 

 

7、近两年公司的成本有变化吗？对毛利率会有影响吗？ 

答：2016、2017 年的采购成本有上升，但公司整体的成本率、毛利率



并没有因此受到冲击和损害。这主要受益于工厂解决产能瓶颈后，在

成本管控和效率提升上所做出的贡献。目前整体毛利率的变化主要是

直营和加盟销售结构的变化所带来的。 

 

8、2018 年整装云的招商有什么计划吗？ 

答：整装云的招商在顺利进行，但目前项目还处于比较初级的阶段，

不确定性还比较多。 

 

9、怎么看待整装云项目和现有的定制家具业务的关系？ 

答：定制家具业务是面向 C 端的；整装云是面向 B 端的，主要做的是

给 B 端的家装企业赋能，让家装企业能提升能力更好地服务于他们自

己的客户。两者的服务对象和业务形态都有很大的区别，但整装云项

目如果运行起来了，计划还可以在一定程度上作为我们定制家具产品

引流渠道的补充。整装云项目目前还处于初级的阶段，公司的主要营

收还是会在我们的定制家具业务上。  

 

 

 

 

附件清单（如有） 无 

 


