
证券代码：300137                                证券简称：先河环保 

河北先河环保科技股份有限公司投资者关系活动记录表 

编号：2018—002 

投资者关系活动类

别 

 

√特定对象调研□分析师会议 

□媒体采访□业绩说明会 

□新闻发布会□路演活动 

□现场参观  

□其他（请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及人

员姓名 

河北上市公司协会李强、王静；长江证券河北分公司魏成功、孟庆玲；

中信证券河北分公司裴利贞、李倩；申万宏源证券河北分公司孔德明；

海通证券河北分公司张斌、刘文辉；财达证券李晓凌、李璐；河北信

息产业投资集团有限公司周星达、梁峥；中信建投证券石家庄营业部

焦敬斌、天津分公司文泽华；鸿汇资产管理公司郑琳、雷震；广发证

券河北分公司武淳；国泰君安证券石家庄营业部郑永辉、訾洋；国信

证券石家庄营业部韩魁、魏涛；石家庄国合基金蒋学工、张磊；河北

源达信息技术股份有限公司赵文声；银河证券石家庄胜利北街营业部

任东方、史力宵；河北科融股权投资基金管理有限公司苑剑锋、焦东

杰；证券时报邹昕昕；全景网刘艳；上海证券报赵志国。 

时间 2018年 4月 24日上午 9:00-11:15 

地点 公司展厅、生态环境大数据应用中心、会议室 

上市公司接待人员

姓名 

董事会秘书：王少军  

证券部：孟利利  皇甫晓飞 

投资者关系活动主

要内容介绍 

 

一、参观公司展厅、生态环境大数据应用中心 

工作人员介绍公司发展历程、公司荣誉、主要产品、主要业

务，网格化监控系统平台功能、应用等 

二、交流主要内容 

（一）李强先生对河北上市公司协会进行简单介绍； 

（二）王少军先生对公司及 2017 年度主要财务数据介绍 



公司作为国内高端环境监测仪器仪表领军企业，已发展成为

集环境监测、治理、服务为一体的集团化公司，业务涵盖生

态环境监测装备、运维服务、社会化检测、环境大数据分析

及决策支持服务、VOCs 治理、农村分散污水治理以及民用

净化七大领域。2017 年，公司逐渐从环境监测装备制造商到

环境数据服务提供商再到生态环境综合服务商进行转变，取

得了较好的成绩，实现了历史性突破，公司实现营业收入

1,042,537,654.56 元，较上年同期增长 32.04%；归属于上市

公司股东的净利润 188,169,290.74 元，较上年同期增长

78.68%。公司收入构成中环境监测系统占比 7 成以上，运营

服务及管理咨询服务占比将近 2 成，其他业务约占 1 成。 

（三）互动交流 

1、问：公司网格化系统形成的背景及公司网格化业务开始的

时间 

答：在环境监测仪器市场价格竞争日趋激烈的情况下，公司

根据在环境监测领域多年经验积累及政府部门环境治理抓手

的需求，2012 年就开始研发网格化系统，投入大量经费进行

理论和产品上的全面创新，并于 2015 年开发出基于环境监

测、物联网和大数据技术，组合布设微型化、小型化监测设

备，形成大范围、高密度的环境监控网络系统。2016 年，网

格化系统开始应用，2017 年强势推进。 

2、问：网格化系统的壁垒 

答：公司是网格化监控系统的开创者和领航者，通过不断迭

代、更新、优化、提升，形成了完备的产品体系、科学的质

控体系、全面的应用体系、专家人才支撑体系、服务和硬件

设施保障体系、规范的标准体系等六大支撑体系。举一个方

面的例子来说仅用传感器进行联网布点和实时监测的话，由

于零漂、温漂、时漂、交叉气体干扰的问题导致数据不准，

我们的网格化监控用“人工智能技术”和“大数据监控校准”



与“法定仪器传递校准”相结合来修正和保证数据准确；与

国标监测仪器等效原理的小型空气站、移动监测站配合使用，

有效解决产品的校准问题。 

3、问：网格化系统的订单执行一般多长时间 

答：要根据项目城市实际布点多少而定，一般 3 个月完成设

备安装。 

4、问：空气净化器业务开展情况如何 

答：空气净化器属于民用消费品，有特有的营销模式，与大

气监测产品对应的政府采购模式不同；而且一些大的家电生

产商都在做，竞争比较激烈。 

5、问：分散式污水处理产品用的技术及应用情况 

答：公司依托在水质监测及治理方面长期积累的技术和经验，

进行技术攻关，研发出小型光伏生活污水处理系统，该系统

结合农村实际的排污情况及排放规律，具有独特的结构设计、

最小的能耗，符合相关环保法规、标准的规定。装置模块化，

小巧轻便、有利于运输及安装；装置成本低、且系统运行管

理简单，无需委派专人维护，无需外接市电来维持装置的运

行，特别适合于农村分散污水的处理和净化，已在石家庄、

北京、唐山、贵州、四川等地成功试点应用。 

6、问：农村污水治理的市场空间 

答：在国家“美丽乡村”、“厕所革命”发展规划，国家“生

态文明”发展的大背景下，农村污水治理市场会迎来较大发

展。而且按照《农村环境综合整治“十三五”规划》要求，

约 28%农村污水处理的市场空间将在“十三五”期间释放。 

7、问：美国子公司业务情况 

答 ：两家美国子公司是做 ECOC 在线监测和重金属在线监测

产品的，这两家公司的技术和产品是居于全球行业前列的。

目前，已经完成两家子公司的合并整合，公司将落实产品向

美国子公司转移的部署，同时将通过子公司建设全球主要目



标市场的销售网络，逐步将公司产品推向国际市场。 

8、问：在雄安新区业务开展情况 

答：目前公司在雄县已经在开展 VOCs治理业务，未来，作为

河北本土唯一一家环保行业上市公司，也会积极利用公司产

品和业务的优势，为雄安新区环境建设贡献力量。 

9、问：公司未来发展 

答：公司制定了三大战略，即由设备研发、制造商转型成为

区域生态环境综合治理服务商的转型战略；依托美国 SCI公

司，将产品输出美国并建立全球主要目标市场的销售网络的

国际化战略；依托资本力量，支撑集团和各子公司发展壮大

的资本战略。 

2018年至今后 2-3年，公司将在防范风险的前提下，抓住机

遇，稳健扩张。 

   

 

附件清单（如有）  

日期 2018年 4月 24日 

 


