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证券代码：002632                 证券简称：道明光学 

 

道明光学股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                  编号：2018-12-13 

投资者关系 

活动类别 

 

特定对象调研     □分析师会议 

□媒体采访         □业绩说明会 

□新闻发布会       ■路演活动 

□现场参观         □其他  

参与单位名称及

人员姓名 

湖南久联资产管理有限公司  基金经理助理  邓志明； 

北京恒宇天泽投资管理有限公司  投资总监 郭双元； 

太平洋证券股份有限公司  化工行业研究员  刘和勇； 

太平洋证券股份有限公司  化工行业研究员   张波； 

上海盈月投资管理有限公司   执行董事  钱炜程； 

杭州秉怀资产管理有限公司   股权投资部 王宇辰； 

上海汇利资产管理有限公司  研究员 唐玉堂； 

浙江鑫川资产管理有限公司  副总经理  斯志坚 

时  间 2018年 12月 13日 

地  点 杭州 

上市公司接待 

人员姓名 
董事会秘书：尤敏卫 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

 

一、公司微棱镜型反光膜的介绍 

答：微棱镜型反光膜目前主要运用在高速公路，城市道路、车身反光

标识等。国内高速公路里程逐年上升，而且越来越多的城市道路的标志牌

开始采用微棱镜型反光面膜来制作，增量及存量市场对微棱镜型反光膜的

需求巨大。为了加快微棱镜反光膜的销售推进，公司2018年加大微棱镜型
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车身贴生产销售，该产品生产效率高，但销售单价较原先公路标牌用棱镜

膜单价相差较大，所以拉低了整体微棱镜型反光膜的售价。2018年1-9月

棱镜型反光膜实现销售数量197万平方米，实现销售收入1.3亿元。棱镜膜

目前主要增长在于替代进口，在公司产品品质与3M公司没有差异的情况

下，未来公司凭借良好的服务和略低15%-20%的价格优势，有望迅速扩大

国内70%被国外产品特别是3M公司垄断的市场份额；目前，发展中国家（印

度、巴西等）基建空间较大，随着一带一路的推进，会逐步加大公司产品

的海外销售；同时，公司棱镜膜产品的主要成本是模具成本及原材料成本，

其中母模折旧成本占8%。原材料成本占80%。目前公司原材料进口率为60%，

未来如能够实现部分原材料的国产化，预计原材料成本会进一步降低。公

司目前微棱镜产品毛利率已超过50%，随着产能进一步释放，未来公司微

棱镜膜产品的盈利能力还有进一步提升的空间。 

二、车牌膜业绩及未来发展 

答： 2018年1-9月车牌及车牌半成品实现销售收入1.43亿，对比同期

增长幅度较大，车牌膜毛利率较高约为45%。未来每年新增约3000万辆车，

需要3000万副车牌，每平方车牌膜可用5-6副车牌，未来每年预计新增600

万平的市场，且随着更多省份车管所系统开始采取车牌半成品招标，公司

也从车牌膜供应商向车牌半成品供应商转变，整体车牌膜及半成品市场规

模将呈现大幅度增长，公司也力争获取更高的市场份额，巩固公司目前在

国内的竞争优势。 

三、铝塑膜业绩 

答：铝塑膜作为软包锂电池封装的关键材料之一，同时也是锂电池产

业链中壁垒最高的关键环节之一，也是锂电池四种关键核心部件最后一种

尚未实现国产替代的，有巨大的市场空间。目前，全球铝塑膜市场和技术

一直被日韩等少数企业垄断，国产率不足5%。其中DNP与昭和电工所生产

铝塑膜全球市场占有率达 70%左右。由于铝塑膜垄断性强，导致价格居高

不下，毛利率超过50%。同时，铝塑膜成本占软包电池成本的15%左右，国

内外价格差距约在20%~30%。国内锂电池厂商迫切要求降低锂电池原材料

成本，因此铝塑膜实现进口替代、国产化需求日益凸显。 

公司铝塑膜采用干法工艺，已于2017年二季度已经进入稳定的量产阶
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段，各项性能指标与国外品牌同类产品性能较一致，各项性能指标都达到

或超过了行业内公认的技术性能要求，是国内极少数能够量产铝塑膜的企

业之一。截止目前公司已获得超过五十家3C锂电池企业订单，主流动力客

户均处于认证阶段，有部分小厂家及助动车、储能车客户已采购使用动力

类膜。2018年1-9月，铝塑膜实现销售数量204万平方米，实现销售收入

3,258万元。主要系三季度铝塑膜加大客户拓展，月总销售量逐步提升。

动力类客户有所增加，但仍需加大供货量。 

四、华威介绍及量子点膜进展 

答：华威新材料主要产品为LCD用多功能复合型增亮膜卷材及光学膜

片材（合成液晶模组光学膜片），主要客户包括TCL、兆驰、创维、康冠、

惠科等国内外企业。华威新材料实现营业总收入2.3亿元，三季度业绩好

转主要系增光膜在三季度加大销售力度。目前，量子点膜已安装调试完成

达到量产条件，并已通过TCL、兆驰、海信等厂家的样品检测，目前正对

新机型进行重新送样检测，销售团队同步加大业务拓展，早日争取产销协

调，为公司增加利润增长点。 

注：接待过程中，公司接待人员与投资者进行了充分的交流与沟通，严格

按照有关制度规定，没有出现未公开重大信息泄露等情况，同时已按深交

所要求签署调研《承诺书》。 

附件清单（如有） 无 

日  期 2018年 12月 13日 

 


