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证券代码：002632                 证券简称：道明光学 

 

道明光学股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                  编号：2018-12-17 

投资者关系 

活动类别 

 

特定对象调研     □分析师会议 

□媒体采访         □业绩说明会 

□新闻发布会       □路演活动 

□现场参观         ■其他  

参与单位名称及

人员姓名 

国盛证券有限责任公司  研究所副所长  王席鑫 

天风证券股份有限公司  高级分析师  陈宏亮 

鹏华基金管理有限公司  张鹏 

上投摩根基金管理有限公司  研究部行业专家  朱晓明 

时  间 2018 年 12 月 17 日 

地  点 杭州 

上市公司接待 

人员姓名 
董事会秘书：尤敏卫 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

 

一、公司反光膜产品的介绍 

答：反光膜中主要微棱镜膜和车牌膜的占销售比重较大，整体毛利稳定增长。

其中，玻璃微珠反光膜中收入增长较快的仍为车牌膜。 2018年1-9月车牌及车

牌半成品实现销售收入1.43亿，对比同期增长幅度较大。目前，公司车牌

膜在国内市场份额约占20%，未来主要抢占剩余市场；同时，部分省份车

管系统开始市场化采购车牌半成品，公司抓住市场契机成为多个省份车牌

膜及车牌半成品供应商，迅速提升销售规模；同时，未来每年新增约3000

万辆车，需要3000万副车牌，每平方车牌膜可用5-6副车牌，未来每年预

计新增600万平的市场，且随着更多省份车管所系统开始采取车牌半成品
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招标，公司也从车牌膜供应商向车牌半成品供应商转变，整体车牌膜及半

成品市场规模将呈现大幅度增长，公司也力争获取更高的市场份额，巩固

公司目前在国内的竞争优势。 

另外，棱镜型反光膜一直处于稳步增长，为了加快微棱镜反光膜的销

售推进，公司2018年加大微棱镜型车身贴生产销售，该产品生产效率高，

但销售单价较原先公路标牌用棱镜膜单价相差较大，所以拉低了整体微棱

镜型反光膜的售价。2018年1-9月棱镜型反光膜实现销售数量197万平方

米，实现销售收入1.3亿元。棱镜膜目前主要增长在于替代进口，在公司

产品品质与3M公司没有差异的情况下，未来公司凭借良好的服务和略低

15%-20%的价格优势，有望迅速扩大国内70%被国外产品特别是3M公司垄断

的市场份额，并随着原材料成本的进一步国产化，未来公司微棱镜膜产品

的盈利能力还有进一步提升的空间。 

二、服装类产品介绍 

答：公司反光布1-9月实现营收9478万元，反光服装实现营收6427万

元，较上年同期有所增长。但仍未实现公司既定目标，主要原因系2018年

商用车汽车行情走低，下游需求减少；以及新政的执行力度不足；同时，

公司扩产建设造成一定影响导致公司反光服装市场未能达预期目标。但公

司仍坚持现有反光服装的战略目标，主要致力于推动车用反光背心所使用

反光布的亮度及其他性能指标提升等级，更好的保护乘用人安全，反光服

装也逐步实现产品升级换代，提升产品附加值。 

三、华威进展 

答：华威新材料实现营业总收入2.3亿元，三季度业绩好转主要系增

光膜在三季度加大销售力度。目前，量子点膜已安装调试完成达到量产条

件，并已通过TCL、兆驰、海信等厂家的样品检测，目前正对新机型进行

重新送样检测，销售团队同步加大业务拓展，早日争取产销协调，为公司

增加利润增长点。 

四、铝塑膜介绍 

答：2018年1-9月，铝塑膜实现销售数量204万平方米，实现销售收入

3,258万元。主要系三季度铝塑膜加大客户拓展，月总销售量逐步提升。

动力类客户有所增加，但仍需加大供货量。 



 3 

注：接待过程中，公司接待人员与投资者进行了充分的交流与沟通，严格

按照有关制度规定，没有出现未公开重大信息泄露等情况，同时已按深交

所要求签署调研《承诺书》。 

附件清单（如有） 无 

日  期 2018 年 12 月 17 日 

 


