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2019 年 3 月 21 日投资者关系活动记录表 

编号：2019-3-21 

投资者关系活

动类别 

 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

参与单位名称

及人员姓名 

川财证券研究员 王磊 

时间 2019年 3月 21 日 15：30-16：30 

地点 公司会议室 

上市公司接待

人员姓名 

董事会秘书赵青松、证券事务代表贾斌 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

 

问：请介绍下南非 PC 公司所在南非当地的政治与安全和医

疗卫生情况 

答：PC公司是南非最大的铜矿开采和铜冶炼企业，在南

非当地颇具知名度，公司在管理运营上严格按照南非当地法

律法规，也积极投入到当地黑人社区的帮扶之中，大力解决

就业问题，践行社会责任。所以与当地政府和黑人社区建立

了互信互助的良好关系，公司周边安全环境比较稳定，经营

运作具有长期保障。当地有一定的疟疾等传染病发病率，一

方面 PC 公司拥有内部的小型医院，采取积极预防和快速诊

治等手段，给予公司员工健康状况极大保证；另一方面为当

地黑人社区开展宣传教育、捐赠药品，在改善周边健康环境

方面也贡献突出。 

 

问：磁铁矿产品的产能和销售模式。 

答：公司铁矿石产品都产于南非 PC 公司，来源分为两

块：一是每年新开采地下原矿石所产生的磁铁矿产品，大约

每年 150-200 万吨；二是原来作为伴生矿副产品堆存数十年

的低品磁铁矿，目前有 1.8亿吨左右，经过简单磁选即可提

升品质；所以公司铁矿石产品总体产能 1000 万吨左右，具

有储量大成本低的优势。PC公司几乎全部磁铁矿销往中国，

宣工重组前，就委托四联香港公司代理销售。2017 年实施重

大重组后，在四联香港公司下设了全资的南非资源子公司，

铁精粉通过南非资源作为销售平台在公开市场按照 62%普氏

指数铁矿石价格为基础加减价公开招标，优胜者获取全年销

售额度，之后这家公司与最终分散的中国国内客户再签订单

笔的销售合同，最终客户可能是小型贸易商，可也能是钢厂

等生产企业，这就确保发运铁矿石的销售稳定，而且交易价



格公开公平。采取背靠背信用证结算，从而尽可能避免国际

贸易的信用风险。 

 

问：为何 2013 年力拓会出售 PMC 公司给河钢集团为首的中

方联合体。 

答：这是因为双方核心业务、发展定位和资源禀赋不同。

当时由于 PMC公司铜一期接近尾声而铜二期的投入需要一定

的时间和费用，而使力拓的业务重点转移。对中方来说，通

过详细尽调，除了看重铜资源和蛭石资源以外，我们更看重

当时 2亿多吨的堆存低品磁铁矿堆以及后续年产 150-200万

的低成本磁铁矿资源。在收购之前力拓对高品磁铁矿年销售

额在 100万吨左右，而中方联合体在国内有足够稳定的磁铁

矿需求和销售渠道，收购后迅速使高品磁铁矿每年销量提高

到 600万吨。目前看来这笔收购是十分成功的，一方面被力

拓公司在出售资产时用做所售资产盈利能力强的案例，另一

方面同时也的确为收购方带来了丰厚的回报。对上市公司来

说也是目前主要营收和利润来源。 

 

 

问：介绍下公司机械板块发展规划。 

答：目前公司采取矿业板块和机械板块双主营发展战

略。机械板块位于河北省张家口市宣化区，公司重组后的机

械板块在营收上占比较小，不足 5%，所以我们上市公司整体

现在归属于黑色金属采选类。宣工有充分的工程机械技术积

淀和品牌效应，在国际上拥有一定份额，比如不久前出口菲

律宾的军用推土机产品等等。然而由于自身前期转型欠缺和

工程机械整个行业所存在的赊销信用缺失、拖欠货款和恶性

竞争等不良因素，公司工程机械板块确实面临一定发展困

难。我们目前在做冰雪装备方面等先进制造的转型，包括采

取对内利用自身技术优势推进研发，对外进行战略合作等等

手段，力争在我国全产业链制造体系的大系统之下，在这一

领域实现进口替代并取得突破。另外就是开发大马力推土

机，并拓展东欧和非洲等地的市场份额，利用差异化竞争增

加效益。 

 

附件清单（如

有） 
无 

日期 2019年 3月 21日 
 


