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投资者关系活动

类别 

□特定对象调研         分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他  

参与单位名称及

人员姓名 

东吴证券曾朵红、阮巧燕、吴辉凡、杨柳，中融信托陈亮，浙商基金

柴明，仁桥投资李晓青，前海鼎业投资陈志雄，聚力投资马力，宏道

投资王凯，丰动基金陈红，标普投资陈伟易，中银国际张丽新，中泰

证券付鑫，长城财富胡纪元，拾贝投资秦雪峰，人寿养老李思，九泰

基金李顺，工银瑞信基金闫思倩，开源证券刘强、刘青，中海基金刘

俊、陈思远，华润元大基金舒强，嘉实基金宋阳，富国基金赵年珅、

郭舒洁，富安达基金路旭，德邦基金王立晟，信达证券李易凡，承德

资产肖思琪 

时        间 
2020 年 4 月 29 日下午 4:30—5：30 

2020 年 4 月 29 日下午 7:00—8：00 

地        点 电话会议 

上市公司接待人

员姓名 
副总经理、董事会秘书张斌 

投资者关系活动

主要内容介绍 

电话会议交流的主要内容如下： 

一、介绍公司 2019 年及 2020 年 1 季度业务发展情况 

1、中科电气 2019 年在全体员工的努力下，业务取得了快速发展，

其中销售收入由 2018 年的 6.19 亿元增长至 2019 年的 9.29 亿元，增

长 50.02%，归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润由 2018

年的 0.92 亿元增长至 2019 年的 1.45 亿元，其中 2019 年摊销了 0.22



亿元股权激励费用。随着公司销售规模的增长及对资金及应收账款的

管控，公司 2019 年经营性现金流量净额为 1,117.13 万元，较 2018

的-12,775.60 万元有明显改善。 

2、公司锂电负极业务规模不断扩大，已成为公司营业收入、利

润的主要来源和首要增长点，2019 年，公司锂电负极业务营业收入

7.19 亿元，占公司营业总收入的 77.40%。 

3、公司近年通过两次收购布局到锂电负极材料业务的收购标的

中科星城和贵州格瑞特的业绩承诺期皆已结束，且两个标的皆已超额

完成承诺业绩。其中中科星城业绩承诺期在 2018 年结束，2019 年为

业绩承诺过后的第一年，销售规模持续快速增长；贵州格瑞特业绩承

诺期在 2019 年结束，业绩承诺期内较好的完成其承诺利润水平。 

4、公司负极材料业务 2019 年的销量为 17,739.75 吨，较 2018

年的 10,402.45 吨增长了 70.53%，公司子公司中科星城专注于锂离子

电池负极材料的研发和生产十多年，是最早布局动力锂电负极材料的

企业之一，具有动力锂电负极材料先发优势，目前产品出货主要集中

在动力类锂电负极材料（包括应用方向为新能源汽车的大动力及电动

摩托车、电动自行车类的小动力），2019 年消费类和储能类锂电负极

材料销售占比不到 5%，未来，随着公司锂电负极产品结构的不断丰富，

在消费类和储能类锂电负极材料市场具有较大的拓展空间和发展潜

力。 

5、2020 年 1 季度因新冠疫情和市场需求原因，公司出货和排产

受到影响，公司营业收入和利润有所下降，2020 年 1 季度实现归属于

上市公司股东的净利润 2,585.08 万元，较 2019 年同期下降 44.31%，

经营现金流持续改善。 

二、问答交流环节 

1：动力类负极材料产品的迭代周期和产品发展方向是什么？  

答：动力类负极材料，未来几年仍将以技术驱动为主，产品和技

术将往高容量、提高快充性能、高性价比技术路线发展。 

 



2、问：公司目前负极材料业务主要客户的合作情况以及新客户

的开拓情况？ 

答：目前，公司与比亚迪、宁德时代、亿纬锂能、苏州星恒、韩

国 SKI 等客户均保持较好的合作关系，并已开发了 ATL 等优质客户，

该等这些客户皆属于行业内领先的电池生产企业，需求规模较大，公

司正常推进与该等客户的合作。同时，公司也在积极开拓优质新客户，

其中海外市场是公司未来努力拓展的方向。 

3、请介绍一下公司海外销售及国内销售价格是否有明显差异？ 

答：一般而言，产品价格主要是受产品应用定位及性能指标需求

等因素影响，海外销售及国内销售价格不存在实质差异。 

4、请介绍一下公司 2020 年 1 季度毛利率下降的原因？ 

答：2020 年 1 季度较 2019 年平均毛利率略有下降，主要是受新

冠疫情、市场需求及竞争、客户订单等因素的综合影响。 

5、请介绍一下公司负极材料业务未来市场拓展的战略定位？ 

答：未来，公司将继续发挥公司在动力类负极材料领域的先发优

势，做好市场及客户的拓展，同时会加强消费类及储能应用领域的拓

展。 

6、请介绍一下公司负极材料业务的优势体现在哪些方面？ 

答：公司目前产品比较聚焦在动力电池市场，在动力电池负极材

料市场领域具有先发优势；公司历年来重视研发投入，拥有较强的产

品研发和技术实力，同时具备较强的工程化和自动化应用能力；公司

客户结构较好，具备长远发展的客户基础。 

7、请问公司扩产项目中，新增负极材料及石墨化产线的建设进

展情况？ 

答：公司募集资金到位前就已经开始进行扩产项目的建设，在

2019 年底之前已有部分新增负极材料产能达产，目前正在按计划有序

推进，公司将根据市场需求进项相应的产能储备，确保能跟进市场的

发展速度。 

8、请介绍一下公司 2020 年负极材料销售价格的变动趋势？ 



答：一般而言，负极材料销售价格受产品类别、型号、市场定位、

不同产品销售结构等各项因素影响，而长期来说，随着补贴退坡和市

场竞争加剧，动力电池材料存在降成本的需求，面临产品价格竞争压

力，公司一直坚持通过加大研发投入提升产品的技术领先水平、提升

公司技术降本能力。 

9、请介绍下原材料针状焦后续价格情况？ 

答：目前来说保持相对稳定。 

10、请介绍一下公司硅基负极材料的开发进展？ 

答：硅基负极是未来发展的一个大的方向，但受限于终端高容量

电池的开发节奏、成本等因素，未能规模化应用。近年来，公司持续

在硅基负极上进行投入，目前已建设完成中试产线，进行成品试生产。 

附件清单（如有） 无 

日         期 2020 年 4 月 29 日 

 


