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投资者关系活动

类别 

 

 特定对象调研        分析师会议 

媒体采访            业绩说明会 

新闻发布会          路演活动 

现场参观  

其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

国泰君安证券股份有限公司：吴晓飞（国泰君安研究所汽车行业首席研究

员）、陈麟瓒（国泰君安研究所汽车行业高级分析师）、黄勇、范一东、

邢子昂。诺安基金：简牮；平安养老：李洋；交银施罗德基金：王丽婧；

建信基金：吕怡；博时基金：李越；鹏华基金：程卿云；农银汇理基金：

王茹鸣。 

时间 2020 年 6 月 11 日 

地点 公司会议室 

上市公司接待人

员姓名 

证券事务代表李茹女士 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

部分互动交流内容： 

Q1：公司未来的发展规划如何？ 

A1：远东公司高度专注于主业商用车、工程机械非等速传动轴的发展，目

前商用车以及工程机械市场上的主流主机厂均是远东公司的客户，为进一

步提高市场占有率，扩大市场份额，远东公司会根据市场变化，着眼于国

内国际市场，把握历史机遇，通过并购重组等形式实现行业资源整合，打

开更多的客户资源渠道，把市场做大做强。此外，2019 年远东公司顺利通

过公开发行可转债募集到充裕的资金，建设“年产 200 万套高端驱动轴智

能制造生产线项目”大力拓展乘用车市场，机器设备已基本安装调试完毕，

等速驱动轴市场开发项目都在分步实施、有序推进。远东公司未来的愿景

是“打造百亿集团，成就百年远东”，致力于成为世界顶级传动轴供应商。 

Q2：乘用车的客户拓展方面未来如何？ 

A2：2019 年底远东公司全新产品等速驱动轴已开始逐步投产，现有的批量

供货客户主要是从商用车客户转化而来。远东公司通过引进国外最先进的

生产设备已经具备了为国内外主流的轿车客户配套供货的能力，无论在市

场的品牌形象、设备的先进性、产品的价格质量、研发工艺等各个方面，

都有相当大的比较优势。未来在乘用车等速驱动轴市场的拓展，远东公司

会立足于国内市场，同步推进在欧美市场高端品牌项目的开发。 

Q3：近年来公司产品的毛利率一直都在上升，原因如何？ 

A3：一方面主要原因体现在公司的低成本优势，而低成本优势源于公司的



规模优势以及产业链纵向一体化。在国内非等速传动轴领域，非等速传动

轴属于传统重资产机械加工行业，对设备加工精度等要求高投入较大，只

有龙头企业才具备通过大规模批量生产来降低单位产品的成本的能力以及

持续投资更新加工设备的资金实力，远东公司相较竞争对手无论在收入规

模、产能规模、员工人数还是市占率上，均具有显著的规模优势。另外，

公司的锻造、热处理、钢管等这些产业链上的关键工序做的也很优秀，全

资子公司中兴锻造专门为公司提供传动轴主要零部件毛坯件，通过收购许

昌远博机械部分经营性资产可为远东提供商用车、工程机械、乘用车所用

的传动轴专用优质型钢管，还可以将公司及子公司的铁屑、锻造毛边废料

作为原材料，生产公司传动轴所需的精密铸钢零部件。通过延长公司产品

产业链，降低产品生产成本，使得公司产品毛利率能一直保持较高水平。

另一方面是原材料价格的下降，可以降低公司的采购成本。尤其是钢材价

格的走势一定程度上会影响到公司产品毛利率的变化。 

Q4：近两个月下游的重卡和工程机械的数据都很好，公司的订单情况如何？

公司预期本轮重卡的景气会持续多久？ 

A4：今年进入二季度后，商用车重卡市场需求比较旺盛，公司的传动轴业

务显著收益，订单量保持着强劲的增长势头，进入 4、5 月以来公司取得订

单预计同比增长 30%以上。这主要归功于远东公司的规模优势，以及在新

冠疫情影响下极强的制造能力和市场抗风险能力。随着国内新冠疫情的逐

步稳定，相信国家会继续推出一系列刺激汽车市场复苏的政策，行业景气

度持续周期具体还要看下游市场的消费需求。 

Q5：2019 年公司重型、工程机械的营收占比？目前下游工程机械很强，目

前占比还在提升么，客户大概是谁？配件的业务增速怎么样？ 

A5：截止到 2019 年，公司重型系列的产品收入占主营业务收入约 40%以上，

工程机械的产品收入占主营业务收入约 13%以上。公司工程机械市场的主

要客户有三一重工、中联重科、徐工、柳工等，受益于国家基建投资提速，

远东公司会依托自身智能制造、产品质量、产能规模、品牌形象等优势，

增强产品研发能力、供货保证能力，从而进一步来扩大工程机械市场份额。

远东公司近年来一直在下功夫拉长产业链条，汽车零部件的深加工能力不

断提升，并受到同行业及客户的认可和青睐，今年公司配件业务在济南重

汽市场有较大幅度增长。 

Q6：公司的“市场国际化战略”目前进展如何？ 

A6：加强与国外知名汽车品牌制造商之间的业务合作和技术交流，与国际

市场接轨，进入国际主流配套采购体系，是公司发展的必由之路。目前公

司的生产设备基本上都是从国外购买的最先进的机器，就是为了在立足国

内市场的基础上，把格局扩大到海外市场，创造新的利润增长点，提高产

品在全球市场的占有率。目前公司海外供货市场主要是在美国，与俄罗斯 G

集团的项目合作已经开始批量供货，其他欧洲市场的项目也在有序开展并

跟踪推进。 

附件清单（如有） 无 

日期 2020 年 6 月 11 日 

 


