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证券代码：000950                                   证券简称：重药控股 

重药控股股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                        编号：2020-002 

投资者关系活动

类别 

 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

坚果投资 盖伟伟 

重庆德睿恒丰资产管理有限公司 周义博 

深圳市前海德毅资产管理有限公司 茱富志 

北京正格资本管理有限公司 张诚 

光大证券 林小伟 

川财证券 王志强 

西南证券 何治力 

时间 2020 年 9 月 1 日 星期二 9:30-11:00 

地点 重庆市渝中区大同路 1号七楼会议室 

上市公司接待人

员姓名 

副总经理、财务总监张红，副总经理、董事会秘书余涛，副

总工程师刘睿斌，证券事务代表曹芳  

投资者关系活动

主要内容介绍 

一、公司副总经理、董事会秘书余涛介绍了公司上半年

主要经营工作情况： 

2020 年上半年，受新型冠状病毒感染肺炎疫情影响，各

地采取了严格的防控政策遏制疫情蔓延，物流运输和医疗门

诊等情况发生较大变化，对公司的正常经营等产生了一定影

响。疫情期间，公司积极主动承担社会责任，驰援前线，稳

步复工复产，全力保障药品及医疗器械的正常购销业务；同

时克服困难，继续推进外延式增长。 
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报告期内公司实现营业收入 170.65 亿元，实现归属于上

市公司股东净利润 3.00 亿元，归属于上市公司股东的扣除非

经常性损益的净利润 2.93 亿元，实现每股收益 0.17 元，扣除

非经常性损益每股收益 0.17 元。截至 2020 年 6 月 30 日，公

司所有者权益为 91.90 亿元，扣除少数股东权益后所有者权益

为 82.51 亿元，资产总额为 295.73 亿元。 

报告期内，公司重点开展了以下工作： 

（一）全力保障防疫物资供给 

公司 21 家企业（其中 8 家作为各地物资储备单位）投入

抗疫保供工作中，有效保障了各地医用防疫物资供应以及各

级机关及企事业单位“复工复产”、教育系统“复学”；出口

防护物资 7,000 余万元，并协助中国政府赴巴勒斯坦、阿尔及

利亚防疫医疗专家组完成援助任务。 

（二）稳步提升经营质量 

1、进一步健全全国商业网络布局。报告期内，成功布局

安徽、吉林、内蒙三地，有效夯实全国战略布局；天士营销

商业并购项目、四川人福项目落地；有序推进其他省份并购

项目。 

2、在新一轮带量采购中，集采模式效果继续凸显。31 个

品规中 30 个落户公司，独家点配占比近 60%；25 个首批 GPO

续标品种 100%落户集团总部；在中国上市的 25 个新药实现

100%落户；促成中国医药-重庆医药商业联合体企业在重点供

应商实现一、二级开户 23 家。 

3、“医药+互联网”探索成效显著。报告期内，公司持续

践行“两网互动”战略，在“医药+互联网”方面展现新的成

果。自主开发的电子处方平台在 160 余家药房上线，开具处

方 1 万余张；与重庆市急救中心、重医附二院、永川医院互

联网医院合作，有效拓宽处方药销售渠道，增强与医院的粘

性；和平药房启动直播销售、上线微商城，探索线上线下相
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结合的全渠道运营。 

4、医药研发板块取得较大进展。稳步推进新品研发，有

望实现自 2021 年起持续有创新产品上市的良性发展节奏。 

二、机构投资者提问及公司答复： 

1、公司的并购项目天士营销、四川人福的进展情况如

何？  

公司新并购的天士营销、四川人福两家公司均于 2020 年

8 月 13 日完成工商变更登记，并纳入公司合并范围。 

2、公司开展研发业务的模式是什么？目前研发业务有何

成果？ 

公司坚持以创新为发展理念，以申报 MAH 为契机，建立

符合公司战略规划的完善的新药研发体系。采用国际化标准，

投资、筛选、培育、申报一批附加值高的符合公司发展领域

的化学药、中药、生物制品和医疗器械产品，同时充分筹划

利用公司现有医药商业流通渠道及零售网络、医疗机构优势，

带动新产品的营销推广，实现产业协同发展。 

公司目前某在研品种将在今年底进入 BE 阶段，预计可于

2021 年上市。其他在研项目也在陆续推进。 

3、公司半年报利润下滑的原因？ 

2020 年上半年，受新冠疫情影响，公司营业收入比去年

略增长 5.3%，归属于上市公司股东的净利润下降 35.31%。利

润下滑主要原因如下： 

（1）公司在湖北地区拥有二级公司 4 家，全级次公司 18

家，受新冠疫情影响较重，营业收入和利润下降都较为明显。

随着新冠疫情影响逐渐消除，湖北地区业务已经逐渐回升，

预计该等影响下半年将逐步好转。 

（2）受新冠疫情影响，2020 年上半年公司应收账款回款

周期有所延长，应收账款余额增加。其中部分应收账款超一

年期，导致坏账计提增加，从而影响公司利润。 
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（3）受新冠疫情影响，应收账款回款延长，为补充经营

流动资金，公司带息负债有所增加，同时公司在 2020 年上半

年开展 ABS、无追保理等业务，导致财务费用同比增加。 

4、公司零售板块和同行业上市公司相比毛利水平较低的

原因是什么？未来的发展规划如何？ 

公司秉承“小病当医生、大病当参谋、重病当亲人”的

服务宗旨，零售板块主营品种趋近于医院纯销品种，该等品

种的毛利水平比 OTC 品种及日化等其他商品的毛利水平偏

低。 

公司专门成立了零售事业部，零售板块是公司未来的重

要发展方向。公司将大力发展 DTP 药房、院边药房等“新零

售”药房业务，努力提高零售板块收入和盈利水平。 

5、最近有从新闻媒体上看到公司有和华北制药签订“战

略合作协议”，该等协议的主要内容是什么？ 

2020 年 8 月，公司与中国医药组成的商业联合体与华北

制药签订了“战略合作协议”，各方将在渠道建设、新兴业务

开展，深度市场开发，信息资源共享等方面与战略合作商强

强联合，优化资源配置，创新经营模式，拓展业务范围，深

化合作层次，进一步提升公司核心竞争力及整体实力。 

今年商业联合体已与中新药业、江西博雅、鲁南制药、

华北制药等多家上游供应商签订战略合作框架协议。 

6、公司参与成立健康产业基金的主要目的是什么？ 

公司参与发起投资健康产业基金旨在聚焦医疗大健康领

域和医药流通产业链，通过专业投资机构的专业团队优势和

项目资源优势，储备和培养健康产业项目资源，加快公司外

延式发展步伐。 

附件清单（如有） 无 

日期 2020 年 9 月 1 日 

 


