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北京新雷能科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

投资者关系活动

类别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

其他 中信证券投资者电话交流会 

参与单位名称及

人员姓名 

Willing Capital：刘嘉木          广发证券：真怡 

兴华基金：冷文鹏                 中海基金：谢华 

中信财务：王巍                   青鼎资产：卫强 

勤益科技投资：韩华               合众易晟：何芳 

中信证券金融业务线：陈晓旭       工银瑞信基金：刘展硕 

天惠投资：金骁                   银河基金：金寿鹏 

时间 2020年 10月 26日 星期一下午 3：30-4:30  

地点 电话会议 

上市公司接待人

员姓名 
新雷能财务总监、董秘：王华燕女士 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

一、三季度业绩情况介绍 

公司2020年的1-3季度累计实现营业收入5.60亿元，同比增长

0.56%；实现归母净利润6,837万元，同比增长36.05%。因今年疫

情因素，公司一季度营收和净利润受到较大影响，但公司每季度

与上季度比较环比增加，增长的主要原因市上市公司本部北京雷

能航空、航天、车辆等特种应用领域营收增长较快，该领域业务

毛利率高，净利润的增长高于营业收入的增长；主要子公司深圳

雷能因疫情尤其海外疫情的影响，出口收入下降较多，但国内因
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5G基站建设需求订单增加其营收和净利季度环比也在逐季增加；

控股子公司永力科技疫情对其全年合同订单影响不大，二季度恢

复生产以后，主要任务是保证订单的交付，截止三季度其收入和

利润恢复到其上年同期水平。 

二、投资者交流提问 

1.航空航天业务情况？航空航天的订单增长是否有周期性？未

来下游增速较快的领域和增速水平? 

我们认为航空航天等特种领域的订单增长周期有一定持续性，

“十四五规划”已出台，至少在十四五期间预计能保持30%以上

的增速。除了下游带动的增速水平，公司这几年的一些项目尤其

是航空和航天领域的项目也逐渐进入批量阶段，永力科技的船

舶、激光电源等特种领域自4月份复工以来订单和生产已经处于

饱满状态，我们认为在十四五期间增速也能保持稳定增长。 

2.通信业务情况？下半年/明年恢复情况，民品拓展与海外市场

规划？5G国内外应用情况，公司是否继续投入5G应用？ 

由于国内5G基站建设需求，国内通信业务较去年同期增长较多，

三季度相比较一、二季度确认较多；但由于2019年出口较下降较

多，2019年全年在1.6亿左右，国内的增长不能弥补出口业务的

下降幅度，因此通信板块业务同比是下降的。公司目前主要的通

信领域海外客户为三星与诺基亚以及一些中小客户。公司的业务

拓展除客户拓展，还包括客户业务中产品类别拓展，以及新应用

领域如服务器电源的拓展等。国内5G建设近几年是建设高峰期，

国外需求持续看好，公司会继续加大投入，今年因疫情影响出口

下滑，未来预期增长乐观。 

3.公司上半年较高，毛利率能否维持高水平？是否有上涨空间？ 

公司毛利率水平基本上是稳定的，3季报的毛利率上涨，主要是

因为产品结构收入占比的变化。即使是同行业，不同产品类别电

源毛利率会不一样，但总体毛利率水平基本上是稳定的。后续是

否能持续稳定在目前的毛利率水平，主要看产品在不同时期订单

量的占比。相对来水北京本部航空航天车辆等特种领域的毛利率
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较高，子公司永力科技航空航天船舶等特种应用领域的毛利率与

北京本部相比低一些，因永力科技在公司上半年收入的占比低，

导致公司整体毛利较去年同期高。 

4.公告预付款大幅增加，投入扩产与设备购买情况？ 

公司目前的产能能满足，短期存在压力，长期公司针对航空航天

等特种应用领域和通信板块的产能做了准备。今年航空航天领域

业务增长高于公司年初预期，公司进行了场地与设备的局部调

整，设备投入方面根据产品线和部分工序的短缺进行补充，依满

足订单和交付的需求。子公司深圳雷能今年7月从老厂区搬迁新

厂区，增加了产品线以及智能化设备的投入，为通讯及服务器领

域电源产能做准备，目前深圳雷能的产品线已经基本调整到位。 

5.订单是否来自十三五最后一年翘尾效应？十四五前两年订单

量会否降低？ 

从目前的研制项目和公司订单的签订和意向情况来说，未来两年

的增长是能保证的，这也是公司在三季报时同步实施股权激励计

划的考虑，十三五规划的最后一年的翘尾效应并非是今年增长的

主要因素。 

6.期末存货较高，各项占比？研发费用未来四季度及明年展望情

况？ 

三季度期末存货高，主要是航空航天等特种应用领域的备货和在

产占比高，订单的备料、发出、库存以及在产均有所提高。研发

投入未来会保持持续增长，随着销售规模的增长，会有规模效应，

研发费用比率会下降。 

7.对第四季度预期？ 

公司四季度的订单及交付状况预期基本与三季度基本相同，股权

激励计划公司目标是与去年同期比较增长3%，和去年相比增长不

多，但在今年疫情因素影响下，公司管理团队已努力加强运营和

组织管理以完成本年的业绩目标。 

附件清单（如有） 无 
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日期 2020年 10月 26日 

 


