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投资者关系活动登记表 

                                                       编号：2020-008 

投资者关系活动类

别 

特定对象调研 

□媒体采访 

□现场参观 

□分析师会议 

□业绩说明会 

□路演活动 

□新闻发布会 

□其他：投资者参观活动  

参与单位名称及人

员姓名 

公司名称：中银证券  姓名:李可伦 

活动时间 2020 年 11 月 04 日  

地点 昇辉控股 

昇辉科技接待人员 总裁李昭强先生、财务总监张毅先生等相关人员 

需要沟通的主要内

容 

一、请问公司未来五年产业规划？ 

1、维持现有业务的持续稳定发展，稳固行业地位，打造品牌效应。 

（1）保持优质客户的战略合作，积极拓展新的市场。 

（2）持续打造国内规模最大的电气设备生产基地。 

2、加大在智慧社区、智慧城市、公共安防领域的研发布局。 

3、运用好上市公司平台，积极稳妥的实施资本运作。 

“做强做大主业的同时积极稳妥实施资本运作”是公司既定的发

展战略。为积极推进公司发展战略，公司将采取内生式成长与外延式

发展的双重举措。 

二、电力方面的业务是否集中在地产行业？ 

目前公司主营业务仍是电气成套设备，主要服务于工业客户及民

用客户。工业客户涵盖石油、石化、电力、冶金等工业企业客户，民
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用客户主要服务于房地产行业客户，例如碧桂园、万科、融创、中铁、

天鸿等。公司在 2011 年进入碧桂园的供应商名录以来，一直与碧桂园

维持着深入、稳定的战略合作关系，公司针对碧桂园所开发楼盘项目

的不同目标客户群、不同档次和类型的房地产产品，均有对应的产品

与之配套，同时还参与了碧桂园对高低压电气成套产品等的采购标准

制定，与碧桂园及旗下相关企业形成了战略合作关系。 

为了降低公司单一大客户依赖的风险，公司在维持服务好大客户

的基础上，努力开拓其他客户的同时也加大在智慧社区、智慧城市、

公共安防领域的研发布局，为公司产品增加更多科技附加值，为客户

提供更好的产品及服务。公司 2018 年、2019 年、2020 年上半年碧桂

园的收入占比分别为 80.54%、78.42%、58.74%，呈现出下降趋势。 

三、应收账款金额比较大的原因？ 

答复：今年，一方面受经济形势和疫情影响，公司房地产客户上

半年销售回款受影响较大，对公司付款有适当延迟；另外一方面，今

年有 2 个月的时间，业务员无法上门催收货款，导致应收账款回款周

期增加。 

针对今年的经济形势，公司加强对发出商品的管理，增加回单、

定案表的催收力度，加快发出商品及工程的跟进，减少了发出商品和

工程等存货，存货确认收入但尚未到回款截止时间,导致应收账款相应

增加。 

附件清单（如有） 无 

日期 2020 年 11 月 04 日 

 


