
证券代码：605399                                  证券简称：晨光新材 

江西晨光新材料股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2020-01 

投资者关系

活动类别 

 

☑特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名

称及人员姓

名 

华泰证券 庄汀洲 

农银汇理基金 宋磊 

 

时间 2020 年 12 月 1 日 9：00-11:00 

地点 南京分公司公司会议室 

上市公司接

待人员姓名 

董事会秘书：梁秋鸿 

 

投资者关系

活动主要内

容介绍 

1、 介绍一下公司的业务起点及发展轨迹，包括产能、基地及技

术沿革 

答：江苏晨光成立于 2001 年，在江苏丹阳，主营业务为 KH-560、

CG-602 和 KH-792 等功能性硅烷的生产和销售。2006 年 9 月香

港诺贝尔以独资经营方式在湖口县金砂湾工业园投资兴办“诺

贝尔（九江）高新材料有限公司”。2007 年段东风将其持有的

香港诺贝尔全部股权转让给丁建峰和荆斌，香港诺贝尔任命丁

建峰为诺贝尔有限法定代表人。诺贝尔有限实际控制人由段东

风变更为丁建峰。2016 年，晨光有限收购江苏晨光全部股权。

2017 年 9 月 28 日，公司召开创立大会暨首次股东大会审议通过



了股份有限公司成立相关事宜，整体变更为江西晨光新材料股

份有限公司。2020 年 8 月 4 日在上交所挂牌上市。 

现有 3 个生产基地，位于江苏省丹阳市的江苏晨光偶联剂

有限公司，主要生产 4kt/a 560、500t/a 792 和 600t/a 602。

在江西九江湖口工业园有 2 个生产基地，其中一个基地主要生

产三氯氢硅、3wt/a 中间体、5kt/a 原硅酸酯、5kt/a 乙烯基三

甲氧基硅烷和 5kt/a 含硫硅烷；目前主要生产 6kt/a 550，

1.3kt/a 570，5kt/a 乙烯基三氯硅烷等。 

我国的硅烷产业最早是中科院开发的，当时做的是玻璃钢，

主要为军事服务，后来，逐渐转为民用。最开始的生产方式还

采用玻璃烧瓶。江苏晨光时期，公司主要通过一步反应制备产

品，产业链短。江西晨光通过十几年发展，发展出了以硅粉、

氯化氢为原料制备三氯氢硅，再通过三氯氢硅为原料，制备含

硅元素的产品，成为目前国内硅烷企业中产业链最长、产品最

为丰富的生产厂家之一。 

2、 功能性硅烷的生产技术难度在于纯度控制？催化剂？还是

什么 

答：纯度控制也是生产技术难度之一，但我认为不是最大的技

术难度，行业内一般用纯度区分产品规格，含量高的价格高一

些。催化剂是行业瓶颈，根据文献报道，目前尚无突破，硅氢

化反应制备 3-氯丙基三氯硅烷的收率都在 80%以下。催化剂是

比较核心的技术，但即使某一家企业达到了 80%以上的收率，也

不足以构成最大的竞争优势。 

功能性硅烷产品生产配方复杂多样、生产工艺条件要求高，

反应过程和反应装置较为复杂，产品在开发、制造和应用过程

中涉及许多技术问题，这就要求企业不仅需要拥有一支具备较

强产品开发能力的研发人员团队，还需要有一批稳定、高素质

的技工队伍，而技术人才的培养和相关工艺技术的掌握需要长

时间的积累。因此，生产工艺的掌握和技术人才的积累是新进



入企业面临的主要壁垒。 

功能性硅烷行业的生产工艺较为复杂，生产过程中的部分

环节涉及到高温、高压环境以及危化品的使用，生产中产生的

废弃物也需通过一定的技术处理才能达标排放，因此行业内的

企业需在经营过程中逐步积累环境保护、安全生产、资源综合

利用等方面的经验和技术，也对新进入企业构成了壁垒。 

3、 功能性硅烷下游应用的分布比例，及公司擅长的领域 

答：根据行业报告，硅烷从使用量看，下游大约 30%在橡胶制品

领域，约不到 20%在复合材料，塑料加工和粘合剂各占约 15%，

涂料和表面处理占约 10%，还有一些其他的领域。受新能源等行

业需求拉动，复合材料领域增长速度将较快。公司的硅烷产品

覆盖了硅烷应用的几乎所有行业领域。行业内的企业应该说都

有各自擅长的领域。公司虽然目前含硫硅烷的体量还不大，但

是在其他一些品种上是占据了较高的市场占有率的。 

4、 公司定价策略，对下游的议价能力 

答：公司设置销售中心，下设内销部、外销部及运营部，内销

部和外销部开展相关产品销售工作，运营部主要负责客户、订

单和市场等相关信息管理工作。公司的产品销售采取直销模式，

公司直销客户分为生产厂商和贸易商。公司对生产厂商和贸易

商的销售均为买断式，在销售政策上不区分客户类型是生产厂

商还是贸易商，两者定价模式、信用政策、收入确认原则均一

致。公司的定价并不完全根据库存变化或者设定毛利率等方式。

产品销售价格参照功能性硅烷市场行情变化情况，综合考虑客

户的产品品质要求、订单数量、付款期限、包装要求、交货时

点等因素随行就市确定，不同产品之间的定价策略无重大差异；

外销销售价格通常因结算周期较长、品质要求较高等原因较内

销高。因为完整的产业链和稳定的生产对下游的议价能力较强。 

5、 中国功能性硅烷的发展历史，目前处于什么阶段，和国外的

差距 



答：我国功能性硅烷起步于上世纪五六十年代，发展初期主要

为军工服务，发展到现在，已经成为全球最大的生产国，根据

行业报告，大约占全球产能的 60%以上，产能增量基本都集中在

中国。国内还处于行业整合和快速发展阶段。常见的硅烷与国

外已没有品质等方面的差距，还形成了成本优势，但在一些特

种的硅烷上，特别是应用开发上还有一定差距。从目前的发展

层次看，国内的企业主要还是处于迎头赶上的阶段，毕竟功能

性硅烷这一类物质，本身也是国外企业发明的。 

6、 未来的增量主要依靠哪些领域 

答：公司未来将以募投项目建设为依托，在橡胶、复合材料和

新兴产业领域获得增量。 

7、 公司是否有独特的定制品种 

答：有的，不过定制品种的推广还需要一段时间。通过持续投

入研发，在未来我们将会向市场推出一些新的产品。 

8、 公司未来的发展规划及产品布局 

答：公司未来还是继续把产业链进行延伸布局，特别是，还将

会针对行业应用开展研究，以此来推动新产品的开发。目前我

们的研发方向中，也包含了新型硅烷的开发，硅烷低聚物的开

发等。公司在上海设立了研发中心，出于几方面的考虑，一方

面有助于推广产品，另一方面也可以对新产品的开发提供思路，

还有助于公司进入一些新的应用领域。我们有研发储备，在未

来的几年内将会有新的产品推出到市场。 

9、 国内几家同行企业的差异及竞争态势 

答：目前同行业上市公司共两家，根据招股书披露内容，两家

公司产品的侧重点不同，晨光新材含硫硅烷产品在所有产品中

所占比例不高。（对方提到新蓝天、荆州江汉两家非上市企业）

新蓝天其实侧重于交联剂的生产，受工艺路线限制，偶联剂的

品种不多。荆州江汉偶联剂品种较多。 

10、是否会有大宗有机硅企业持续进入该行业 



答：从已发布的信息看，上市公司三孚股份有公开发布信息将

建设功能性硅烷项目。根据公开信息，上市公司新安股份本身

就有部分功能性硅烷产品的生产。（对方主要提到单体生产企

业是否会进入）我们认为，这要考虑到这些单体企业自身的意

愿。功能性硅烷本身的进入门槛就颇高，尽管功能性硅烷总量

小于单体，但是生产需要各类人员、设备以及安全、环保的投

入等缺一不可。 

 

附 件 清 单

（如有） 

无 

日期 2020 年 12 月 1 日 

 


