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投资者调研沟通活动纪要（2021.5） 

活动类型 

 特定对象调研      分析师/投资者会议 

□ 媒体采访         □ 业绩说明会 

□ 新闻发布会       □ 路演活动 

 现场参观         □其他                       

主要参与单位

名称及人员 

2021 年 5月 6日：德邦证券研究员 

2021 年 5月 12日：开源证券、富国基金、华安基金、华宝基

金、交银施罗德基金、国海富兰克林基金、中欧基金研究员或

基金经理 

2021 年 5月 13日：国信证券、东方证券资管、平安基金、西

部利得基金、中庚基金、成就资本、贵山投资等机构研究员或

基金经理 

2021 年 5月 14日：开源证券、华夏基金、中国人寿养老、文

储基金、富安达基金、金元顺安基金、富道基金、中加基金、

泰康资管、银华基金等机构研究员、基金经理或投资经理 

2021 年 5月 26日：文储基金等 

地点 公司会议室、上海、北京 

公司主要接待

人员 

公司董事长、总裁、董事会秘书、证券事务代表等 

 

主要交流问题： 

1、公司主要经营发展情况介绍。 

公司坚持“双循环战略”---即铅酸电池循环、新能源锂电池循环，以“购

销一体化”为支撑，重塑了供应链体系，改善了成本结构，完善了产业布局，完

成了业务的跨越式增长。 

公司主要以“铅酸加锂电”、“产品加服务”、“生产加回收”、“线下加线上”



以及“国内加国外”的“五个加”的模式强化经营与发展： 

1）新能源锂电池是未来的方向，铅酸循环是公司的竞争优势，也是重要的

利润保障。新能源政策出现了一定的转向，从开始阶段的大力推广的 BEV，到近

期对节能车方向的推广，公司适时推出 AGM 启停、12V、24V、48V锂电池产品满

足不同的市场需求。 

2）产品加服务。产品质量和用户对产品和服务的体验，决定了公司的发展。 

3）生产加回收。铅酸电池生产与回收基本实现无缝循环，锂电池回收方面，

公司将加大自主研发以及产线的建设工作。 

4）线下加线上。公司具有线下渠道优势，超 2千家经销商，4万家终端商，

通过购销一体化，实现双倍的价值；同时大力发展电商平台线上零售业务，实现

“线上下单、线下送货”的服务型销售模式。 

5）国内加国外。公司已实现国内主流整车企业的全面覆盖；国际市场保有

量巨大，公司技术领先，具有竞争优势。 

2、汽车电池的发展趋势。 

随着车载电子设备的增多，汽车低压电子元件的总功率需求增大，单车载电

量将呈现出稳步提升的趋势：即电池平均载电量提升，车载电池数量也小幅增长。

乘用车方面，传统起动电池过去标配 12V-60ah 的电池，目前整车企业普遍采用

规格更高的 70-80ah 的电池；商用车方面，随着中大型商用车对驻车空调、烧水、

做饭、影音娱乐等功能提出了更高的需求，商用车在原厂或者在后市场根据需要

加装一块驻车空调电池。 

此外，随着启停系统和 48v系统的渗透率进一步提升，汽车电池市场的价值

总量也将进一步增长。 

3、公司在海外市场的产业布局情况 

公司已在马来西亚建立了汽车电池生产基地，实现对当地主机厂的配套；海

外售后市场业务辐射亚太、北美、中东、非洲等高增长区域。公司产品品质获得

国内外众多整车企业的广泛认可，在海外尤其获得欧洲、北美主流整车企业认可，

后续计划在北美、中亚及欧洲等地建立工厂。公司扩大海外布局将有利于降低非

生产性经营成本，提升产品竞争力及盈利水平。 

4、公司铅回收业务及铅酸电池循环产业的优势。 



公司再生铅业务全国布局，采用了国际先进的绿色、环保、高效生产工艺及

装备，建成了规模大、工艺先进、自动化程度高、环保等级严的废旧铅酸电池绿

色处理及综合回收生产线。综合能耗、各项排放指标均远低于国家标准排放量。

公司废旧铅酸电池年总处理能力已达到 86 万吨，规划处理能力超 100 万吨。公

司积极参与全国废旧蓄电池回收试点省份的试点工作，进一步落实生产者责任延

伸制度，打造绿色循环产业链。 

铅酸电池循环产业的主要优势包括：①产能规模优势：生产与回收的产能相

互保障充分利用；②销售渠道优势：销售与回收共用渠道，大幅降低采购和销售

费用，提升经营效率；③协同优势：回收与电池工厂位置接近，降低物流费用。 

5、公司新能源业务方面的规划考量。 

公司一直坚定看好汽车铅酸电池的发展与未来，同时布局新能源业务基于以

下因素：①公司 40 年专注于汽车电池领域，希望在新能源细分市场上取得成绩，

成为全球汽车低压电池领域的领军企业；②新能源行业蓬勃发展，公司布局和规

划新能源业务有利于公司开拓战略新业务；③公司的战略是发展双循环产业，即

铅酸电池循环和新能源锂电池循环。 

公司基于新能源市场的综合特点，深耕技术，扎实发展，力争在细分领域打

造核心竞争力。公司将确保 48V锂电产品达到国内技术领先，力争实现海外市场

突破；将 12V锂电产品作为公司战略重点，快速提升全球市场份额；完成 24V锂

电产品的战略卡位，做强 24V驻车空调电池；与主机厂形成战略合作，开发 HEV

产品；强化 BMS核心竞争力，建立先进的产品平台和供应链体系；完成锂电“购

销一体化”产业链布局，建成废旧锂电池梯次利用及回收处理工厂；大力发展储

能事业。 

6、公司未来实现利润增长的主要来源在哪些方面。 

公司将继续深耕汽车低压电池市场，利润增长主要来源包括：①配套客户结

构优化；②维护替换市场渠道优化、销售+服务提升；③汽车电池产品升级，出

货量增加；④海外业务稳步扩张；⑤铅回收业务加大布局，再生铅产量稳步增长；

⑥新能源业务实现突破等。 

  


