
苏州金宏气体股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

股票简称：金宏气体           股票代码：688106          编号：2021-018 

投资者关系活动类别 

■特定对象调研       □分析师会议 

□媒体采访           □业绩说明会 

□新闻发布会         □路演活动 

□现场参观           □其他(请文字说明) 

参与单位名称及 

人员姓名 

博时基金陈鹏扬、嘉实基金延建磊、嘉实基金卓佳亮、

嘉实基金陈俊杰、中银国际证券杨绍辉、中银国际证券

雷苏容、中银国际证券曾晖、中银国际证券叶善庭、南

钢新产业投资谭宇、德邦证券沈颖洁 

时间 2021 年 9 月 17 日 14：00 

地点 公司 408 会议室 

公司接待人员姓名 龚小玲、翁方、陈子晗 

投资者关系活动主要

内容介绍 

一、投资者关系陈子晗介绍公司简要情况 

苏州金宏气体股份有限公司成立于 1999 年，于 2020

年在科创板上市，股票代码：688106，专业从事气体的

研发、生产、销售和服务一体化解决方案的环保集约型

气体综合供应商。公司目前已建立品类丰富、布局合理、

配送可靠的气体供应和服务网络，能够为电子半导体、

医疗健康、节能环保、新材料、新能源、高端装备制造

等行业客户提供特种气体、大宗气体和天然气三大类百

余种气体产品，是各行业重要战略合作伙伴，销售网点

以华东地区为中心遍布全国各地。 

2021 年上半年，公司管理层按照董事会制定的战略

规划和经营计划，强化自身品牌优势，不断加大新产品

的研发力度，优化产品结构，积极开拓市场，提高市场

占有率，加强质量和内部控制管理。报告期内，实现营



业收入 7.79 亿元，较上年同期增长了 42.05%；归属于上

市公司股东的净利润 8,692 万元，较上年同期增长了

5.10%，研发投入提升明显，上半年研发投入了 3,315 万

元，同比增长 72.57%，占营收 4.26%。 

公司未来战略发展规划：加大我们的纵向开发力度，

加大研发投入，国产替代填补国内空白，能很明显的看

到我们研发投入的占比大幅度提升。坚定推进横向布局，

跨区域扩张，我们正在进行快速的并购整合，为我们的

客户提供及时便利的优质服务，把金宏品牌打造成为行

业第一民族品牌。 

二、问答环节 

1、公司在加氢站供氢业务上有哪些核心竞争力？ 

答：一方面，公司作为专业的气体公司，在氢能产业链

包括制氢、储运、加氢等多个方面，公司均有着优异表

现和领先优势；另一方面，公司拥有众多氢气工业客户，

有助于加氢站供氢中实现市场供应平衡。 

2、公司特气新产品正硅酸乙酯（TEOS）国内供应商市

场竞争情况如何？ 

答：主要是两家外资供应商在竞争，该产品是公司的国

产替代产品之一。 

3、正硅酸乙酯（TEOS）主要应用于存储厂还是逻辑厂？ 

答：主要应用于存储厂。 

4、正硅酸乙酯（TEOS）中国大陆市场容量如何？ 

答：正硅酸乙酯最大量应用于存储厂，比如在大连、武

汉、西安的一些存储厂；应用于逻辑厂相对较少；综合

来看在中国大陆市场较大。 

5、公司超纯氨、高纯笑气，IC 客户需求情况如何？ 

答：这两款产品主要应用于半导体存储厂，较其它特气

产品而言用量比较大。 



6、公司超纯氨供给 IC 客户相较 LED 面板客户，价格

和毛利水平有区别吗？ 

答：公司供给给 IC 客户相对价格更高，毛利更高。 

7、公司给无锡海力士供应超纯氨，是主供还是辅供？ 

答：目前公司刚正式供应无锡海力士，后续会根据供应

情况逐步放量，随着供应链本土化趋势，未来供应比例

还会持续上升。 

8、半导体特气客户从沟通到测试通过一般需要多长周

期？ 

答：一般需要两到三年时间，甚至四五年也有可能。 

9、半导体特气客户测试通过后到正式供应之间有哪些流

程？ 

答：测试通过后，需要对接客户供应系统，完成切换后，

可能还会对一些文件做进一步确认后，才会去供应。 

10、半导体特气客户从测试通过后到正式供应一般需要

多久？ 

答：一般几个月到半年左右。 

11、公司确定特气产品研发目标的主要因素有哪些？ 

答：主要考虑目标产品的市场容量、国产化情况以及与

公司研发团队的匹配度等因素。 

12、公司未来特气新产品研发的规划如何？ 

答：公司计划未来每年可以有三个左右国产替代的新产

品进行通过小试，三个左右新产品可以进行产业化。 

附件清单（如有）  

日期 2021 年 9 月 17 日 

 


