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证券代码：688266                                     证券简称：泽璟制药 

苏州泽璟生物制药股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

（2022 年 3 月） 

投资者关系

活动类别 

□特定对象调研             □分析师会议 

□媒体采访                 □业绩说明会 

□新闻发布会               □路演活动 

□现场参观                 □一对一沟通 

√其他（电话会议） 

参与单位 

及人员 

西南证券、前海人寿基金、上海尚近投资、博远基金、深圳市博奥资本、

观富资产、万家基金、长信基金、华商基金、金广资产、浙江韶夏投资、 

德华创业投资、金库资本、北京联创投资、中信建投证券、华夏财富创新

投资、深圳景泰利丰投资、人保资产、东方证券、北京金百镕投资、渤海

汇金资产、中邮证券、广东宝新资产、秋阳投资、富利达资产、嘉合基金、

宁波信石投资、国投瑞银、北京九颂山河基金、华宝信托、北京旭日利邦

投资、中英人寿、善水源资产、东莞市榕果投资、世纪证券、长城基金、

信风投资、东方证券自营、上海申九资产 

时间 2022 年 3 月 14 日 

地点 电话会议 

接待人员 董事长、总经理：盛泽林 

副总经理、化学执行副总裁：吕彬华 

副总经理、董事会秘书：高青平 

市场营销副总裁：丁伟 

投资者关系

活动主要内

容介绍 

Q1、招标平台上也公布了多纳非尼最新医保谈判后的价格，这个价格

谈的非常不错，也给了新药推广一些费用空间，请问下当时跟医保局谈判

的时候，主要基于什么因素，医保局给了一个好的价格呢？ 

泽璟制药秉着能让更多中国肝癌患者用得上疗效更好、安全性更好的

靶向新药的理念，积极地配合国家医保谈判工作，在大幅降价的情况下，

最终谈判成功，进入了国家医保目录，从 2022 年 1 月 1 日起，多纳非尼
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正式执行医保价格，单盒医保支付基准价为 2,592 元，相比医保前价格，

降幅高达 69%。医保报销后患者经济负担将会大大减轻。 

关于医保谈判价格的形成，据了解，在医保谈判前，国家医保局会组

织由临床医生组成的专家组对药物进行评价、打分，提供基础参考信息；

药物经济学测算专家组根据药品给病人带来的获益，提出测算价格；医保

基金测算专家组根据药品如纳入对医保基金影响，提出建议价格。综合测

算价格和建议价格，最终确定底价。现场谈判小组与药品企业谈判出双方

均可接受的医保支付标准，纳入全国统一医保药品目录。多纳非尼这个价

格，表明了泽璟制药对研发优效、安全和患者可负担新药使命的承诺，也

代表了国家对民族创新药的认可和支持，以及对多纳非尼临床疗效和安全

性的极大认可。 

 Q2：多纳非尼主要针对有哪些特质的病人群体？临床医生对该药的

反馈如何？目前的推广情况，覆盖医院范围怎样？ 

多纳非尼是泽璟制药自主研发的 1 类新药，2021 年 6 月 9 日在中国获

批上市，用于治疗既往未接受过全身系统性治疗的不可切除肝细胞癌

（HCC）患者。 

多纳非尼是全球范围内首个在单药头对头比较的大型 III 期临床试验

中，生存获益和安全性均优于德国原研药-索拉非尼的靶向药。对基线没有

门静脉侵犯和/或肝外转移患者，多纳非尼的中位总生存期（OS）长达 21.7

个月，较索拉非尼延长了整整半年，降低了 35%的死亡风险。 

基于优异的疗效和安全性，多纳非尼被纳入了国家卫生健康委员会

《原发性肝癌诊疗指南（2022 年版）》作为肝癌靶向治疗的一线推荐（证

据等级 1，推荐 A），成为中国晚期 HCC 一线治疗的优选靶向新药。 

多纳非尼上市之后，也引起了临床医生的广泛关注，基于多纳非尼的

疗效和安全性数据，以及指南的推荐，越来越多的肝癌领域的医生正在给

合适的肝癌患者开具多纳非尼处方。 

公司商业运营团队正在积极推进多纳非尼医院准入工作，在短短 2 个

多月内，已经准入了 200 多家医院，公司销售工作保持积极地推进。 

Q3：全年多纳非尼的销售预期？ 
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2022 年多纳非尼销售推进稳步进行，纳入医保后，医院准入是十分重

要的环节。自多纳非尼进入医保以来，在国家政策的指引下，全国各地医

院的药事会也在加快召开，我们抓住这个机会，全力以赴开展多纳非尼的

进院工作，目前多纳非尼准入速度在行业里面是比较快的，公司有一个非

常清晰的准入策略。同时，在尚未召开药事会的医院所在区域，我们很好

地结合了当地的双通道政策，病人可以凭处方在双通道药房得到多纳非尼

的报销。未来伴随着仑伐替尼的集采，竞品也会调整已有的销售策略，对

于多纳非尼进一步扩大市场份额是个机会。公司去年推出了股权激励计

划，其中在营业收入方面设置了 A、B、C 三档考核目标，公司市场团队

将努力开展相关销售和市场推广工作，争取取得令人满意的业绩。 

Q4、请结合公司的杰克替尼、KRAS 抑制剂、PD1/TIGIT 双抗在 FDA

获批 IND，谈一谈公司的国际化策略是怎样的？ 

泽璟制药的发展策略是立足中国、面向全球，以扎实的研发能力为基

础，先做好产品在国内的临床开发，未来将以国内国际并重为发展策略。 

对于已经拿到 FDA 临床试验批文的产品，无论是杰克替尼，还是

KRAS 抑制剂、PD1/TIGIT 双抗，公司正在积极推进其后续的临床试验，

同时充分利用好自身的产品和技术优势，主动挖掘潜在的国际合作机会，

拓展与国际合作伙伴的商业合作，争取将多个产品线推向国际市场。 

Q5、公司近两年研发支出及其他费用支出规划？是否有盈亏平衡的时

间预期？ 

作为一家创新性新药研发公司，公司具有大小分子两个自主研发平

台，持续的研发投入和推出创新产品是为了使公司保持中长期核心竞争

力。通过公开信息分析比较，泽璟的研发投入产出是相对较高的，我们一

直非常注重研发效率、研发成本和产出。近两年公司将重点推进几个后期

重要项目的商业化，努力拓展已上市产品的市场份额，并且做好成本控制。

同时，开发具有全球竞争力的新项目，并充分挖掘项目国内外商业合作的

潜力和机会，争取早日实现持续盈亏平衡和盈利，努力为股东、员工和社

会创造更大的价值。 

附 件 清 单

（如有） 

无 
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日期 2022 年 3 月 14 日 

 


