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武汉长盈通光电技术股份有限公司 

投资者关系活动记录表 
编号:2022-001 

 

投资者关系活动类别 

□实地调研 □分析师会议 

□媒体采访 □业绩说明会 

□新闻发布会 □路演活动 

□投资者交流 □电话沟通 

■其他（线上会议） 

参与单位名称及人员姓名 

2022年 12月 26日 

招商基金 陈西中;太保资产 赵麦琪;国海富兰克林 陈郑

宇;中融基金 杨鑫桐;银华基金 方新一;信诚基金 吴振

华;泰信基金 董季周;平安资产 龚彦恺;长城基金 廖瀚

博;永赢基金 任桀;长盛基金 远鸿;华商基金 刘力;东方

基金 蒋茜;平安资产 刘博;财通基金 朱宝国;兴业基金 

徐玉良 

2022年 12月 30日 

东方证券研究所 王天一;宝盈基金 容志能;前海人寿 梁

廷;铭深资产 高兵;平安基金 翟森、李鑫;新华基金 陈磊;

中泰自营 刘彬;财通基金 曹玉龙;东方基金 蒋茜;博时基

金 吴鹏;浙商证券 廖世刚，杨雷;招商证券 王超;天风证

券 余芳沁;华夏基金 吴昊; 圆信永丰基金 马红丽;信达

奥银基金 曾国富;华夏基金 周克平;华安基金 舒灏;华泰

柏瑞 陆从珍;宝盈基金 张戈;华安基金 花超;农银汇理 

张燕;招银理财 张弛;招商基金 梁辰;华商基金 吴昊; 农

银汇理基金 刘荫泽;汇丰晋信基金 董令飞;财通基金 吴

帆;建信理财 栾天悦;中银基金 王嘉琦;东方证券研究所 

冯函;红象资产 陈超;华泰柏瑞 汪政;中银基金 王嘉琦;

华夏基金 何亮 万方方;太保资产 闫畅迪;人寿资产 杨麒

麟;鹏华基金 王璐;天弘基金 陈祥;信达奥银基金 齐兴

方;鹏华基金 杨发鑫;中邮基金  刘星辰;长城基金 韩林;

太平资产 郑涛 

 

时间 
2022 年 12 月 26 日 

2022 年 12 月 30 日 



地点 线上会议 

上市公司接待人员姓名 董事会秘书：郭淼；研发总监：廉正刚；证券部：陈波 

投资者关系活动主要内容介

绍 

1.介绍公司业务基本情况，以及近年来主要经营情况 

答：公司是专业从事光纤陀螺核心器件光纤环及其综

合解决方案研发、生产、销售和服务的国家级专精特新“小

巨人”企业，致力于开拓以军用惯性导航领域为主的光纤

环及其主要材料特种光纤的高新技术产业化应用。 

公司拥有从事军品业务所需的业务资质，公司的光纤

环及保偏光纤已进入军工定型产品的供应体系，广泛应用

于海陆空天各军种的现代化装备中。 

2019-2021年，公司业务规模不断扩大，营业收入持续

上升。公司实现营业收入分别为 1.78 亿元、2.15 亿元和

2.62亿元，2019年至 2021年的年均复合增长率为 21.41%；

实现净利润分别为 0.47 亿元、0.54 亿元和 0.77 亿元，

2019年至 2021年的年均复合增长率为 28.17%。 

 

2. 请介绍公司目前在市场占有率情况 

答：根据中国惯性技术学会出具的《光纤陀螺市场分

布情况》，目前国内从事光纤陀螺惯导及配套业务会员单

位已超过 80 家，其中 2021 年生产光纤陀螺轴数排名前列

的单位 17家占国内光纤陀螺产品业务市场份额 90%以上，

上述 17家单位中共有 12家为公司客户。 

 

3.请介绍公司产品在军工及民用领域拓展情况 

答：公司作为光纤环专业化军工配套科研生产企业，

经过多年的研发投入和技术积累，已掌握多项核心技术并

在主营业务中应用，服务于国防科技工业领域。光纤陀螺

是军用光纤惯性导航系统的核心部件，公司的核心产品为

光纤陀螺环及其主要材料保偏光纤等光纤陀螺配套产品，



已进入军工定型产品的供应体系，广泛应用于战术武器、

战略导弹、军机、舰艇、装甲车、载具平台、航天器、火箭

等装备的定位定向系统、姿态航向控制系统、罗经系统、

导航控制系统等。 

除军用惯性导航市场外，公司还在积极拓展特种光纤

在工业激光器、海洋监测、5G通信、智能电网等民用领域

的应用，加快军用技术在民用产业的成果转化和应用推广。

此外，在民用惯性导航市场，随着光纤陀螺分别向低成本、

小型化和更高精度等方向发展，未来如果技术成熟，其在

自动驾驶、无人机、石油勘探、轨道交通、民航等领域也

可能出现广阔的潜在市场空间。 

 

4、请介绍一下公司今年 1-9月业绩和 2022 年全年业

绩预测情况？  

答：2022年 1-9月财务数据未经审计，但经中审众环

会计师审阅，公司 2022年 1-9月主要财务数据如下： 

2022年 1-9月，公司实现营业收入 21,284.14 万元，

较上年同期增加 32.21%，公司实现归属于母公司股东的净

利润为 5,109.35 万元，较上年同期增加 37.90%，主要系

公司主营业务持续拓展，光纤环等主要产品销售规模保持

较快增长，以及 2022 年 1-9月取得军品免税批复增加净收

益 591.17万元所致。 

公司预计 2022 年度可实现的营业收入区间为

29,000.00 万元至 32,000.00 万元，同比增长 10.72%至

22.18%；预计 2022 年度归属于母公司股东的净利润区间为

7,700.00 万元至 8,600.00 万元，同比增长 0.54%至

12.29%；预计 2022 年度扣除非经常性损益后归属于母公司

股东的净利润区间为 6,950.00 万元至 7,650.00 万元，同

比增长 0.61%至 10.74%。公司主营业务延续了上一年的良



好发展态势，同时由于军方规划和终端军品结构调整等因

素导致部分订单延迟、下半年收入增速放缓，同时因产品

研发和推广、客户拓展及筹备上市发行等相关费用增加，

综合影响预计 2022 年度业绩较 2021 年度保持平稳或小幅

增长。 

 

5.请介绍下行业内企业竞争格局情况 

答：公司所处光纤环行业主要企业情况如下： 

1） 国内军工集团下属科研院所 

我国惯性导航系统和光纤陀螺的研制起步较晚，产品

涉及军工核心技术，形成了较高的行业壁垒。因此，基于

上述历史原因，国内军工集团下属科研院所具有惯性导航

产业链上较为全面的产品科研、生产能力，其生产的光纤

环等器件大部分用于集团内下游系统产品生产使用。同时，

随着光纤陀螺在国防领域的应用日益广泛，军工科研院所

自身产能无法解决上下游需求瓶颈，因此也与产业链其他

企业不断加深合作，采购各类配套产品。 

2）光纤环生产企业 

① 上海傲世控制科技股份有限公司 

上海傲世控制科技股份有限公司成立于 2000年，是专

业从事光纤陀螺、波导、特种光纤、探测器、耦合器等光

学器件的设计、研发、生产和服务的科研型企业，研制出

高、中、低精度系列光电惯性导航传感器，可为惯性导航

提供单、双、三轴等不同系列的产品。产品应用于航空、

航天、航海、高速铁路、智能电网等领域，是国内光电惯

性导航传感器及相关光学器件的供应商之一。 

② 株洲菲斯罗克光电科技股份有限公司 

株洲菲斯罗克光电科技股份有限公司成立于 2016年，

是一家面向国防军工、能源开发、信息传感等领域，从事



惯性导航、运动测量与控制、仪器装备、光纤传感、光电

子器件研究生产与销售的高新技术企业，拥有多名光纤惯

组研发技术领域专家，技术骨干有多年军品开发经验和型

号应用经历，业务涉及光电子器件与组件、光纤传感、专

用仪器设备开发与系统集成等领域。 

3）特种光纤生产企业 

① 长飞光纤光缆股份有限公司 

长飞光纤光缆股份有限公司成立于 1988 年，是光纤预

制棒、光纤和光缆供应商，主要生产和销售通信行业广泛

采用的各种标准规格的光纤预制棒、光纤、光缆，基于客

户需求的各类特种光纤、光缆，以及射频同轴电缆、配件

等产品。 

② 锐光信通科技有限公司 

锐光信通科技有限公司成立于 2010年，是烽火通信科

技股份有限公司的子公司，主要从事光通信设备、光纤、

光纤预制棒、光材料及相关产品的研发、生产、销售和服

务。锐光信通科技有限公司主要产品包括激光用掺稀土光

纤、传能光纤、保偏光纤等。 

③ 江苏法尔胜光通信科技有限公司 

江苏法尔胜光通信科技有限公司成立于 2016年，主营

业务为光纤（含特种光纤）、光缆（含特种光缆和光电复

合缆）、光纤传感和光电子器件及相关系统的研发、生产、

销售和安装服务；安全监测系统的研发、生产、工程安装

和售后服务；电子产品及通讯设备、机电产品及成套设备、

金属和非金属材料及相关制品的销售和售后服务；自营和

代理各类商品及技术的进出口业务等。 

④ 武汉睿芯特种光纤有限责任公司 

武汉睿芯特种光纤有限责任公司成立于 2013年，是武

汉锐科光纤激光技术股份有限公司的子公司，是一家从事



于特种光纤研发、生产和销售的专业制造商。经营范围为

光纤、特种光纤及光学及光电子元器件的研究、开发、生

产、销售。 

 

6.请介绍下光纤陀螺的市场容量情况 

答：受新冠肺炎疫情影响，以及全球宏观经济下行风

险增加，经济因素的不确定性加大地缘冲突风险，为积极

应对国际形势的变化，国内军费开支保持增长态势，军工

行业处于快速发展期。目前我国军费开支保持较快增长，

2018-2020 年三年同比增长率分别为 8.42%、9.32%和

3.84%。目前，我国国防建设仍处于“补偿式”发展期，同

时即将进入第二阶段现代化建设，预计军费有望保持长期

增长态势。光纤陀螺是精准打击武器的重要组件，其市场

受国防开支影响较大，根据赛昇信息技术研究院的数据，

2019年国内光纤陀螺的市场规模为 105.2 亿元，并在未来

长期保持稳健增长态势，预计 2019 至 2024 年复合增长率

为 19.6% 。 

 

7.请介绍下光模块的发展情况 

答：公司的光纤环器件产品包括光纤陀螺用光模块产

品及相关器件等，光纤陀螺用光模块产品是将光纤环与其

他光学器件等按照设定的尾纤熔接顺序熔接、刷胶、固定，

安装在结构骨架上，制作成专用模块单元，是一种应用于

闭环干涉式光纤陀螺上的集成化光学模块产品，可广泛应

用光电子系统中。选用光模块产品取代分立的光学器件，

可大幅降低光纤陀螺装配工序的工作量和难度，有利于光

纤陀螺大批量生产，便于故障返修，同时还可显著地提高

光纤陀螺的集成度、显著地缩小光纤陀螺的体积。高精度

光模块还具备优异的温度稳定性和抗磁场、电磁场干扰的



能力。 

2019 年-2021 年，公司积极延伸光纤环器件的生产链

条，根据部分客户的需求承接其光模块订单，光纤环器件

中光模块收入分别为 201.88万元、186.95万元和1,582.21

万元，2021年度增长较多，是公司未来重要的收入潜在成

长点。 

 

8.公司是否受到军品审价的影响？ 

答：公司通过总体单位及其配套单位向军方销售的产

品，军方并未直接指定产品所使用的原材料，原则上军品

审价只是对终端列装的型号产品审价，配套产品价格一般

在生产目标价格约束条件下，经过分配和与配套产品研制

厂家协商确定。公司为军品制造中零部件供应商，配套金

额占比较小，与下游客户根据成本、技术要求、合理的利

润率和市场等因素协商确定配套零部件产品的销售价格。

因此，公司不会受到军品审价带来的影响。 

 

9．请介绍下公司与长飞光纤的合作情况 

答：公司在成立初期由于不生产保偏光纤，凭借研发

的光纤环绕制技术，与长飞光纤合作开拓光纤陀螺市场，

主要采购长飞光纤的保偏光纤销售及绕环生产，系长飞光

纤的下游客户。长飞光纤于 2006 年左右开发出保偏光纤

后，逐步向部分光纤陀螺客户送样验证。2010年公司成立

后，长飞光纤即与公司合作，将公司引荐给其送样验证的

部分客户，公司与该等客户对接并自行拓展其他客户，协

助长飞光纤产品通过客户验证，从长飞光纤采购产品后销

售给需要用于绕环的客户。2015年以来，在持续扩大光纤

环生产销售规模的同时，公司自主研发以保偏光纤为代表

的特种光纤，形成特种光纤的规模化生产能力并逐步进入



客户装备产品供应体系，向客户直接销售或绕制光纤环后

向客户销售，在大量新型号产品上应用。 

由于长飞光纤生产的保偏光纤参与下游产品定型时间

较早，客户对已定型的产品原材料仍有持续采购需求。为

此，公司延续了与长飞光纤的合作模式，具体为：公司与

长飞光纤按年度签署保偏光纤采购的框架协议，公司根据

客户需求和自身光纤环生产计划，向长飞光纤发送采购订

单，长飞光纤向公司供货，公司对采购验收入库的保偏光

纤一部分用于绕环生产，一部分经过公司绕环验证后发货

给客户，客户采购后自行绕环。 

2022年 3月，公司与长飞光纤签订了《框架合作协议

（2022-2025）》，就未来 4年的业务合作进行了约定。 

 

10.请介绍公司采用 FCVD工艺制棒有哪些技术优势  

答：公司采用 FCVD工艺制备芯棒，主要特点是利用石

墨电阻炉发热，管内气体在热咏原理下沉积，制备过程中

沉积和熔缩在一台设备进行，单次制备一根。公司是国内

首家通过 FCVD 沉积工艺将保偏光纤工艺定型及实现量产

的企业，通过研究 FCVD沉积工艺，不断改进设备功能及工

艺参数，制备出参数一致性优越的保偏芯棒，同时采用

FCVD和 MCVD工艺制备高浓度大尺寸应力棒。使用 FCVD工

艺制造预制棒，纤芯区域不需要更多的配合离子掺杂，例

如磷元素，所以制造的光纤提升了抗辐照性能；还由于石

墨电阻路是干燥热源，便于开发出低衰减，低水峰光纤；

同时热区长，熔缩效率高；360度全方位加热，便于提高预

制棒几何对称性。 

附件清单（如有） 无 

 


