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汕头东风印刷股份有限公司 

投资者交流会议纪要 
 

时间：2023年 1月 29日 10:00-11:00； 

形式：线上会议； 

公司参与人员： 

汕头东风印刷股份有限公司集团副总裁、董事会秘书 秋天； 

汕头东风印刷股份有限公司证券事务代表 黄隆宇； 

投资者参与机构： 

诺安基金管理有限公司 李顺帆 

平安基金管理有限公司 张乔波 

国海富兰克林基金管理有限公司 王飞 

万家基金管理有限公司 周实 

东方财富 朱张元 

华鑫资管 杨靖磊 

信达证券研发中心 王明路 

华宝基金管理有限公司 孙嘉伦 

深圳市凯丰投资管理有限公司 童帅 

 

本次投资者交流会中，投资者重点关注的问题及公司的回复要点如下： 

问题 1：公司针对储能领域的布局有哪些，公司隔膜产品应用于储能方面有何

优势； 

实际上针对于隔膜产品，在储能电池的产线和动力电池的产线的应用是一样

的，只是所使用的原材料和工艺以及客户的使用场景上有差别，所以公司是站在

动力电池看储能。博盛新材目前最主要的产线是锂电池隔膜，设备也适用于钠离

子电池，同时也在积极研究和研发钠离子电池专用隔膜。收购博盛新材是公司正

式迈入新能源动力及储能材料的第一步，未来公司将全面聚焦到新能源新材料板



 

块，并逐步加大投资力度。 

 

问题 2：博盛新材目前良品率大概是多少，使用国产或进口设备对公司成本的

影响，包括对后续良率的影响如何； 

博盛新材目前的综合良品率在 85%左右，未来还有进一步提升的空间。博盛新

材目前设备是自主研发的定制化的设备。所以，公司整个设备的采购成本会比整

装进口设备更低、交付周期更短，且更利于在后期进行技术升级，提升设备适应

性，提高生产效率，在当前来说更具性价比。 

后续，公司会结合产业发展趋势及下游客户对产品更高端的需求，小批量订

制原装进口设备，进军外企客户。 

 

问题 3：锂电产品这块其实应用场景比较多，博盛新材目前的产品供应给下游

客户主要是应用在哪些场景； 

目前最主要的应用场景应该是用于刀片电池，新能源汽车方面；然后第二个

部分用在储能，主要是户储、大储方向；然后第三个是商务用车，比如说大巴车，

还有工地上、建筑类用车，还有港口的一些运营车辆；第四个是小动力、玩具方

面，做动力平衡车，或者小的动力工具等。锂电池隔膜应用范围广泛，具体的应

用场景视下游客户产品的使用需求而定。 

 

问题 4：当前涂覆产线的建设进展，增设涂覆产线能为公司带来多大利润空间； 

当前仅部分储能客户有一定的涂覆需求，目前公司已购置涂覆产线设备，预

计今年一季度逐步投产，当前产品处于客户验证阶段，未来将在各个生产基地按

照投产节奏铺设涂覆产线。扩张涂覆产线将有效增加公司隔膜产品附加值，加强

客户黏性，进一步提升净利润水平。 

 

问题 5：干法隔膜产品各家之间会有比较明显的区别吗； 

产品上不会有特别巨大的明显差异，因为无论是干法还是湿法，其实相应的

各家技术路线并没有太大的变化，基本的加工工序都相差不大。主要的区别是各

家的设备、原材料、配方及管理方式的不同，可能会导致产品良率、速率会有差

别。交付到客户那边被测试使用和批量交付的都是合格品，也就是能够满足客户



 

要求的产品。通常客户出于保供的需要，同一款电池产品会同时储备 2-3 家隔膜

供应商，所以整个竞争格局相对比较稳定，考虑的更多的可能是产品的交付能力

和成本控制能力。 

 

问题 6：想请教下公司跟电池厂商的认证流程是怎样的； 

首先要获得合格供应商资质，然后分新产品开发认证和新工厂开发认证。新

产品是产品前期技术交流，产品开发，产品送样，试样，批量验证，导入生产；

新工厂是先获得相关证书，确认供应商有合格产品生产能力，然后向客户提交认

证申请，客户确定认证计划，现场审厂，通过后送样，试样，出认证通过报告，

后续才可以继续供货。 

 

问题 7：博盛新材的产品是直接客户跟终端客户做联合的产品认证，还是直接

客户的产品认证； 

公司根据直接客户的需求进行产品认证，在直接客户认证通过后，进入其供

应商体系，再按照客户的需求进行大批量生产。后续公司会不断丰富产品、实现

多品类供应，届时可能需要配合终端客户进行指定采购或联合认证。未来公司将

围绕重点客户对其新产品和材料的性能要求研发产品，在进一步深化与头部客户

合作的同时，逐步与更多下游优质客户建立稳定合作关系。 


