
证券代码：603992  证券简称：松霖科技 

厦门松霖科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2023-003 

投资者关系 

活动类别 

 特定对象调研      □分析师会议       □媒体采访      业绩说明会 

新闻发布会        □路演活动          现场参观    电话会议 

参与单位 华宝基金、财通证券、中银资管、恒泰证券等机构 

时间 2023 年 1 月 

地点 厦门松霖科技股份有限公司 

上市公司 

接待人员姓名 
董事会秘书吴朝华女士 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

由董事会秘书带领参观公司展厅并介绍相关的产品和技术、公司的业务发展情

况，并进行互动交流。互动内容摘要如下： 

1、公司近年规模增长较快，发展优势明显，请问公司未来的发展战略是什么？

公司未来 3-5年的规划、10年的规划是什么？准备成为什么样的企业？？ 

答：在发展战略上始终坚持“健康硬件 IDM”和“松霖•家”的“双引擎”发展，

抓住消费者和直接客户的需求转换和热点，积极推陈出新实现稳健增长。 

中长期，公司依然聚焦于厨卫健康硬件、美容健康硬件及新兴智能健康硬件等品

类，通过内生、外延并举发展，坚守 IDM运营模式，从而促进公司健康稳定地发展，

打造“健康硬件品类隐形冠军平台”。 

 

2、公司目前各业务品类客户占比分别是多少？ 

答：公司目前主要的业务贡献是“健康便件 IDM”业务，“健康便件 IDM”业务

的收入构成是：厨卫健康品类收入占比是 95%左右，美容健康品类收入占比 5%左右，

新兴智能健康等其他品类目前尚处于培育阶段。 

 

3、客户订单转化收入的期间大概是多长？ 

答：一般是 2-3个月。公司的订单交期一般是 40-60天，所以订单转化收入的期

间不长。 

 

4、与过去相比，目前客户的库存处于什么状态？去库存时间会不会持续很长？



以目前经济形势来看，欧洲和美国的客户哪边比较困难？ 

答：目前多数人对经济预期比较消极，终端消费有所下滑，客户对此也保持观望

态度，所以去库存周期可能会拉长。据公司了解到的情况是欧洲和美国的市场形式差

不多。 

 

5、公司的“健康硬件 IDM”业务的委外加工和自产的结构占比大概是多少？ 

答：“健康硬件 IDM”业务的产品零配件存在委外加工，占比接近 50%。公司会

综合考虑工艺技术、资金投入等因素来决定是否委外加工，比如产品的模具开发、表

面处理、装配等工艺技术要求较高的工序一般是以自产为主，而其他如注塑等工序因

自身产能及资金投入压力，自产和委外加工大概是各半。 

 

附件清单 无 

 


