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优刻得科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2023-002 

投资者关系活动类别 

☑特定对象调研     □分析师会议 

□媒体采访         □业绩说明会  

□新闻发布会       □路演活动 

☑现场参观         □一对一沟通 

□其他（电话会议） 

参与单位名称 

建信基金  

华安基金  

诺安基金  

西部证券自营  

国联安基金  

中信保诚 

西南证券 

信达证券 

万家基金 

东方证券 

时间 2023年 3 月 13 日 – 3 月 17 日 

地点 上海 

公司接待人员姓名 
优刻得创始人、董事长兼CEO 季昕华 

优刻得董事会秘书 许红杰 

投资者关系活动主要内容介绍 

第一部分 公司概况 

一、公司介绍： 

公司是国内领先的中立第三方云计算服务

商，致力于为客户打造一个安全、可信赖的云计

算服务平台，是通过可信云服务认证的首批企业

之一。自成立以来，公司恪守中立的原则，自主研

发并提供计算、网络、存储等 IaaS 和基础 PaaS 

产品，以及大数据、人工智能等产品，通过公有
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云、私有云、混合云三种模式为用户提供服务。此

外，公司深耕客户需求，深入了解互联网、传统企

业在不同场景下的业务需求，不断推出适合各行

业特性的综合性云计算解决方案。 

 

第二部分 交流问答 

一、AI 下游需求有在增加，除了训练还有推

理、应用，能否介绍一下最近一线的情况？ 

答：这可能是整个互联网的一个新的机会点。

我们了解到目前国内有 4大类公司想做大模型。 

第一类做的最早的是科学家或者是教授。这

一类做的早是因为他们没有特别大的商业化的动

力，反而是要在学术上有领先性。所以他们在没

有出现 GPT的情况下，就开始研究了。 

第二类是创业公司，他们开发做了一段时间。 

第三类是互联网大厂，像百度 3月 16号发布

相关产品。 

第四类是一些企业高管创业在做。 

二、创业做 AI的门槛有哪些？ 

答：一般包括如下几个方面：一要有足够的资

金，因为训练一次费用约几千万，所以资金量是

比较大的。第二是要有一批科学家，第三个还需

要大量的数据。第四个还需要有好的应用场景。

我们的价值是给他们提供高性价比的算力服务。 

三、面对现在的市场情况，对优刻得而言，

有哪些机会？ 

答：对于优刻得可能有以下 4 个机会点。第

一个机会点是我们提供基础算力服务。我们的乌

兰察布云基地特别合适，因为它的性价比较高。

在该云基地，部署了 GPU 高性能计算产品，比如
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上线了部分 A100、V100S、MI100 显卡。第二我们

为这些利用 GPT 技术来创业的公司提供场景。我

们把他对接到大模型，用我们的云加上他的项目。

第三个我们可以提供保护数据安全的产品，有两

个方案，一个方案就是用我们的私有云帮客户部

署，比如客户的模型给我们，我们帮客户部署到

内部去来做训练。第二种模式，通过隐私计算的

模式，我们有个产品叫安全屋，数据可用但不可

拿。第四个我们自身能不能用到 GPT 技术，比如

我们产品 AI 化，我们内部的平台管理的 AI 化。 

四、给公司带来了机会，存在哪些挑战？ 

答：挑战还是有的，第一，显卡不好买；第二，

现在价格比较高；第三，我们的客户是分时租用

的，如果买完之后，他训练一次就不用了，对公司

来说是浪费。第四，我们发现一个新的趋势，如果

大公司像谷歌开源之后，做大模型还有多大意义。

但是基于大模型做各种业务的创新，这里面机会

是非常好的，这里的需求是海量的。 

五、算力里面，可以用来做这种大模型训练

的算力占比大吗？ 

答：目前不大。因为在这之前，真正做大模型

的公司是不多的，所以我们之前的客户里都没有

用到。现在大公司已经开始投入，创业公司也已

经在考虑，包括组团队。 

六、公司之前会不会有些场景会用到 A100、

A800？ 

答：有的，比如量化交易客户需要大量的

A100、A800，有做过但不多。现在需要购买新的

A800。 

七、公司为 AI 公司提供云服务，和大的云厂
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商比有什么优势？ 

答：现在大的云公司在自己做大模型，有一定

的竞争关系。有很多公司愿意和我们合作，我们

可以帮客户对接场景，比如一家教育行业的客户，

想找模型公司，看如何使用它，我们在帮他们对

接尽快把模型训练出来。 

八、公司除了给客户提供算力服务外，是否

在其他方面还能提供支持？ 

答：我们提供三个价值：第一，提供基础的算

力和 IDC；第二，我们可以提供应用场景和客户；

第三，大公司需要数据，我们有个产品叫安全屋，

通过隐私计算的模式可以确保数据可用不可拿。 

九、公司的安全屋或者隐私计算的产品，有

哪些优势？ 

答：有产品优势，开发早、产品成熟、案例较

多，在上海、厦门、青岛有政府合作的项目。 

十、安全屋产品或业务的门槛有哪些？ 

答：是存在一定门槛的，主要包括以下几个方

面：第一是技术门槛，第二是大规模数据存储能

力，第三是市场份额能力，第四是应用能力。 

十一、AI 需求增加以后，现在有没有一些 AI

应用的公司已经在合作？ 

答：目前还没有落到实际业务中来，离商业化

输出还要一段时间。很多客户在往这个方向走，

比如教育、法律行业的客户，但是量并不大。 

十二、ChatGPT 应用场景有很多，公司接下来

会重点拓展哪些细分领域的业务？ 

答：可以做的场景其实很多，有两个行业的机

会相对多一些，第一类是内容生成业务，比如游

戏公司用 AIGC做元宇宙的内容生成，第二类是咨
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询 AI化的业务。 

十三、游戏的 NPC 如果用 Chatbot 来做，对

算力的要求是怎样的？ 

答：NPC的主要工作还是以文字对话为主，如

果有其他互动那么算力要求就会高一些。 

十四、创业客户变大了是否更倾向于采用私

有云？ 

答：我们了解到，做私有云比较少，变成混合

云的比较多。私有云有两种模式，一种是服务器

由我们提供给客户租用，另一种是客户自己买服

务器，我们提供数据中心托管。 

 

第三部分 展厅参观 

交流后，公司组织投资者进入展厅进行参观，

了解公司文化、发展历程及公司相关产品。参观

活动持续约 30分钟。 

附件清单 无 

日期 2023年 3 月 17 日 

 


