
证券代码：603208                                   证券简称：江山欧派 

 

江山欧派投资者关系活动记录表 

     编号：2023-006 

投资者关系

活动类别 

 

√特定对象调研  □分析师会议 

□媒体采访      □业绩说明会 

□新闻发布会    □路演活动 

√现场参观      √其他：线下策略会、线上交流 

参与单位名

称 

西部利得基金、博时基金、工银瑞信基金、国海富兰克林基金、华宝

基金、华富基金、华夏基金、汇丰晋信基金、嘉合基金、嘉实基金、

建信基金、鹏华基金、融通基金、泰信基金、天治基金、万家基金、

银河基金、永赢基金、长信基金、中金基金、中银基金、九泰基金、

华泰保兴基金、湘财基金、弘毅远方基金、中欧基金、前海开源基金、

银华基金、富安达基金、平安基金、大成基金、民生基金、信达澳亚

基金、东吴基金、兴业基金、财通基金、华安基金、华商基金、社保

基金会、中庚基金、恒越基金、光大保德信基金、浦银安盛基金、东

方阿尔法基金、兴证全球基金、圆信永丰基金、方正富邦基金、睿远

基金、鹏扬基金、鑫元基金、汇添富基金、国泰基金、海富通基金、

中信建投自营、安信自营、国信自营、海通自营、西部自营、中信自

营、中邮自营、浙商自营、申万自营、长江证券投资部、杭银理财、

浦银理财、平安养老保险、施罗德交银理财、中荷人寿保险、国寿养

老保险、大家保险、太平养老保险、泰康养老保险、北大方正人寿保

险、国华人寿保险、华泰证券资管、兴业证券资管、中信证券资管、

光大证券资管、平安证券资管、山西证券公募部、国华兴益保险资管、

中银资管、国海资管、国君资管、平安理财、玖鹏资产、盘京投资、

五地投资、浙商资管、人保资产、中信建投资管、聚鸣投资、建投资

管、太平资产、源乐晟资管、南银理财、东方资管、海通资管、高毅

资产、鸿运私募基金、国海证券、国盛证券、海通证券、华林证券、

长江证券、国都证券、招商证券、中信建投证券、西部证券、中信证

券、国泰君安证券、华创证券、兴业证券、民生证券等机构。 

时间 2023 年 6月 

地点 现场参观、线下策略会、线上交流 

上市公司接

待人员姓名 
郑宏有、陈烨佳 

投资者关系

活动主要内

容介绍 

 

一、 公司基本情况介绍 

江山欧派是一家集设计、研发、生产、销售、服务于一体的专业

制门企业，根据《上市公司行业分类指引》，公司所处行业属于家具



制造业（代码：C21）。目前公司拥有多个生产基地，占地面积近两

千亩。目前，公司以实木复合门、夹板模压门等门类产品为核心，推

出门类、窗类、墙板类、柜类、地板、卫浴、五金等一体化健康家居

产品。 

2022 年度，公司实现营业收入 320,892.03 万元，较上年同期增

加 1.63%；2023年第一季度，公司实现营业收入 68,221.51 万元，较

上年同期增加 38.98%；归母净利润 5,850.09 万元，较上年同期增加

5.64%。 

 

二、 投资者问答 

1、请问木门行业规模以及公司的市占率。 

答：中国木门行业规上企业 2022年总产值 1304亿元；根据中国木门

窗协会制定的《中国木门行业发展规划（纲要）（2021—2025 年）》，

规划期间，木门行业产值保持年均 4-5%的增长速度，到 2025 年行业

产值超过 1900亿元。 

2022年度，公司营业收入 32.09亿，其中木门收入 26.74亿，公

司在木门行业的市占率约 2.05%；以下 6 家上市公司木门收入市占率

合计约 2.30%，具体收入如下：欧派家居木门收入 13.46 亿，梦天家

居门类收入 8.20亿，索菲亚木门收入 4.34亿，志邦家居木门收入 2.28

亿，金牌橱柜木门收入 1.49 亿，皮阿诺门墙收入 0.25 亿。 

因此，从以上数据可以看出，木门行业空间依然很大，集中度依

然很低。 

 

2、请问地产行业情况。 

答： 根据国家统计局发布，1—5 月份，房屋竣工面积 27826 万平方

米，增长 19.6%，其中，住宅竣工面积 20194万平方米，增长 19.0%；

商品房销售额 49787亿元，增长 8.4%，其中住宅销售额增长 11.9%。 

习近平主席在中共中央政治局召开会议中指出，要做好保交楼、

保民生、保稳定工作，促进房地产市场平稳健康发展，推动建立房地

产业发展新模式。 



 

3、请问未来精装率是否有提升的空间。 

答：由于精装修可以避免产生大量建筑垃圾和造成严重的材料浪费，

维护公共环境与安全，又可维护业主权益，所以精装修是趋势，随着

国家精装修政策的推进，各省市相继推出精装修相关政策并制定全装

修实行量化指标。据奥维云网统计，2022年中国房地产精装项目渗透

率为 40.1%,同比上涨 3.0个百分点。发达国家精装比例较高, 日本、

美国、欧洲等地区达到 80%以上。2023年 1月，全国住房和城乡建设

工作会议中提出增加保障性租赁住房的供给，2023年新开工建设筹集

保障性租赁住房、公租房和棚改安置住房 360万套；随后深圳、江苏、

安徽等各地加速落实保障性租赁住房政策，国家以发展保障性租赁住

房为政策导向，为精装修行业工程市场带来新的方向。 

 

4、请问公司的主要产品有哪些。 

答：公司坚持推行 1+N的产品战略，以实木复合门、夹板模压门等门

类产品为核心，推出门类、窗类、墙板类、柜类、地板、卫浴、五金

等一体化健康家居产品。 

 

5、请问公司防火门客户主要有哪些。 

答：公司与保利、万科等客户建立了合作。 

 

6、2022 年度公司各渠道占比情况。 

答：2022年度，直营工程渠道、代理商渠道、经销商渠道收入占营业

收入的比重约为 37%、28%、27%。 

 

7、公司目前的经销商数量和代理商数量。 

答：截至 2023年一季度末，公司拥有经销商 27,000 余家；截至 2022

年末，公司拥有工程代理商 470余家。 

 



8、请问公司外贸和出口渠道的规划。 

答：执行走出去战略，持续开拓中东、东南亚、北美等市场，跟进主

流市场项目，加强主流客户开发及转化，主流媒介引流及品牌推广，

扩充销售类别，助力多品类销售。 

 

9、请问酒店、学校、医院、康养等新业务是通过哪个渠道开展的。 

答：公司通过直营工程渠道和代理商渠道开拓酒店、学校、医院、康

养等新的业务。 

 

10、请问公司的经销商是否具备安装服务的能力。 

答：公司经销商具备安装服务的能力；公司培育了一批专业的安装服

务团队，具备测量、安装、售后等服务能力，可同步赋能给需要的客

户；真正做到专业团队、星级服务、快速交付、售后无忧。 

 

11、请问公司对经销商的管理措施。 

答：公司对经销商，更多的是服务和产品的支持；管理体现在：品牌

维护管理、产品授权管理、经销商服务标准管理、规范促销活动、下

单管理、结算管理等方面，如发现有消费者投诉等不利于公司品牌维

护的行为，公司有权收回其经销权。 

 

12、请问公司重庆基地的投产情况。 

答：“重庆江山欧派年产 120 万套木门项目”厂房建设已完工，首批

年产 45 万套的木门产线已布局完成并逐步投入使用。后续，公司将

根据战略规划及业务订单情况适时投入“重庆江山欧派年产 120万套

木门项目”，布局新的产线。 

 

13、请问公司原材料主要是进口还是国内采购。 

答：公司原材料主要是国内采购，公司依托浙江江山周边丰富的林业

资源和区位优势，拥有大量木材供应商等主要原材料厂家。 



 

附 件 清 单

（如有） 
 

日期 2023 年 6月 

 


