
证券代码：688592                                   证券简称：司南导航 

 

上海司南卫星导航技术股份有限公司投资者关系活动记录表 

编号：2023-001 

投资者关系活

动类别 

□√特定对象调研     □分析师会议 

□媒体采访         □业绩说明会 

□新闻发布会       □现场参观 

□其他（请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称

（排名不分先

后） 

华鑫证券、华金证券、华泰证券、中泰证券、瑞华投资、长

江证券、广发证券、德汇资产、中银基金、国联安基金、东

北证券、中信建投、华安证券、淡水泉、惠升基金、浦银安

盛、财通证券、北大方正人寿、国泰基金、国泰君安、恒越

基金、开源证券 

时间 2023 年 9 月 19 日 14:00-17:30 

地点 上海市嘉定区澄浏中路 618 号 2 号楼会议室 

上市公司 

接待人员 

总经理兼董事会秘书：王昌 

证券事务代表：潘玉涛 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

一、公司整体情况介绍 

介绍公司整体情况及各个业务方向情况。 

 

二、参观公司展览室 

 

三、问答环节主要内容 

1、卫星导航产品毛利率持续提升，中报毛利率如何？驱动

力在哪？ 

答：公司主营业务保持了较好的盈利能力，毛利率从 2021 年

的 54.70%，到 2023 年上半年的 54.66%，中间虽有些许的波

动，但总体平稳。能保持良好的盈利能力，主要得益于公司

持续对研发的投入以及产品的更新迭代。募投项目（新一代



高精度 PNT 技术升级及产业化项目）将聚焦高精度导航技术

的全面升级，有望成为业绩高速增长的核心驱动力之一。 

 

2、公司应收账款和存货增长较快，资产周转明显放缓，原

因是什么，公司将采取哪些可行措施在扩大销售的同时提高

资产周转效率？ 

答：应收账款：2022 年末为 20,521.45 万元，2023 年 6 月末

为 18,458.22 万元，较期初下降了 2,063.23 万元。 

存货：2023 年 6 月末，存货余额为 15,455.73 万元，较期初

14,720.39 万元增加了 735.34 万元，增加的主要原因：①公

司针对目前采购原材料的实际交货周期重新设置了安全库

存，并对部分器部件增加了战略性储备；②为保证 2023 年下

半年的需求销售需求增加了相应的备货。 

目前应收账款和存货处于公司可控范围，在此基础上公司加

强了管理。对应收账款，严格信用管控制度，落实到人；对

存货，加强库存管理，优化库存结构，分析现有存货的必要

性、可控性，进一步规范供应链管理。相信随着下半年销售

的增长，资产的周转效率会有较大的提升。 

 

3、海外收入地区分布及增速情况？增长主要来自哪些产品

或应用场景？未来这方面规划？ 

答：公司 2022 年海外销售 7,961.70 万元，销售覆盖 100 多

个国家及地区，按区域汇总划分如下：亚洲 40.00%、欧洲

38.25%、南美洲 8.38%、非洲 9.33%、北美洲 3.02%、大洋洲

1.03%。主要销售产品为公司数据采集设备、高精度 GNSS 模

块。公司目前已经加大海外业务的人员及资金投入，未来将

通过设立海外子公司，以在当地本土化运作优化公司在全球

的经销网络管理体系，提升公司对海外各地市场的感知力，

增强公司产品在海外综合竞争力，提升在当地的服务能力，



保障在海外市场的快速增长。 

 

4、去年公司营收拆分（按下游、按产品） 

答：2022 年公司营收按产品及服务分类划分如下： 

（1）高精度 GNSS 模块  8,158.79 万元  占比 24.33%； 

（2）数据采集设备  17,737.91 万元  占比 52.89%； 

（3）农机自动驾驶系统  2,513.88 万元  占比 7.50%； 

（4）数据应用及系统解决方案  4,986.54 万元 占比

14.87%； 

（5）其他  139.52 万元 占比 0.41%。 

 

5、海外市场拓展主要难点在哪里，怎么应对 

答：目前海外市场拓展存在如下难点：（1）中国品牌海外知

名度弱；（2）公司对海外需求的敏感度不够高；（3）公司部

分新产品新方案处于推广初期阶段，还没有达到规模效应。 

应对方案：（1）加大海外宣传投入，提高司南导航品牌海外

知名度；（2）公司将在海外设立子公司，以当地本土化运作

有针对性地做好全球高精度产品的应用和服务，了解海外客

户需求；（3）公司将持续通过差异化产品竞争策略抢占市

场。 

 

6、乘用车自动驾驶方面进展及整体规划？ 

答：面向自动驾驶，目前公司正在进行车规级芯片以及模组

的认证，同时开展功能安全质量体系的建设以及研发能力的

建设，此外，我们还积极拓展自动驾驶市场，并牵头自动驾

驶高精度定位行业标准的起草工作。公司在芯片/模块、RTK

算法、组合导航等方面具备技术优势。 

 

7、Quantum-Ⅳ SoC 芯片的研发进度，以及在无人机领域的



应用？ 

答：目前 Quantum-IV SoC 芯片研制顺利，整体项目进度符合

预期。当前我司正基于 Quantum-III SoC 芯片的产品进行无

人机市场的开拓，算法迭代，并在巡检无人机领域取得进

展。我们相信体积更小、功耗更低的 Quantum-IV SoC 将更加

适配无人机市场需求。 

 

8、公司在本行业是否具备技术领先优势，是否有专有技

术？ 

答：公司自主研发的高精度 GNSS 芯片、模块及相关技术，达

到了国内领先、国际先进水平，并已向应用市场大规模推

广。截至 2022 年底，公司累计已出售超过 70 万片以上具有

完全自主知识产权的高精度 GNSS 板卡/模块，不但打破了进

口产品垄断地位还远销海外一百多个国家和地区。截至 2023

年6月底，公司拥有授权专利69项，其中授权发明专利46项

（含美国发明专利 7 项），另有 9 项受理中的发明专利进入实

质审查和公开阶段。并且公司及子公司主持或参与了高精度

卫星导航应用领域的已实施的 4 项国际标准、21 项国家/行

业/团体标准的制定。 

 

9、当前领域公司主要竞争对手是？公司核心竞争实力体现

在？ 

答：（1）国内芯片、模块领域的主要厂商为司南导航、北斗

星通；（2）国内接收机领域的主要厂商为司南导航、南方导

航、华测导航、中海达；（3）国内农机自动驾驶系统市场主

要厂商为：司南导航、华测导航、联适技术、黑龙江惠达、

丰疆智能。 

公司的核心竞争力体现如下几个方面：（1）核心技术自主可

控，实现国产化替代；（2）在高精度卫星导航定位领域具有



技术引领者优势；（3）研发团队深厚技术底蕴且敢于创新；

（4）成熟应用并得到客户认可的高精度、高性能 RTK 算

法；（5）品牌优势；（6）经验丰富的客户服务团队。 

 

10、公司目前市场份额多少，未来是否有份额提升的可能

性，以及如何做到？ 

答：上市前，公司高精度模块国内市场占有率约为四分之

一，RTK 接收机国内市场占有率约为 6%。公司在 2023 年上半

年已经增加销售及技术人员储备，并通过公司募投项目（新

一代高精度 PNT 技术升级及产业化项目、营销网络建设项

目）的实施，通过产品差异化竞争，提升公司的产品综合竞

争力，提高公司服务能力，来达到拓展潜在用户群体、抢占

市场份额、达到市场的深度渗透，创造新的业务增长点目

标。 

 

11、公司对于员工激励是否已有安排，未来是否考虑做股权

激励 

答：公司目前尚未实施员工激励计划，但已经在计划股权激

励方案。 

附件清单（如

有） 

无 

 


