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投资者关系活动

类别 

 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观 □电话会议 

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位 羊角基金、甬兴证券、个人投资者  

时间 2023 年 11 月 

地点 现场会议 

上市公司接待 

人员姓名 

财务总监兼董事会秘书谢林华 

证券事务代表王甜甜 

 

 

 

 

 

 

投资者关系活动 

主要内容介绍 

 

 

 

 

   一、基本情况介绍 

公司 2023 度三季度实现营业收入 2.02 亿元，较上年同期

下降 11.89%，实现归属于上市公司股东的净利润 0.33 亿元，

较上年同期下降 18.76%，实现归属于上市公司股东的扣除非

经常性损益的净利润 0.32 亿元，较上年同期下降 16.93%。报

告期内，公司募投项目“年产 5 千吨的食品用发酵菌液及年产

5 万吨发酵调理食品项目”其中的“年产 5 万吨发酵调理食品

项目”已实现投产，产能将随着实际经营需求逐步释放，“年

产 5 千吨的食品用发酵菌液项目”目前正在试生产中。新产能

的落地能够实现对现有工艺条件的升级，在优化产品口感的同

时提升产品质量，为提高产品供货能力和稳定性提供了保证，

为公司未来更好的发展形成助力。 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

二、提问 

1、问：为什么公司选择批发端、零售端分开生产？ 

答：目前公司新厂生产零售端“味知香”产品，老厂生产

批发端“馔玉”产品。渠道两端客户对产品的需求各有不同，

零售端产品对产品口味有更高的要求，批发端对产品形状、数

量等有更高的要求，现今两端进行分开生产，有利于公司资源

更好的利用。 

 

2、问：闭店数量较多的原因以及明年开店的计划与扶持

政策？ 

答： 加盟店闭店数量一定程度上受到了大环境的影响，

加盟店店主在今年并未看到市场环境相较于前两年明显好转

的迹象，部分门店选择了闭店；同时，公司今年以来开展门店

优化升级的行动，与一些经营情况不佳的加盟店店主主动去交

流问题，寻求改善，对部分门店采取了主动闭店的措施。两者

叠加下，整体门店关店数量较多。 

公司后续将集中资源,继续扩大门店开拓力度，尤其是针

对华东区域的开拓，随着公司信息化管控手段的优化升级，会

鼓励一些优秀的加盟店店主去开二店、三店等，随着经济的恢

复，客户信心也能实现有所改善，同时会对开店速度有促进作

用，未来或许有不错的表现。 

 

3、问：牛肉类产品同比下降的原因？ 

答：由于受到宏观经济环境的影响，消费降级的现象比较

明显，相对于牛肉类等高货值的产品，消费者更偏向于购买家

禽类、猪肉类等低货值产品。 

 

4、问：新产能的投产情况是怎样的以及后续计划情况 

答：目前公司新厂已经实现了投产，前期先投入一半的产



能，后续产能将随着实际经营需求逐步释放。通过几个月的生

产转移动作，现已基本实现了零售端产品在新厂生产，批发端

产品在老厂生产，对不同渠道客户的产品需求能够进行区分研

发及生产，产能瓶颈问题得以解决，下一步公司将规划如何快

速实现产能爬坡，加速公司发展。 

 

5、问：公司线下加盟店的配送周期是多久？ 

答：公司根据门店不同距离进行配送，近距离的大多为每

日配送或隔天配送，远距离为一周配送一次。在加盟店开业初

期，公司业务员会对加盟店店主进行开业指导，根据店铺周边

情况推荐订货产品及数量，且公司产品规格较小，送货频率较

高，整体加盟店不会产生较大的产品积压情况，从而保证产品

的新鲜。 

 

6、问：后续产品研发的情况是怎样的？ 

答：公司一直以来走多品类发展路线，打造满足家庭一日

三餐的消费场景，不断配合消费者口味的变化。公司保持新品

不断开发的频率，并对一些市场反馈不佳的产品进行及时淘汰

更换。目前“馔玉”与“味知香”品牌不同渠道产品实现分开

研发和生产，更能满足不同渠道客户的需求，同时随着新厂投

入使用，为了应对目前消费降级的现象，公司后续可能将针对

一些低货值的产品增加开发力度。 

 

附件清单（如有） 无 

 


