
 

 

证券代码：688273                                     证券简称：麦澜德 

南京麦澜德医疗科技股份有限公司投资者关系活动记录表 

（2024 年 3 月 7 日） 

                                                  

投资者关系活动

类别 

 

 特定对象调研       分析师会议 

媒体采访            业绩说明会 

新闻发布会          路演活动 

 现场参观  

其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称 

共 10 家机构，14 位参会人员 

西部证券、南方基金、东方证券自营、兴银基金、阳光资产、上海

高恩基金、申万宏源、信达澳银、光大自营、路博迈基金 

时间 2024 年 3 月 7 日 

地点（形式） 麦澜德总部 

上市公司接待人

员姓名 

副总经理、董事会秘书  陈江宁 

投资总监  焦靖 

证券代表  倪清清 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

一、参观公司展厅，介绍新产品【磁电热影·智融 PI-ONE】

的情况 

麦澜德成立于 2013 年，国家“专精特新”小巨人企业，是女

性全生命周期物理技术干预整体方案提供者，主要产品包括盆底

及妇产康复产品线、生殖康复和抗衰产品线、运动康复产品线以及

耗材和信息化产品线。女性全生命周期的健康问题是麦澜德产品

研发的主要方向，公司将持续深耕女性全生命周期相关的常见病、

多发病，提供技术领先、模式创新、安全有效的整体解决方案，致

力于打造成为“世界级专注于女性健康和美的医疗健康公司。 

3 月 2 日，公司举行了新品发布会，发布自主研发的“磁电热

影·智融 PI-ONE”盆底智能诊疗系统，技术水平行业领先。该诊

疗系统包括新一代生物刺激反馈仪系列、磁刺激仪新系列、高频评



 

 

估电灼仪、彩色超声诊断评估系统，能够融合盆底结构与功能信

息，全面评估盆底状态，同时借助 PI-ONE 智慧系统，辅助医生为

患者精准匹配磁、电、热个性化治疗方案，解决长期以来，存在“诊

断难”“治疗手段多、选择治疗手段与方案难”“科研学术数据采

集、归纳、利用难”等三大难题，降低临床医生学习成本，同时提

升治疗效果。 

二、提问交流 

Q1：请问公司去年收购的上海奥通激光有两张三类医疗器械

注册证，分别是什么？公司自研的激光项目是什么？各自的进展

如何？ 

答：三类医疗器械注册证分别是 CO2 激光和调 Q 激光；公司

自研的激光方向是皮秒类。奥通公司的注册证正在变更阶段，公司

自研产品正在法规注册阶段。 

Q2：从业绩快报显示，公司发展放缓，短期波动的原因主要

是什么？ 

答：主要原因一是第三季度业绩有较大幅度下滑，四季度虽在

慢慢恢复中，但订单装机仍存在延后的情况。二是新产品推广计划

延期，原定于 2023 年年中发布的新品推迟到 2024 年 3 月，新产

品的预期收入未能实现；同时去年加大了研发投入，研发费用同比

及占营业收入比例较上年均大幅上升。因此，2023 年营业收入和

净利润较上年均有所下降。 

Q3：请问公司如何看待同行业竞争？ 

答：各行各业都有不同程度的竞争，同业竞争一定是一种常

态，在竞争激烈的市场环境中，公司始终保持敏锐的洞察力和出色

的研发能力。良性的竞争会促进行业发展，我们对于同行竞争的看

法是比较理性的，公司会通过不断加大研发投入，深入剖析疾病成

因，持续打造有效可靠的技术平台，建立自身的技术壁垒，丰富产

品矩阵，加筑企业核心竞争力的护城河，从而实现企业的可持续发

展。公司会持续不断地技术突破，产品创新，以此提高行业产品门



 

 

槛。 

Q4：请问公司会通过哪些形式推广新品？ 

答：一方面，麦澜德委托国家卫健委科研所联合推动国家课题

<女性全生命周期物理康复适宜技术（FPR 项目）>，此项目在医

疗版块共计 5 个子课题，均围绕妇科发展前沿，从传统的盆底康

复延伸到整个女性全生命周期的管理，通过国家课题的形式从学

术端推广；另一方面，公司计划在全国各区域打造磁电热影·智融

PI-ONE 样板间，以点带面服务老客户，带动新客户。 

Q5：请问对于影像类新品的推广，公司销售的科室方向有变

化吗？市场面有同类别的产品吗？ 

答：新产品彩色超声诊断评估系统属于临床超声，销售的科室

方向没有变化，仍服务于妇产科、盆底中心等临床科室，用于提升

盆底辅助诊断的精准性和便捷性。目前，应用“磁电热影，智能融

合”的整体智能化解决方案，在行业内具有显著的创新优势。 

Q6：请问公司一季度经营情况如何？ 

答：从 1、2 月销售情况来看，公司整体经营稳定顺畅，各中

心按照年初制定的规划有条不紊的开展工作。 

Q7：请问如何看待公司 2023 年股权激励计划的业绩目标？ 

答：根据公司 2023 年业绩快报显示，经营情况未能达成激励

计划设定的第一个解除限售/归属期的业绩考核目标（具体以经审

计的年度报告为准）。今年公司的主要目标是恢复，管理层也将结

合实际情况和市场环境审慎考量未来的业绩预期，具体以公司公

告为准。 

Q8：请问今年公司的研发费用大概是什么水平？研发人员和

销售人员是否有扩张计划？ 

答：公司十分注重研发投入，尤其是对新材料、医学论证、临

床验证等方面深入开发，公司将根据每年的产品及技术储备计划

投入研发费用。研发人员和销售人员目前暂无大的扩张计划，未来

将视经营情况调整人员配置。 



 

 

Q9：公司的战略是女性的健康和美，请问在运动康复会有布

局吗？ 

答：运动康复产品线是公司在大康复领域中选取了一条较有

技术特色的细分赛道，虽然运动康复不在公司女性健康和美这一

主要战略的范畴内，但两者不存在冲突，对于运动康复，我们保持

介入、观察、瞄准合适的机会再投入的态度。 

Q10：请问公司收购方向大致是什么？ 

答：公司收购的方向一定是紧紧围绕战略展开，与女性的健康

和美相关的产品和技术始终是重点关注的对象。 

风险提示 

以上如涉及对行业的预测、公司发展战略规划等相关内容，不

能视作公司或公司管理层对行业、公司发展或业绩的承诺和保证，

敬请广大投资者注意投资风险。 

是否涉及应当披

露重大信息 
否 

日期 2024 年 3 月 7 日 

 


