
 

 

证券代码：688112                             证券简称：鼎阳科技 

 

深圳市鼎阳科技股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                      编号 2024-009 

投资者关系活动

类别 

 特定对象调研        □ 分析师会议 

□ 媒体采访            □ 业绩说明会 

□ 新闻发布会          □ 路演活动 

□ 现场参观            □ 一对一沟通 

 线上会议            □ 其他 

参与单位名称 

华安证券股份有限公司、东方证券股份有限公司、中国国际金

融股份有限公司、交银施罗德基金管理有限公司、恒生前海基

金管理有限公司、深圳市兴亿投资管理有限公司、华美国际投

资集团有限公司、深圳进门财经科技股份有限公司、金元顺安

基金管理有限公司、深圳市凯丰投资管理有限公司、大家资产

管理有限责任公司、中融国际信托有限公司、中信产业投资基

金管理有限公司、招商基金管理有限公司、上海世诚投资管理

有限公司、兴业基金管理有限公司、景顺长城基金管理有限公

司、淳厚基金管理有限公司、信银理财有限责任公司、深圳华

安合鑫私募证券基金管理有限公司、易方达基金管理有限公

司、海富通基金管理有限公司、深圳市尚诚资产管理有限责任

公司、工银瑞信基金管理有限公司、光大保德信基金管理有限

公司、农银汇理基金管理有限公司、富安达基金管理有限公

司、平安资产管理有限责任公司、南华基金管理有限公司、中

银国际基金管理有限公司、中信保诚人寿保险有限公司、上海

途灵资产管理有限公司、宏利基金管理有限公司、西部证券股

份有限公司、新疆前海联合基金管理有限公司、平安证券股份

有限公司、太平洋资产管理有限责任公司、国盛证券有限责任

公司 

时间 2024 年 3 月 22 日 



 

 

接待人员 证券事务代表：王俊颖 

投资者关系活动主要内容介绍 

一、公司 2023 年业绩情况介绍  

据 2023 年业绩快报显示，公司实现营业收入 48,322.80 万元，同比增长

21.50%；实现归属于母公司所有者的净利润 15,547.87 万元，同比增长 10.45%；

实现归属于母公司所有者的扣除非经常损益的净利润 15,490.67 万元，同比增长

20.23%。 

从产品档次上来看，公司四大主力产品中，各档次产品销售收入均持续增长，

高端产品价量齐升，继续维持高速增长的良好势头。其中高端产品营业收入同比增

长 55.00%，高端产品占比提升至 22%，比去年同期的 18%提升近 4 个百分点，拉动

四大类产品平均单价同比提升 23.40%。通过高端新产品的快速放量，为收入带来

增量增长，也进一步加强公司整体盈利能力。2023 年全年公司毛利率提升至

61.50%，同比 2022 年毛利率 57.54%，增长 3.96 个百分点。 

从产品的销售单价上看，销售单价 3万以上的产品，销售额同比增长 90.06%，

销售单价 5万以上的产品，销售额增长 158.25%。售价越高的产品，增长越快，充

分体现了高端化战略的成效。 

从产品品类上来看，公司频谱分析仪、射频微波信号发生器和矢量网络分析仪

等射频微波类产品和高分辨率数字示波器产品竞争优势明显，营业收入高速增长。

2023 年公司境内射频微波类产品营业收入同比增长 59.70%，境内高分辨率数字示

波器产品营业收入同比增长 68.77%，收入增速明显快过整体水平，为公司整体营

业收入的增长带来积极影响。 

此外，公司持续加大研发费用和销售费用的投入，为产品的迭代升级、品牌和

渠道的建设奠定基础。2023 年，公司研发费用为 8,632.84 万元，同比增长 49.84%，

占营业收入的比例 17.86%，比上年同期 14.49%，提升 3.37 个百分点；公司销售费

用为 7,517.26 万元，同比增长 31.04%。（2023 年业绩快报数据未经审计，最终结

果以公司 2023 年年度报告为准。） 

二、常见问题及解答 

Q1：公司产品的迭代升级是否受限于 ADC 芯片？公司如何看待自研 ADC 芯片？ 

A1：公司主要产品包括数字示波器、频谱分析仪、信号发生器、矢量网络分析



 

 

仪等行业四大主力产品，以及可编程直流电源、数字万用表和电子负载。公司产品

向上迭代的研发重点在于硬件电路设计和软件的开发，ADC 芯片为产品的部分原材

料，考虑到其进口指标逐步放宽，国产芯片厂家技术研发顺畅，ADC 芯片目前不会

成为公司产品迭代升级的阻碍。 

此外，针对专用的数字示波器前端放大器芯片，公司在 2022 年底发布了自研

数字示波器前端放大器专用芯片 SFA8001，其具有 8GHz 的高带宽、1.9nV/√Hz 的

低噪声密度，能够帮助数字示波器观察速度更快、幅度更小的信号，为公司后续更

高带宽数字示波器的研发奠定了坚实的基础。 

针对 ADC 芯片，是否自研需要结合大环境的变化情况以及公司的实际情况综

合考虑，要具体比较自研芯片在技术指标和成本上是否具有全面优势，性能表现上

是否成熟稳定，投入产出上是否利于公司整体发展，要根据实际情况以及当前的技

术发展情况做整体决定。作为通用电子测试测量设备公司，公司主要将核心资源集

中于产品开发和技术创新、销售渠道建设和品牌推广，在持续不断推出新产品的同

时，保证产品竞争力以及性能的长期稳定性才是公司发展的重心。 

 

Q2：公司下游各行业营业收入占总营业收入的比例分别是多少？ 

A2：公司产品广泛应用于通讯、半导体、汽车电子、医疗电子、消费电子、教

育科研等领域，下游行业分布广泛，难以采集到各行业的营业收入比例数据。根据

Technavio 数据，2022 年通用电子测试测量行业市场规模为 63.11 亿美元，按照下

游最终用户划分，通信行业比例为 28.14%，工业行业比例为 26.87%，电子和半导

体行业比例为13.38%。Technavio预计2027年通讯行业市场份额将增长至29.22%，

为最大的下游细分市场，2027 年电子和半导体行业市场份额将持续提升至 14.29%，

成为 2022 年至 2027 年表现最佳的下游细分市场。 

 

Q3：公司直销团队建设进展如何？ 

A3： 2020 年 /2021 年 /2022 年公司直销营业收入同比增速分别为

24.92%/50.05%/58.71%，公司直销营业收入加速增长。 

随着公司产品高端化的进程不断加快，适合直销产品越来越丰富，体量更大的

客户对公司产品和服务支持等方面的要求更高，同时，公司产品线全面，直销模式



 

 

有利于推动为客户提供更符合其需求的配套解决方案。公司持续优化直销队伍，加

强各行业典型大客户的销售推进工作。2023 年上半年，公司直销营业收入同比增

长 98.08%，远高于公司整体营业收入的增长速度，直销营业收入的提升拉动了公

司业绩的增长，未来公司将继续深入推动直销业务的发展。 

 

Q4：公司的生产线主要负责哪些生产环节？ 

A4：公司的生产线主要负责产品组装、软件烧录、功能检测和质量检验等环节。

针对公司产品多品种、小批量的特点，公司将产品的贴片环节交给外协厂商，外协

厂在产品品质把控方面更专业，产能协调更灵活，并拥有可靠的交付能力，与外协

厂合作有利于提高公司的生产效率和产品质量。随着公司高端产品越来越多，为满

足高端产品对生产的要求，公司实施全部的生产流程，以更好地控制产品质量。 

 


