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证券代码：688617                                     证券简称：惠泰医疗 

深圳惠泰医疗器械股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

（2024 年 3 月） 

投资者关系活

动类别 

□特定对象调研            □分析师会议 

□媒体采访                 业绩说明会 

□新闻发布会              □路演活动 

□现场参观                □一对一沟通 

 其他（电话会议） 

参与单位 

及人员 
详见附件清单 

时间、地点 2024 年 3 月 27 日 电话会议  

接待人员 董事、副总经理、财务负责人兼董事会秘书：戴振华先生 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

Q1：公司 2023 年度现金流充裕的原因? 

A1：公司立足于长远的发展，高度重视现金流的安全,不会为了

短期营收来牺牲现金流,也不会轻易进行市场融资。公司 2023 年

现金流充裕的主要原因为：第一，全年应收款仅 4100 万，其中

国内应收款 400 万，主要是直销产生的；国际应收款 3700 万。

第二，由于前几年因贸易战问题，公司有意识提高库存水平。虽

然近几年公司营收增速较快，但库存没有同步增加。目前，公司

每股现金流明显超过每股收益，验证了公司盈利的含金量。 

 

Q2：公司和迈瑞的整合进展是否有具体的时间表? 

A2：在 2024 年 1 月 29 日发布公告之后，本次交易还需要进行反

垄断审核、交易所合规确认、中登过户等手续办理，各方正在根

据交易协议约定履行前述程序。 
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Q3：和迈瑞战略合作之后，双方的合作协同主要体现在哪些方面?

迈瑞收购对公司的短中长期影响? 

A3：合作协同上：合作双方都认为在国内外营销、设备研发等领

域具有充分的协同价值。国内营销方面，迈瑞拥有完备的营销组

织架构，良好的市场覆盖，这对惠泰耗材和电生理设备入院都有

所帮助。国际营销方面，迈瑞拥有多年的宝贵经验，熟悉海外市

场规则，拥有广泛的本地化营销平台，这对惠泰同样有帮助。设

备研发方面，迈瑞的设备研发水准已经达到世界一流，可以帮助

惠泰未来电生理设备整体水平提升，逐步与国际接轨。 

收购对公司的影响：短期来看，有助于公司团队信心提升，优化

管理模式，例如研发类 MPI 管理等，可以借鉴迈瑞的优秀管理经

验。中长期来看，迈瑞可以帮助惠泰提升抗风险能力和核心竞争

力，如体系运行、产品成本、质量等方面都会有所优化。同时，

在战略规划方面，迈瑞具有国内外并购的丰富经验，对惠泰来讲

也是非常宝贵的。所以，迈瑞的赋能和协同，有助于惠泰未来更

长周期的高质量发展。 

   

Q4：海外的销售策略是否有先后顺序? 

A4：公司先扩张亚太、拉美、中东非、独联体等区域，最后再将

重点放到欧洲和美国等区域。 

 

Q5：电生理手术量今年一季度趋势如何?今年有什么目标? 

A5：今年一季度电生理商用手术量同比去年同期翻了一番，今年

目标是 18000 台以上，同比去年增长 80%。 

 

Q6：PFA 未来在电生理手术中的占比如何?跟射频手术治疗各自

处于一个什么地位?公司 PFA 产品的特点是? 

A6：PFA 与射频相比具备高安全性和高效性，但毕竟是新技术，

产品上市后还需要进一步的数据验证。公司初步预计 PFA 在未来
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电生理手术的占比为 40%-50%。公司 PFA 产品的特点体现在：

是目前市场上唯一集三维、压力感应、自有 PFA 技术为一体的产

品，三维保障手术的安全性，能降低术者和患者所受辐射，压力

感应提高手术成功率，可以减少导管操作导致的不良事件。 

 

Q7：外周产品集采的时间表？公司对集采获益程度的预期? 

A7：河南联盟通用类产品执行的有：山西采购周期为 2024 年 1

月 20 日至 2025 年 1 月 19 日；河南采购周期为 2024 年 4 月 1 日

至 2025 年 6 月 30 日；贵州采购周期为 2024 年 4 月 15 日至 2025

年 4 月 16 日；其他省份在陆续待执行。河北牵头的带量采购项

目目前还在公示期。获益程度方面：公司外周通路产品还处于起

步阶段，会有正向收益。 

 

Q8：今年会有哪些创新产品（尤其胸主支架）陆续获批?商业推

广计划? 

A8：胸主动脉支架预计今年 4 月拿证，腔静脉滤器预计今年四季

度拿证。公司建立了外周市场团队，将利用血管外科平台进行市

场推广。 

 

Q9：关于公司 PFA 产品的国际化预期? 

A9：PFA 属于新技术，还需要一定时间的积累。面对新技术，市

场会优先考虑国际大品牌，因此公司在这一情况下不占竞争优

势。公司计划先在亚太、拉美市场进行推广，在产品质量更加稳

定卓越的情况下，再进入欧美市场。 

 

Q10：结合去年四季度和今年一季度的情况来看，公司如何评估

国内业务的增长趋势和确定性?2025 年新产品落地之后，业绩加

速趋势的预期? 

A10：公司认为不管宏观政策如何变化，术者始终会选择有利于
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患者疗效、有利于临床使用的医疗器械产品，公司也始终朝这个

方向去进行产品研发和生产，公司不会追求一时的高毛利，会立

足长远目标。未来，随着新产品落地，国际市场的不断拓展，再

加上迈瑞的赋能，公司对业绩的稳定增长更有信心。  

   

日期 2024 年 3 月 27 日   

附件清单 请见附件《与会清单》 

 

附件： 

《与会清单》 

公司名称 公司名称 

中银基金管理有限公司 摩根基金管理(中国)有限公司 

中信证券股份有限公司 南方基金管理股份有限公司 

宝盈基金管理有限公司 鹏华基金管理有限公司 

博时基金管理有限公司 前海开源基金管理有限公司 

大成基金管理有限公司 上海高毅资产管理合伙企业(有限合伙) 

富国基金管理有限公司 申万菱信基金管理有限公司 

广发基金管理有限公司 泰康资产管理(香港)有限公司 

海通证券股份有限公司 泰康资产管理有限责任公司 

华宝基金管理有限公司 信达澳亚基金管理有限公司 

华泰资产管理有限公司 兴业证券股份有限公司 

华夏基金管理有限公司 兴证全球基金管理有限公司 

汇添富基金管理股份有限公司 易方达基金管理有限公司 

惠升基金管理有限责任公司 永赢基金管理有限公司 

嘉实基金管理有限公司 招商基金管理有限公司 

建信基金管理有限责任公司 中国国际金融股份有限公司 

交银施罗德基金管理有限公司 中国人寿资产管理有限公司 

上海凯石投资管理有限公司 中欧基金管理有限公司 

民生加银基金管理有限公司 中信建投证券股份有限公司 

上海东方证券资产管理有限公司  

 


