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上海阿拉丁生化科技股份有限公司 

接待投资者调研活动记录 

 

一、机构调研情况 

调研时间：2024年 4月 1日、2024 年 4月 2日 

调研形式：线上交流 

参与交流来访的机构投资者： 

南方基金、财通资管、华商基金 

接待人员： 

董事、副总经理、董事会秘书赵新安 

二、调研纪要 

Q：2023 年四季度净利率高的原因？ 

A：净利率提升的原因主要是自去年三季度起公司进行了费用控制，费用增幅相

比之前大幅收窄。 

Q：地区方面，公司大部分销售收入来自华东，原因是什么？ 

A：华东六省一市占了全国科研经费投入的接近 40%，是全国科研投入最大、科研

活动最频繁的区域。我们公司的基地坐落在上海，对华东地区的辐射能力强，因

此收入占比大。 

Q：科研院校未来的发力点是怎样的，靠销售人员去学校推广吗？ 

A：科研试剂的特点是多品种、小包装，靠人海战术不能带来销量的同比例增加，

相应地，费用反而上去了。电商模式与科研试剂的特点天然契合。 

Q：国内产品的接受度是否在逐步提升？ 

A：近几年，我国科研试剂产业竞争格局由外资企业绝对垄断向相对垄断过渡，

主要表现为内资品牌部分产品达到了国际先进水平或实现了部分进口替代，逐步

打破了外企绝对垄断的态势。国内品牌的接受度也逐步提高。 



Q：2023 年四季度相比一季度收入环比加速，是什么原因？ 

A：四季度是传统旺季，全年收入占比最高。 

Q：公司下游行业分散，生命科学在下游客户中占比多少？ 

A：科研试剂的客户行业覆盖面广。像生命科学、航空航天、新材料、新能源、

制药、食品、化工、第三方检测等行业对试剂产品都有需求。因此，下游客户所

处行业比较分散。从浏览量上来看，约有 40%的客户属于生命科学类，其中包含

生命科学、医学类的高校科研院所等。 

Q：公司与源叶生物的协同情况？ 

A：源叶生物主要从事科研试剂的研发、生产及销售，在生化试剂、标准品、小

分子抑制剂、液体试剂等相关产品方面优势明显。“源叶”试剂品牌，业务遍布

全国，在行业内具有一定知名度。公司产品品种类齐全，库存量充足，客户包括

全国各地大专院校科研院所和制药、食品卫生、电子、石化、生物工程等工业领

域的科研客户。阿拉丁的试剂产品中高端化学试剂占比较高，与源叶生物的产品

线有一定的差异性，通过此次并购可以丰富公司生化试剂产品线，补足了公司在

这方面的短板，与源叶生物形成良好的协同关系。 

Q：2023 年四季度毛利率和净利率回升的原因？ 

A：公司毛利率的波动在正常范围内。净利率提升的原因主要是自去年三季度起

公司进行了费用控制，费用增幅相比之前大幅收窄。 

Q：原材料成本现在稳定吗？ 

A：今年原材料价格较为稳定。 

Q：您对行业景气度的看法？ 

A：据国家统计局数据，2023 年我国 R&D 经费投入达 33,278 亿元，比上年增长

8.1%。2023年，我国 R&D经费投入强度（R&D 经费与 GDP之比）达到 2.64%，比

上年提高 0.09 个百分点。随着科研经费投入的增加，作为消耗品的试剂耗材销

量也会增加，这个行业的发展长期可期，未来仍能保持较高的增长速度。 

Q：2023 年四季度现金流情况较好的原因？ 

A：主要因为以前年度铺设外部仓库的备货目标逐步达到，各仓库常备库存补齐，

公司备货的速度有所下降，原材料采购放缓。 

Q：存货金额后续还会增长吗？ 



A：公司是产品驱动型的业务模式，根据往年历史数据，公司收入和存货的变动

趋势是同步的，存货的增长也是收入增长的基础。未来，公司也将继续开发新产

品，存货规模还会增长，但是增加的幅度将会放缓。 

三、关于本次活动是否涉及应当披露重大信息的说明 

本次活动不涉及应当披露的重大信息。 


