
证券代码：603289                                  证券简称： 泰瑞机器 

泰瑞机器股份有限公司 

2024 年 5 月 14 日投资者关系活动记录表 

投资者关系活动

类别 

特定对象调研 □分析师会议 

□媒体采访     □业绩说明会 

□新闻发布会   □路演活动 

□现场参观 

□其他  

参与单位名称及

人员姓名 

华泰资管  姚文韬 

华泰证券 乔立、史俊奇等 

施罗德投资  丑凯亮 

海富通基金  张书恺 

广发证券  范方舟 

保银投资  周一帆 

双安资产  张添宝 

亚太财险  李云鹏 

Dragonstone Capital   张钶、陆杨 

源峰资产  孔令鑫 

衍航投资  宋健 

山楂树投资  章韧 

彬元资本  周振兴 

澄池资本  田任忠 

时间 2024 年 5 月 14 日（星期二）16:30-18:30 

地点 浙江省杭州钱塘区白杨街道银海街 417 号 



上市公司接待人

员姓名 

董事会秘书：丁宏娇 

总工程师：周宏伟先生 

注塑机产品中心总监：沈海波先生 

投资者关系活动

主要内容介绍 

一、介绍公司基本情况 

向调研人员介绍公司概况、发展战略、核心优势、产业机会

等情况。 

二、交流问答环节 

问题 1：注塑机下游应用的占比情况，24 年以来注塑机需求

景气度复苏情况，具体是哪些细分行业所驱动？ 

答：截至 2024 年一季度末，国内分行业汽车领域占国内营

收比重约为 51.13%；物流环保领域占国内营收比重约为

10.48%；3C 电子领域占国内营收比重约为 8.60%；家电领

域占国内营收比重约为 4.13%；包装领域占国内营收比重约

为 2.73%；城市建设领域占国内营收比重约为 1.53%。（上

述领域划分只针对国内数据，因国外下游领域无法精确统

计，暂未划分入内。） 

24 年以来国内终端消费品需求改善叠加出口景气（海外市

场补库存），小家电、3C、日用品、包装等行业对注塑机的

需求释放； 

2023 年全球新能源汽车销量为 1,368 万台，中国市场的份

额为 52.3%。2024 年前四个月的新能源汽车销量呈现出波

动上升的趋势。其中，一月份的销量为 72.9 万辆，二月份

为 47.7 万辆，三月份飙升至 88.3 万辆，四月份为 85 万辆。

尽管存在波动性，但总体上市场对新能源汽车的需求在增

加，渗透率逐渐提高，新能源汽车行业应用注塑机需求有望

持续释放。 



国内设备更新及消费品“以旧换新”政策逐步落地，后续注

塑机需求有望延续不错的景气度。 

 

问题 2：注塑机价格方面，公司的销售价格如何？公司的定

价策略？ 

答：公司 2023 年销售收入为 98,099.89 万元，销售台数 1,898

台，销售均价为 51.69 万元/台。2024 年 1-3 月销售均价约

64 万元/台。公司主要产品销售单价是结合公司同类产品历

史销售价格、行业同类产品定价及未来市场竞争趋势等因素

综合确定。 

 

问题 3：公司目前在手订单情况如何？ 

答：公司目前的在手订单为 2-3 个月左右的出货量，在手订

单跟新增受订订单、交付速度等多个因素有关。 

 

问题 4：目前，可转债项目最新进展如何？ 

答：公司可转债项目已于 2024 年 2 月 2 日获得上海证券交

易所上市审核委员会审核通过，并于 2024 年 4 月 15 日向

中国证监会提交注册文件。2023 年年报披露后，公司已会

同相关中介机构对募集说明书等相关文件中涉及的财务数

据进行了更新，于 2024 年 5 月 14 日披露了《关于向不特定

对象发行可转换公司债券募集说明书（注册稿）等相关文件

更新财务数据的提示性公告》。后续如有最新进展，公司将

及时履行信息披露义务。 

 

 



问题 5：公司直销和经销占比如何？汽车领域主要是直销还

是经销？ 

答：2023 年公司主营业务直销占比为 58.71%，经销占比为

41.29%。公司在国内外均采用直销和经销相结合的方式， 

汽车领域主要针对 KA 大客户，采用直销方式为主。 

 

问题 6：对比竞争对手，公司大吨位的机型具备哪些优势

呢？ 

答：（1）技术成本优势：近 5 年公司的多色、多物料技术

方面实现显著突破，技术成熟，具备更低的成本优势。（2）

自主控制优势：公司二次开发的能力提升，在动力系统、控

制器、软件开发，特种工艺等方面均实现自主控制。（3）

市场优势：近些年随着新能源汽车一体化、轻量化的市场需

求日益增大，也带动了注塑机市场需求保持持续稳定的增

长，公司下游第一大应用领域为汽车领域，这些都能说明公

司在大吨位机型上的优势。 

 

问题 7：原先市场对一体化压铸的观点是有分歧，24 年是否

会是转折点以及对应的契机是什么？公司如何看待一体化

压铸？ 

答：24 年可能进入一个高速增长期后的一个调整时期，过

去的几年很多主机厂完成了大型一体化压铸的布局，比如

特斯拉，极氪，小米，小鹏等车企完成了生产线建设及生

产，一部分传统车企已经完成论证，正在建设生产线，还

有一部分还处于预研阶段。但相应的契机是存在的，就是

前期完成布局的项目会给后续企业做了示范，大型一体化



压铸技术会更加成熟，市场会从初期的尝试阶段，进入到

理性及稳定增长阶段。 

因排放政策要求高、新能源车里程焦虑强，倒逼车企推进

轻量化应用。同时在新能源车补贴对续航里程门槛逐渐提

升、终端用户里程焦虑较重的趋势下，新能源车的轻量化

需求迫切。 

结合现有的一体化压铸发展情况，从需求端来看，一体化压

铸工艺显著弥补了传统冲压+焊装工艺的短板，具备更高的

生产效益及生产效率。特斯拉使用一体化压铸后交付能力得

到明显提升且生产成本降低。 

从产业端来看，目前产业由特斯拉引领发展，新势力车企蔚

来、小鹏、理想加速布局，赛力斯、小米、华为等新能源车

企业相继跟进，传统国际品牌车企如沃尔沃、大众、奔驰、

丰田以及自主品牌如长城、长安、一汽、吉利等均开始加码

介入到一体化压铸的行列中。 

随着大型一体化压铸技术更加成熟，我们公司认为一体化压

铸会持续稳步的增长。 

 

问题 8：一体化压铸应用层面，当前应用的难点（设备、材

料、模具、工艺）是什么？短期看如何解决？ 

答：就一体化压铸应用本身，当前的主要矛盾是落后的压铸

行业与先进的汽车生产制造技术之间的矛盾。压铸在过去长

期处于二级或者三级供应商，相比主机厂的冲焊涂总四大工

艺，发展水平较低，所以难点在于如何迅速提升技术水平，

以匹配汽车主机厂的需求。压铸的行业技术包括设备、材料、

模具和工艺本身。目前 9000T 以下压铸机、模具、工艺的应

用已经较为成熟，材料目前仍处于发展的过程中，面向大型



一体化压铸的免热处理铝合金材料由于其延伸率较低，限制

其在车身结构件上的广泛应用，这是最大的难点。短期内现

有的免热处理铝合金主要应用与电动车白车身后地板、电池

托盘等对力学性能要求较低的部分，主要通过产品结构设

计、模具优化等方法提升产品性能。 

 

问题 9：公司压铸机产品技术的核心壁垒、以及研发团队的

技术背景？ 

答：在压射工艺方面，公司自主研发了全闭环式 SNP 实时

控制系统，该系统融合了 MCK 大模型自学习算法以实现机

器的智能化监测、分析与调整，显著提高了实时控制精度，

使得压射工艺过程具有启动平稳、速度响应及时、精确度高、

节约增压时间等优点。同时，公司参考并吸收国际先进技术，

独创双互锁式增压结构、整体式快排油制板、内置式位移检

测、多出口伺服阀同步控制等先进技术，能够显著提升压铸

产品的良品率。 

在合模工艺方面，公司自主研发了行业内首创的三板直压式

合模结构技术。该技术主要具备四大优势，一是锁模力分布

更均匀，能够减少废料的产生和提高压铸精度；二是具备自

适应调整锁模力的功能，能够进一步提升压铸精度并延长机

器使用寿命；三是合模接触板使用延伸率较高和具备可焊接

性的钢件材料，能够进一步延长机器使用寿命，且接触板破

裂时可直接通过焊接解决，无需重新更换，降低了客户使用

成本；四是合模机构中使用四高压油缸先进技术替代铰链结

构，铰链结构是合模机构中故障频发率最高的部件并且维护

成本通常较高，公司独创的三板直压式压铸机能够大幅降低

客户使用成本，并在根本上解决调模困难和机铰磨损导致精



度下降等问题。目前，IKON 三板直压式合模系统已取得中

国发明专利。 

公司高度重视压铸机设计研发团队的搭建与培养，公司在德

国慕尼黑有研发中心，欧洲团队做前沿技术，国内研发团队

积极引进来自国内外压铸机先进企业任职多年的资深人才，

建立了经验丰富、底蕴深厚的人才团队，核心成员具备超过

15 年的压铸机研究设计经验，熟知国内外压铸机先进技术

以及行业内存在的技术痛点。公司压铸机人才团队保障了项

目的顺利实施，并加速研发成果向生产能力与产品优势的转

化。 

 

问题 10：公司 4500T 压铸机未来的市场及产品策略？ 

答： 未来公司将专注于超大型一体化结构件、传统结构件、

新能源汽车三电系统等。在新能源汽车一体化压铸领域，车

身结构件质量占汽车整体质量的 20-30%，是一体压铸轻量

化的重点区域。因产品尺寸大、填充行程长，厚薄差异大、

重要位置较分散，结构件已成为汽配压铸领域生产难度较高

的品类之一，目前进口压铸机设备仍然占据了绝大多数汽车

结构件生产市场，从一体化结构件为市场切入口，对标海外

品牌，国产替代进口设备。同时向上向下衍生我们的产品型

谱，全面覆盖 1400-9200T 这个范围的市场需求。 

附件清单（如

有） 
无 

日期 2024 年 5 月 15 日 

 


