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北京经纬恒润科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2024-003 

投资者关系活

动类别 

特定对象调研           □分析师会议 

□媒体采访               □业绩说明会 

□新闻发布会             □路演活动 

□现场参观               □电话会议 

□券商策略会             □其他 

参与单位名称 
（排名不分先后，按字母顺序排列） 

长盛基金，方正富邦，鹏扬基金，兴业证券，中信保诚资管 

会议时间 2024 年 5 月 14 日 

会议地点 北京 

上市公司接待

人员姓名 
董事会秘书：郑红菊 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

1.公司预计 2024 年汽车电子产品业务收入的主要增量有哪

些？ 

答：①车身域控制器项目，2024 年已有某客户项目量产，该

产品的单车价值量超过两千元，且预计该项目的量较高，此

外，该产品预计今年仍有其他客户项目量产； 

②5G T-BOX 产品，公司获多个客户项目定点，预计 2024 年有

较高收入； 

③ADAS 方面，公司客户较多，同时也获得了一些海外车型项

目，2024 年会陆续量产起量，此外，公司 EyeQ6 Light 方案的

ADAS 预计今年开始量产，具备八百万像素，单车产值上升； 

④AR-HUD 产品，2023 年已有某车型量产，2024 年有新车型

量产； 

⑤VCU 方面，公司整车控制器 VCU 产品获 Stellantis 定点并于



2023 年下半年量产，预计 2024 年有明显的收入增量。 

 

2.公司在车身域控方面的竞争优势是什么？ 

答：车身域是恒润传统优势汽车电子领域，分布式架构下恒

润开发和量产几乎所有的车身模块，包括车身控制器、无钥

匙进入控制器、天窗控制器、门模块、座椅模块、氛围灯、电

动尾门、蓝牙钥匙等，在量产经验和机电算法上有优势。此

外，公司在车身域控制器的 knowhow 上积累经验丰富，在域

控架构设计方面具有天然的优势。 

 

3.公司目前的客户结构情况如何？ 

答：2023 年，公司部分大客户的收入占比有所提升，如吉利、

江铃等；在造车新势力方面，合众、蔚来、东风岚图等客户的

收入增长较快；在海外客户方面，公司 2023 年海外业务收入

较去年同期增加 29%，客户包括 BorgWarner、HI-LEX、Navistar、

Stellantis 等等，同时公司也在积极拓展海外其他客户群体，

并且，为适应国际化发展战略，2023 年公司在马来西亚成立

全资子公司，以便更好地服务海外客户。 

 

4.公司对后续的研发人员数量及研发费用情况预期如何？ 

答：2024 年公司人员数量会保持基本稳定，研发费用率较去

年同期会有所下降：①公司的平台化做的较好，因此在一定

规模的项目数量增长上，人数不会随之线性增长；②目前技

术升级较快，因此公司仍会招聘一些高素质的关键人才，数

量上不会有较大增幅。 

 


