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证券代码：688589                                   证券简称：力合微 

债券代码：118036                                   债券简称：力合转债 

深圳市力合微电子股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2024-006 

投资者关系活动

类别 

■特定对象调研           □分析师会议 

□媒体采访               □业绩说明会 

□新闻发布会             □路演活动 

■现场参观               □电话会议 

□其他 

参与单位名称及

人员姓名 

深圳华夏复利私募证券基金管理有限公司 王永红 

深圳市扬子成信投资有限公司 刘胜源 

深圳赋格投资控股有限公司 张骥 

深圳前海中惠玉成基金管理有限公司 刘剑 

远东宏信有限公司 马良 

深圳前海恒邦股权投资有限公司 雷佳欣 

黄石国资基金 赵陈喆 

个人投资者 曹志磊、杨斐翔 

中信证券 李天雄 

交银施罗德基金 曾怡珺 
 

会议时间 2024 年 5 月 14 日、15 日 

会议地点 公司会议室 

公司接待人员 

姓名 

副总经理、董事会秘书：吴颖 

证券事务代表：龚文静 

投资者关系活动主要内容介绍： 

一、介绍公司的基本情况和最新经营情况： 

公司作为一家芯片设计企业，专注于物联网通信和连接 SoC 芯片，在电力

线通信（PLC）、电力线+无线多模通信等拥有自主可控核心技术及系列芯片，不
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断加大研发投入、坚持创新、拓展市场应用，为物联网（IoT）、智能家居、光伏

新能源等各种数字化、智能化应用场景提供“最后一公里”通信、连接芯片及芯

片级完整解决方案，以物联网、新能源、双碳经济、智能家居、数字化转型和智

能化升级为市场驱动、以发展自主芯片技术和硬核科技为宗旨，不断提升企业品

牌和发展成为该领域芯片领军企业。2023 年，公司实现营业收入 57,918.82 万元，

较上年同期增长 14.96%；实现归属于母公司所有者的净利润 10,688.66 万元，较

上年同期增长 42.26%；归属于母公司所有者的扣除非经常性损益的净利润

9,278.91 万元，较上年同期增长 73.30%。 

2024 年第一季度，公司实现营业收入 12,986.14 万元，同比增长 17.09%；实

现归属于上市公司股东的净利润 2,335.65 万元，同比增长 9.5%；实现归属于上

市公司股东的扣除非经常性损益的净利润 2,126.14 万元，同比增长 5.54%。 

二、解答投资者提问，主要提问及解答如下： 

1.PLC 技术用于智能家居领域能达到怎样的效果？ 

答：实现全屋智联，安全、可靠、全覆盖、无盲点通信连接是关键，PLC 电

力线通信技术实现全屋智能，首先在智能家电每个设备中植入芯片，然后在网关

植入芯片即可通信。在厨房、卫生间等房屋角落 WiFi 信号不稳定的地方，PLC

打破了空间壁垒，实现全屋智能设备互联。PLC 通过已有电线进行数据传输，无

需布线，具有穿墙越壁，信号不受阻挡的优点，有效实现了智能家电的内部控制

与通信连接。公司除了提供 PLC 芯片，也能为客户提供通讯协议技术、自组网

技术等，解决智能家居场景下通讯环境搭建、有关通信技术方面的难题。 

2.公司在智能酒店客控市场有什么进展？ 

答：2023 年上半年公司完成酒店基础产品的研发，完整酒店项目落地和成

功商用，产品 1.0 成熟；下半年，进行了系统性的市场推广，与数个重点旅游城

市的旅游、酒店协会合作，向酒店推广新技术（PLC 通信技术）及基于 PLC 技

术的酒店客控产品。同时，还参加了各类大型酒店产品展会，向潜在客户及合作

厂商展示我们的技术和产品。2023 年公司已积累上百个酒店项目和十几家经销

商，目前覆盖 100 多家酒店（含样板间），并成功进入了包括全季、亚朵、希尔

顿、智选假日、格林豪泰在内的豪华连锁酒店和大型连锁商务酒店的项目，为2024

年的全面市场拓展奠定了坚实的基础。 
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3.酒店使用 PLC 进行智能控制相较于蓝牙、wifi 等方式有哪些优势？ 

答：与传统智能客控产品（有线、无线）相比，PLC 具有易安装、易维护、

高稳定、低延迟和系统成本优势，公司推出的 PLC 智能酒店客控系统有助于酒

店行业智能化升级，拥有广阔的市场空间和巨大的市场需求。 

4.公司有直接的海外客户吗？ 

答：借助公司在国内市场电力线通信技术和芯片产品形成大规模应用的基础，

公司积极开拓国际市场，聚焦海外电表、光伏、智能照明等市场，通过与国内外

整机/系统出口企业合作，“搭船出海”。公司将加强公司芯片技术和产品的宣传

力度，提升公司的国际知名度，与整机/系统出口企业建立更广泛的合作，使在该

市场板块形成较大突破，为公司带来新的发展空间和一个新的利润增长点。 

5.公司芯片产品在智能电网低压配网创新应用方面有什么进展？  

答：公司芯片在既有市场以外，拓宽应用领域，顺应电网公司智能化、数字

化发展的政策，在电力设备万物互联的大趋势下，积极开发应用于低压配网市场

的新产品，已在光伏开关、智能断路器、智能量测开关、四可装置一体机、中继

器、物联网表模块（用于控制光伏开关）、能源管理器、融合终端、互感器等新

型设备上成功应用，在山东、湖南、河南等省已批供货，其他 10 多个省份均在

试点推广，来年将参与批量招标。2023 年，公司在这一市场的累计合同额达到

4,000 万元以上，实现了显著的增长。 

6.您如何看待公司在电网市场份额增长的持续性？ 

答：智能电网是一个优质的市场，市场空间较大。一方面，公司作为已通过

国家电网公司的高速双模芯片级互联互通的检测的供应商，将积极抓住机遇，在

高速双模产品供应上努力争取提升市场份额。公司持续参与用电信息采集市场国

网高速双模模块和南网高速 PLC 模块招标，并积极开拓深化应用的市场，通过

领先的芯片开发能力及稳定可靠的产品及服务能力实现市场份额的稳步提升，也

进一步巩固了公司作为智能电网主要芯片供应商的地位。另一方面，随着国家电

网对电网智能化及配网自动化的进一步改造，更多的终端设备增加远程控制及通

信功能，比如智能断路器、智能开关等。相较于原来只是智能电表的控制，未来

通过电力线技术来连接的节点会更广泛，智能电网领域的市场总量将大幅提升。
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公司凭借专业技术在业内建立了广受认可的品牌，公司将持续强化在技术、产品

和服务上的竞争优势，同时不断挖掘电网领域新的产品需求，提供集中器、智能

开关等更加丰富多样的产品，不断提升市场份额。 


