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内蒙古北方重型汽车股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                      编号：2024-001 

接待方式 

√特定对象调研  □分析师会议   □媒体采访 

□业绩说明会    □新闻发布会   □路演活动 

□现场参观      □其它 

时间 2024 年 5 月 23 日下午 15:30-17:00 

地点 内蒙古包头市稀土开发区北方股大厦 6楼会议室 

接待单位及人员 

序号 姓名 公司名称 

1 刘军 沣谊投资 

2 朱亮 丹羿投资 

3 宝玥娇 丹羿投资 

4 高伟杰 东北证券 

5 杨博星 财通证券 

6 张挺 泰信基金 

7 钱栋彪 泰信基金 

8 焦阳 国联基金 

9 杨显 泰信基金 

10 梁超 鹏华基金 

11 容志能 宝盈基金 

12 孙柏蔚 富国基金 

13 杨显 泰信基金 

14 邰桂龙 西南证券 

15 姚学峰 薏宸基金 

16 张雪韬 华夏基金 

17 马伟恩 华夏基金 

18 张杨 浙商证券 

19 张木 华夏基金 

20 朱荣华 华泰保险 

21 蔡宗延 博时基金 

22 刘世昌 申万菱信 
 

公司接待人员 董事会秘书赵志远、中国兵器首席科学家李来平、
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发展规划部经理刘栓伟、财务金融部预算室经理

蒙霄、证券事务代表田凤玲 

投资者关系 

活动内容 

本次接待特定对象调研主要问题及回答如下： 

1.请介绍下公司的主要业务及产品市场情况。 

答：公司主要业务为矿用车的研发、生产、销售和服务，

同时提供矿用车备件、维修承包及劳务服务等。公司具

备年产 1000 台矿用车生产能力，可生产载重 28—400 吨

全系列矿用车（含机械传动矿用车、电动轮矿用车、矿

用洒水车、双动力矿用车、纯电动矿用车、氢能源矿用

车等），建有遍布全国、辐射全球的营销服务网络，系列

化产品广泛应用于冶金、煤炭、有色、化工、建材、水

电、交通基建七大矿业领域，遍布于国内外数百个大型

露天矿山，是国内矿用车行业的领航者。国际市场已拓

展至蒙古、非洲等 67 个国家和地区，已成为极具竞争力

的民族品牌，在同行业领域世界排名居于前列。特别是

2020 年实现澳洲市场和欧洲市场的重大突破，首次进入

国际公认的高端市场。 

2.请介绍下公司 2021 年、2022 年、2023 年的订单情况。 

答：2021-2023 年，公司订单基本能够满足实现目标收入

的需求。作为国内矿用车行业的龙头企业，从“十三五”以

来，公司积极布局开拓国际市场，在国际市场深耕细作，

近年来效果显现。公司积极开拓国内国际市场，争取更
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多订单满足公司生产经营需要。 

3.2023 年销售矿用车数量较 2022 年有所下降，但是收

入增加了。原因是什么？ 

答：主要是产品结构不同，公司矿用车产品从 28—400

吨，价格差别较大。2023 年，吨位相对较大的车型销量

同比增加。 

4.公司产品毛利率情况如何？ 

答：公司产品为定制化生产的，车辆根据客户的需求进

行配置，相同吨位的车价格也不同，所以毛利率水平不

同。另外，服务及备件的毛利率与矿用车毛利率差异也

较大。公司通过不断技术创新，内部管理创新以及多方

位降本增效等措施，不断提升公司产品毛利率水平。 

5.公司订单的交付周期有多长？ 

答：公司按照合同约定要求准备生产供货。从零备件准

备到完成总装实验等，短的有几个月的，长的也有跨年

度的。 

6.2024 年第一季度存货较大的原因是什么？ 

答：矿用车行业的上游行业主要是发动机、变速箱、液

压、电子元器件、电气控制系统等核心零部件行业，这

些核心零部件的供应渠道均被国外大公司掌控，具有相

对的渠道垄断性。为了积极应对核心零部件供货周期延

长、价格上涨、市场竞争激烈等不利影响，除了满足日
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常生产经营储备外，公司增加了核心零部件作为战略性

储备及长线件储备，导致 2024 年第一季度存货较大。 

7.2023 年度公司计提存货跌价准备的依据是什么？ 

答：根据《企业会计准则》相关规定，为客观、公允地反

映公司资产状况，本着谨慎性原则，公司对 2023 年 12

月 31 日的各项资产进行了全面清查，判断其是否存在减

值迹象，并进行减值测试。在存货减值测试过程中，考

虑到技术进步、市场变化，为了进一步防范经营风险，

在上一年度减值计提的基础上，对现有库存中库龄较长

的备品备件和不符合第四阶段排放标准的 TR50D 矿用车

及其专用零部件补提存货跌价准备，详见《关于计提（转

回）资产减值准备的公告》（ 编号：2024-007）。 

8.公司产品售价较高，客户看重的是什么？ 

答：公司矿用车具有高可靠性、高耐久性的特性，具体

体现为使用寿命长、作业效率高。国际上通用的检验矿

用车性能的 2 项指标为矿用车平均无故障间隔时间

（MTBF）以及平均故障维修时间（MTTR）。近年来，公司

质量不断提升，MTBF 和 MTTR 稳步改善提升，与对标世

界一流矿车企业卡特及小松相比，2 项指标差距在逐步

缩短。 

9.介绍下公司分红情况。 

答：公告高度重视股东关系管理，注重对股东的回报，
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坚持与投资者共享公司成长收益，创建和谐股东关系。

公司严格按照《公司章程》执行利润分配政策，从 2017

年度以来，股息支付率每年均高于 30%。 

10.看到公司关于提请股东大会授权董事会全权办理以

简易程序向特定对象发行股票的相关公告，公司募集资

金的用途是什么？ 

答：公司生产车间部分设备比较老旧，为了不断提升公

司的核心竞争力，拟募集资金用于解决生产制造窄口及

研发能力提升，为公司可持续、高质量发展提供有力支

撑。 

11.公司如何进行市值管理？ 

答：公司积极贯彻落实国务院国资委以及兵器工业集团

的要求，持续聚焦主业，提升公司业绩，夯实行业地位，

以规范运作为基础，努力做好经营管理，加强与投资者

的沟通交流，积极传递公司价值。未来，公司将继续规

范公司治理，切实履行社会责任，强化核心竞争力，坚

持稳健经营，不断提升盈利能力，推动公司高质量发展。 

附件清单（如有） 无 

记 录：                     审核： 

 

 


