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证券代码：688175                                  证券简称：高凌信息 

 

珠海高凌信息科技股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2024-005 

投资者关系活

动类别 

 

 特定对象调研        □分析师会议 

媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

 现场参观            一对一沟通 

其他：电话会议 

参与单位名称

及人员姓名 
建信基金、民生证券 

时间 2024年 5月 28日 

地点 公司会议室 

上市公司接待

人员姓名 

董事长、总经理：冯志峰；董事会秘书、财务负责人：姜晓会； 

证法事务部经理、证券事务代表：严章祥。 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

 

1. 军工通信需求恢复情况，军工 IMS 融合通信网络招投标

节奏展望？ 

答复：军用通信需求释放正常，公司已与需求单位积极对

接相关工作。 

军用 IMS 整体建设尚未启动，但基层单位已陆续出现了一

些零星采购需求，公司也正在积极推进局部试点应用。当前公

司 IM04 ACS核心网元产品和 IM04 UG接入产品均已经实现销

售突破，相关网元也通过了业内多个主流厂家的兼容性测试认

证。公司 IM04系列 IMS通信系统以其高稳定、高安全的特点获
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得部分国防单位的认可。 

公司是国内少数得 IMS 多个核心网元的电信设备进网许可

资质的厂家之一，并针对行业应用特定要求，开展了内生安全

IMS 系统的研制工作，处于业内先进水平。如后续整体建设启动，

将会带来较好的业务机会。 

2. 公司各业务核心客户是谁，重合度如何？ 

答复：军用通信业务的主要客户群体是军队及军工科研院

所；网络内容安全业务的主要客户群体是各地通信管理部门、

运营商、公安部门；环保物联网应用业务的主要客户群体是各

地生态环境部门；网络空间内生安全业务客户主要分布在军队、

公安、银行等具有高安全网络诉求的行业，一般为原则上出现

攻击损失不能承受的行业。 

公司网络空间内生安全和网络内容安全产品已经部分进入

军队用户，客户局部重合。 

3. 公司产品销售模式如何，协同度如何？ 

答复：公司的军用电信网通信设备和网络与信息安全业务

采取直接销售的模式；环保物联网应用业务以直销模式为主，

经销模式为辅。目前高凌信息、信大网御、高凌技术等三家公

司分别承担三个方向的业务。同样产品进入不同客户或不同产

品进入同一客户的场景下，会有一定的协同。 

4. 2023 收入承压，主因网络内容安全业务收入同比减少

79.63%，为何波动较大？主要减少需求的客户以及目前的需求

情况？ 

答复：2023 年，公司网络内容安全业务收入同比减少

79.63%，主要因为公司网络内容安全业务客户需求释放不足，

且由于客户提出需求到项目落地的时间较长所致。 
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该业务板块客户信息涉密。客户需求方面，《反电信网络

诈骗法》明确要求公安部、工信部、银行、互联网公司等加大

诈骗整治力度，需求有望从今年开始逐步释放，公司看好该业

务领域的增长潜力。 

5. 反欺诈等有哪些重大法规变化，对网络内容安全行业拉

动情况？ 

答复；国家为了预防、遏制和惩治电信网络诈骗活动,加强

反电信网络诈骗工作,保护公民和组织的合法权益,维护社会稳

定和国家安全,于 2022 年 12 月颁布实施了《反电信网络诈骗

法》，2023 年 11 月 13 日公安部发布了《电信网络诈骗及其关

联违法犯罪联合惩戒办法》（征求意见稿），整个社会更加重

视对电信诈骗的综合治理，有望促进市场需求释放，看好该领

域未来的市场增长。 

6. 网络内容安全毛利率作为标准化产品价格趋势及毛利率

趋势？ 

答复：公司网络内容安全业务产品主要为“项目制”而非

标准品销售，项目毛利因业务规模、软件定制需求、工程复杂

程度以及市场竞争情况的不同而存在差异。2023 年公司网络内

容安全业务产品毛利率为 43.69%，随着公司产品的升级换代，

毛利率存在一定上升空间。 

7. 23年和 24Q1 研发投入都增长较快 

答复：2023 年研发费用同比增长 9.31%，主要系上年研发

固定资产增加，本期折旧摊销费增加所致；2024 年一季度研发

投入与上年同期相比没有大幅变化。 

8. 未来研发费用展望？ 

答复：在保持当前投入规模的基础上，持续加大对特种通
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信、网络内容安全方向的产研投入。 

9. 未来产品规划？ 

答复：军用通信业务方面，公司将积极围绕具备内生安全

属性的通信系统开展技术研发和产品储备，紧密结合客户需求

和自身能力完善公司产品矩阵。同时，考虑以拟态防御技术加

持军品，满足军用客户高稳定、高安全等核心诉求，持续提升

公司产品竞争力。 

网络内容安全业务、环保物联网业务方面，公司将结合《中

华人民共和国反电信网络诈骗法》《中华人民共和国噪声污染

防治法》颁布实施带来的业务机会，结合市场需求积极开展产

品更新迭代，促进业务发展。 

网络空间内生安全业务以我国首创的拟态防御技术为基

础，是公司战略布局业务，优先为军用通信业务赋能，同时也

面向国家关键信息基础设施及相关垂直行业进行应用赋能。 

10. 24Q1 销售、管理费用率都增长较快的原因？ 

答复：2024年第一季度销售、管理费用率较 2023 年同期有

大幅降低，较 2023年度有较大增长，主要是公司确认收入不是

按季度均匀确认的，但是公司的各项费用投入是持续投入导致

的各项费用比率同比全年有大幅增长，从数值上分析，与去年

同期持平。 

11. 账上资金较多，使用规划？ 

答复：一方面，公司主要考虑在主营业务相关的技术、产

品方向投入，公司的五个募投项目已涵盖公司主营业务主要方

向，将有序推进募投项目实施，推动公司健康稳定发展。 

另一方面，公司也考虑通过适当的并购手段，围绕公司主

营业务相关的技术、产品扩大公司经营规模。 
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12. 当前 24、25 年激励目标较高，是否有新的股权激励目

标？ 

答复：股权激励目标的调整需要履行董事会、股东大会等

审议程序，公司当前尚无调整股权激励目标的计划，如公司后

续实施相关事项，会及时履行信息披露义务。 

 

附件清单 无 

日期 2024年 5月 28日 

 


