
浙江新中港热电股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

投资者关系 

活动类别 

     特定对象调研         分析师会议 

 媒体采访             业绩说明会 

 新闻发布会           路演活动 

 现场参观             券商策略会 

参与单位名

称 

第一创业、信辰资产、苏高新基金、天风创新、华章投资、鹿秀投资、温

氏投资、青岛城投、上海毅远基金、华安证券资管、瑞通资本、三峡资本、

杭州乐信投资、达晨财智、中信资管、青岛市北建投、江西大成资本、泰

德圣投资、共同基金、海越基金等 

活动时间 2024 年 6 月 18 日 

活动形式 电话会议 

上市公司接

待人员 

董事会秘书：密志春先生 

董事、财务总监：吴建红女士 

投资者关系

活动主要内

容介绍 

一、简要介绍公司基本情况 

浙江新中港热电股份有限公司（以下简称“公司”）位于浙江省嵊州市，

是嵊州市唯一一家公用热电联产企业，现有总装机容量 99.5MW，主要业

务是热力、电力和压缩空气的生产及销售，下游客户为园区 150 多家的工

业企业。储能业务是公司发展的新业务，通过投资建设储能电站，实现从

传统能源向新能源领域的转型升级。 

二、互动问答环节 

1、请问公司供热和供电的定价模式、定价机制是怎样的？ 

答：目前，公司的电力产品由省物价局统一定价、优先上网。蒸汽产

品的价格整体根据煤热联动原则，由供热企业和用户结合经营成本和市场

供求状况等因素协商确定。公司蒸汽价格在每个月会根据煤价价格波动进

行定价，并参考周边地区的蒸汽价格水平向下游客户进行报价。公司以让

利共赢、支持地区工业发展为原则，选择在省内保持中等明显偏下的定价

水平。 

2、请问公司未来是否有跨区域发展的打算？ 

答：公司传统主业热电联产业务具有天然的区域属性，公司在嵊州当



地发展具有区位优势和先发优势，热电联产和压缩空气业务目前以深耕地

区发展为主要发展策略。在储能业务上，公司以本次电网侧储能项目为契

机，实现公司向新能源领域的转型升级，持续提升公司的盈利能力，也为

后续公司向外发展积累经验。 

3、请问公司最近两年的产能利用率情况？ 

答：公司采用全背压机组，以热定电的生产模式。2021 年之前公司产

能利用率在 90%以上，为满足下游蒸汽需求的增长，公司在 2021 年投产亚

临界机组。随着产能水平提升及产量释放需要一定的过程，2022 年公司蒸

汽产品的产能利用率暂时低于 90%。2023 年，因陌桑现代茧业等下游客户

的供热需求增加，产能利用率实现 90%以上；同时公司的汽拖项目投产，

供热能力进一步提升，能源综合利用率进一步提高。目前公司对弗迪电池、

陌桑现代茧业三期、劳动密集型区块的供热方案进行沟通与研究，后续将

一步提升公司的产能利用率。 

4、请问公司 IPO 及可转债募投项目实现效益的情况如何，目前的投

资进度如何？ 

答：公司募投项目的建设及投产情况符合项目规划的预期，未变更过

募投项目，目前实现的效益情况良好。 

公司 IPO 的募投项目包括节能减排升级改造项目和热网扩容改造项

目。截至 2024 年 6 月，节能减排升级改造项目累计实现效益已覆盖募集资

金承诺投资金额在 40%以上；热网扩容改造项目匹配下游用热需求的增长，

间接提高了公司的盈利能力。 

公司可转换公司债券的募投项目包括 80,000Nm³/h 空压机项目、向陌

桑现代茧业供热管道及配套管线项目和高效化、清洁化、智能化改造项目

及偿还银行贷款和补充流动资金。其中：80,000Nm³/h 空压机项目的电拖部

分于 2022 年 9 月投产，汽拖部分于 2023 年 12 月投产。2024 年除向吴越

能源供应压缩空气外，正在与其他下游客户协商提供压缩空气业务，能够

进一步提升公司的营业收入；向陌桑现代茧业供热管道及配套管线项目配

套满足了陌桑工厂化养蚕用热需求，供热量增长明显；公司的高效化、清

洁化项目涉及三台锅炉改造，起到提效减碳的作用，智能化改造项目助力

公司实现精细化管理，辅助材料的消耗量降低明显。 

截至目前，公司的 IPO 募投项目资金已全部实现投入，可转换公司债

券的募集资金已基本投入。 



5、公司储能项目充放电价差未来是否会缩小？ 

答：公司储能项目为目前嵊州市唯一的电网侧储能示范项目，未来电

网侧储能的充放电差价缩小的可能性很小。电网侧储能项目的建设需要政

府部门、国家电网等各个部门的统一筹划，如未来在嵊州地区新建储能项

目，公司有承建新的储能项目的优势。 

6、2024 年热电联产业务及储能业务的增长情况预计如何？ 

答：2024 年上半年煤炭价格稳中有降，供需基本平衡。公司蒸汽产品

的收入占公司营业收入的比重在 70%以上，2024 年 1-5 月，公司蒸汽产品

的销量增长 10%以上，全年蒸汽销量预计可达到 10%以上。 

基于热电联产企业“以热定电”的生产模式，公司所产电力与热力一

般呈现正相关关系，随着公司供热量的增加，公司的上网电量也将增加。

且电力产品的价格由物价局定价、优先上网，若保持现有价格、并考虑煤

价下降的影响，公司电力产品的毛利将会增加。 

关于压缩空气业务，公司正在开发新客户，预计将实现新的收入增量。 

2024 年下半年，随着储能项目投产并网，也能创造新的收入增长点。 

7、请问公司未来分红的规划如何？ 

答：公司近几年整体以净利润 50%为基准向投资者进行分红，预计未

来不会低于这一水平。 

8、公司在储能项目的选址、技术等方面相比其他储能项目有哪些优

势？ 

答：在选址及方案设计方面，公司将储能电站建于距离柳岸变电所直

线距离在 1 公里以内的地点，可以最大程度减少建设成本，减少输电损耗，

提高设备的可靠性和稳定性；该变电所目前配有两台 24 万伏安的变压器，

负荷余量充足，能够保证储能电站的充放电容量；同时，公司的方案设计

也充分考虑到柳岸变电所远期有扩建第三台主变的可能，公司选用扩建方

便、走线简单、远期适应性好的设计方案。 

在投资成本方面，公司储能项目的投资金额低于同等装机量的其他储

能电站投资金额。电池组占储能系统成本的 60%左右，公司的采购价格处

于磷酸铁锂价格最低谷，实现了产品质量好、投资成本低的最优目标。 

在核心装备的配置上，公司选用行业领先的配置，充分保障储能电站

高效稳定运行。例如，采用比亚迪最新一代储能专用刀片电池，选用高集

成的储能变流升压设备，通过模组化设计，用最少的占地面积、实现最快



速度的并网。组串式 PCS 能够对电池簇进行一对一精准化管理，达到更高

充放电量，实现行业领先的转换效率。 

9、公司煤热联动的调价机制、调价周期及毛利水平如何？ 

答：公司的蒸汽产品价格以月为周期进行调整，结合煤炭价格涨跌、

周边市场价格等实行市场化调节。公司支持地区工业发展、与下游客户互

利共赢、坚持低价策略，使得蒸汽价格在省内位于中等明显偏下水平。 

2023 年公司蒸汽产品的毛利率在 21%左右，2024 年预计随着煤价走

势，蒸汽产品的毛利率将有一定上升。 

公司的电力产品价格由物价局统一确定，热电联产的电力优先上网，

故电力产品的毛利率在 2023 年以来随着煤炭价格下降而呈上升趋势，2023

年电力的毛利率较上年增加近 10 个百分点。 

附件清单 

（如有） 
无 

 


