
浙江物产环保能源股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2024-003 

投资者关系活动

类别 

 

□特定对象调研        分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

√现场参观  

□其他（请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

 

谢瑾贤  华泰证券股份有限公司研究所 

杨  波  台州市创收股权投资有限公司 

姜忠兴  德合勤企业咨询（杭州）有限公司 

冯浈浈  厦门纵横金鼎私募基金管理有限公司 

倪建成  浙江银万私募基金管理有限公司 

郑怡佳  浙江沣收创业投资有限公司 

尤筱璐  杭州商冉文化科技有限公司 

张凯天  澳门国际银行股份有限公司杭州分行 

毕一平  浙江浙经律师事务所 

马  骉  北京启星私募基金管理有限公司 

郑达伟  海南敦朴私募基金管理有限公司 

 

时间 2024 年 6 月 19 日 

地点 杭州 

上市公司接待人

员姓名 

副总经理兼董事会秘书王竹青先生 

总经理助理李廉明先生 

财务总监张健先生 

证券事务代表朱磊倩女士 

 



投资者关系活动

主要内容介绍 

问题一：公司如何在煤价波动的情况下，保持毛利相对稳定、

业绩较为稳健的？公司煤炭流通业务的销售经营策略是怎样

的？ 

答：煤炭流通业务的核心是为煤炭终端用户高效配置煤炭

资源，包括煤源寻找及组织、煤种调配、物流管理、信息咨询

等。公司煤炭流通业务主要采用购销对接模式，严格控制敞口

风险。历经 74 年发展，公司煤炭流通业务积累了以下优势： 

1. 规模优势：上市以来，公司煤炭每年销售规模均超过

5,000 万吨。作为行业最大的参与者之一，得益于规模优势，

公司在经营过程中可以通过配煤、筛煤等方式降低经营成本、

提升盈利能力，同时在采购物流服务时有较强的谈判能力，在

保障煤炭稳定供应和多样化供应方面公司有着较大的优势。 

2、煤炭购销综合服务体系优势：公司采用集购分销模式，

向上通过集成下游订单实现集中采购，并积极开拓海内外采购

渠道；向下大力开拓终端直接用户，通过配煤加工、物流、信

息、配煤等增值服务，增强客户粘性，提高盈利能力。 

3、风控体系优势：公司建立了完善的客户准入、合同签

订、业务执行、资金调配等管理体系，并运用信息系统建设、

现期结合等工具和途径降低市场波动的影响。 

4、资金优势：煤炭流通业务开展存在一定的资金周转周

期，需具备一定的资金实力。公司现金流充沛，依托长期稳定

的上下游客户资源，打造了高效稳固的供应链集成网络。 

 

问题二：可否展望一下接下来煤价及供需情况走势？公司有没

有什么应对策略？ 

答：煤炭在较长时期内仍是我国的主体能源，随着一系列

保供稳价政策的持续落地，我国煤炭优质产能释放较为充分，

预计煤炭价格企稳，煤炭市场供需基本平衡，具体以市场实际

表现为准。 



    公司将通过多种渠道提升资源获取能力：上游资源方面，

通过与煤矿、洗煤厂、集运站等加强合作，进一步提升产业链

上游资源获取能力，发挥好境外公司及海外办事处的作用，获

取优质境外资源，创新海外业务模式；下游客户方面，加强终

端客户开拓力度，稳步提升市场占有率。另外，公司还积极开

展物流转型，逐步提升物流综合解决能力，助力业务降本增效。 

 

问题三：公司的碳配额情况如何，是否足够覆盖公司的碳排

放？ 

答：碳配额是指按规定必须完成的温室气体减排指标。对

公司而言，实现“碳达峰碳中和”是推动高质量发展的内在要

求，煤炭的清洁高效利用是实现“双碳”目标的重要途径。公

司热电联产业务可通过热电协同、多能互补的业务模式构建多

元综合清洁能源供应体系，充分实现煤炭清洁高效利用。公司

在之前的两个履约周期中均圆满完成了下属各热电企业的碳

排放配额清缴履约工作且有盈余。 

 

问题四：公司热电联产业务可以为客户提供电力、蒸汽和压缩

空气等产品，请问这些产品是如何定价的？ 

答：电价按照上网价格统一结算，由政府部门制定管理；

蒸汽价格由政府部门出具指导价格以及调整机制，上游原材料

价格波动可通过供热价格调整向下游传导，主要包括煤炭等原

料；压缩空气价格由公司和用户依据生产经营成本和市场供求

状况等因素协商确定。 

 

问题五：公司热电联产业务的毛利率一直在行业内属于较高水

平，主要是什么原因？公司热电联产业务的核心优势是什么？ 

答：公司热电联产业务通过高效能的背压机组，实现能量

梯级利用，为客户提供电力、蒸汽和压缩空气等产品，同时提



供污泥、生物质等一般固废处置服务，因此公司热电联产毛利

率较高原因有如下几个方面： 

1、公司蒸汽产品通过煤价联动机制，可以实现稳定的收

益。除此之外，一般固废处置、压缩空气等也可带来额外的收

益，与单一业务相比，公司产品和服务更加丰富，可以为客户

提供更多附加值。 

2、公司采取能源贸易+能源实业双轮驱动模式，热电厂的

煤炭由公司集中供应，在成本上更具备优势； 

3、公司注重精细化管理，不断提升运行效能、降本增效。 

热电联产领域，公司技术优势明显，其中燃煤机组超低排

放改造和运营技术在行业内处于领先地位，在污泥焚烧综合利

用、生物质焚烧发电等方面具有先发优势，取得大量创新成果，

屡获省内外殊荣。 

此外，为力争热电外延发展突破，公司持续推进熔盐储热、

废轮胎橡胶高值转化和废光伏组件资源化回收等一系列技术

创新产业化项目落地，以科技创新服务公司高质量绿色发展。 

 

问题六：在热电联产领域，公司未来有没有规划更多项目布局

或者并购计划？ 

答：未来，公司热电联产业务在自身挖潜与释放产能的基

础上，朝着绿色化、低碳化和智能化的方向转型升级。围绕双

碳目标，从单一能源利用向低碳燃料-太阳能-储能多能耦合热

电联产技术方向转型发展，从传统热电向热、电、气、冷等多

种能源产品综合服务方向转型发展，从能源消耗向固废处置资

源综合利用方向转型发展，探索“煤电+储能+固废”耦合热、

电、气、冷联供的热电联产新模式，构建智慧电厂与虚拟电厂，

将公司热电联产打造成为园区绿色低碳发展的多能联供综合

能源中心与资源综合利用中心。 

此外，公司也在积极寻求外部优质项目，充分挖掘外延式



发展可能性，为公司可持续高质量发展提供动能。 

 

问题七、公司在新能源的业务布局上，目前重心放在哪里，进

展如何？ 

答：公司在新能源业务领域重点推进以熔盐储能为核心的

新型储能产业链，以光伏、电化学储能为核心的光储充一体化

产业链以及以重卡换电为核心的绿色智慧物流产业链。 

熔盐储能业务方面，公司重点推进熔盐储能技术服务，并

提供新型储能投资及 EPC 总承包服务。其中，公司多能耦合智

慧低碳供能示范项目（2023 年 6 月开工），已成功入选浙江省

科技厅 2023 年度“尖兵”研发攻关计划项目和浙江省“十四

五”新型储能示范项目。 

在光储充一体化业务方面，公司积极开发分布式储能、分

布式光伏项目，投建电池 PACK 模组产线。公司年产 2GWh 新型

储能产品智能生产线已于 2024 年 1 月竣工运行，致力于打造

全球领先的核电级安全分布式储能与智能电网系统方案提供

商与核心设备供应商。 

在绿色智慧物流业务方面，公司深入探索物流运输场景，

推广重卡换电业务。 

附件清单（如有） 无 

日期 2024 年 6 月 19 日 

 


