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爱威科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

 

投资者关系活

动类别 

特 定 对 象 调 研

媒 体 采 访

新 闻 发 布 会

现 场 参 观

 

分 析 师 会 议  
业 绩 说 明 会  
路 演 活 动  
其 他 （ 电 话 会 议 ）  

参与单位名称

及人员姓名 

湖南轻盐创业投资管理有限公司、湖南华洲投资私募基金管理

有限公司、湖南富船私募投资基金管理有限公司、广发证券湖

南分公司、湖南万泰华瑞投资管理有限责任公司、湖南甲骨文

私募基金管理公司、湖南聚力财富基金管理有限公司、中信证

券湖南分公司、深圳市惠和投资基金管理有限公司、方正证券

和生投资、湖南长心私募基金管理有限公司、湖南金沃财智科

技有限公司、湖南九维生物医药、上海微丰投资管理合伙企业

（有限合伙）、湖南中仁资产管理有限公司、长株潭园区发展

联盟 

时间 2024年7月16日 9:30-12:00 

地点 长沙市岳麓区学士街道茯苓路26号爱威医疗科技园 

公司接待人员

姓名 

董事长兼总经理：丁建文 

副总经理兼代理董事会秘书:林常青 

财务总监：龙坤祥 

证券事务代表：邹建强 

天健会计师事务所：李永利、姜丰丰 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

一、丁建文先生介绍公司发展历程，林常青先生简单介绍公司

整体情况。 



二、互动问答 

1、从2023年年报来看，试剂、耗材产品占公司主营业务收入

的比重较大，这块业务发展趋势如何？公司的试剂、耗材是封

闭式配套产品吗？ 

答：仪器和试剂如果来自不同厂家，在检验结果的质量控制、

售后服务等方面容易出现纠纷。为了保证检验结果的准确性，

爱威目前的主要仪器及其配套试剂、耗材产品都是封闭式一体

化的产品。为应对日趋激励的市场竞争，爱威采取了以仪器带

动高毛利试剂、耗材的销售策略，近年来，试剂、耗材产品占

主营业务收入的比重都在60%以上，试剂、耗材产品已经成为

公司的主要利润来源。 

2、公司目前整体收入和利润规模较小，总市值较低，公司未

来发展规划如何？公司未来增长点主要是哪些？ 

答：作为国际国内镜检自动化技术的开创者和引领者，公司自

成立以来一直专注于实现医学检验中的显微镜形态学检验自

动化，这一关键共性技术的领先优势是公司核心竞争力所在，

完善和发展关键核心技术、拓展产品应用范畴，维持在这一细

分领域的领先地位是公司的立身之本。依托这一核心技术，公

司产品线已经从最初的尿液检验拓展到了粪便、妇科、体液、

血液等检测领域。公司推出的“1+2”、“2+4”新一代尿液模块

化分析流水线产品、全自动血液分析流水线产品处于市场先导

地位，市场前景良好，有望成为公司的业绩增长点。 

此外，公司的另一个重点发展战略方向是基层和民用医疗市

场。一方面，针对基层医疗卫生机构规模小、标本量少、自动

化程度要求不高的特点，公司基于上述关键核心技术开发出小

型多功能仪器产品，满足基层医疗卫生机构的临床检验需求；

另一方面，针对慢病管理、健康监测、家庭自测等民用医疗市

场，已开发出围绕女性健康、科学孕育、儿童腹泻、肿瘤早筛、

胃肠疾病、泌尿系统疾病、糖尿病、健康体测等方面的多个系



列几十种轻量化POCT/iPOCT产品。随着基层和民用产品线的推

出和市场的拓展，将有望成为公司未来重要的业务增长点。 

此外，加大海外市场开拓力度，增加国际业务收入也是公司的

一个重要发展着力点。 

公司将继续坚持“创新驱动发展”的原则，秉承“科技服务健

康”的核心理念，以“创造成果、实现价值、长久生存、共同

发展”为经营宗旨，以“爱威只做一件事，实现镜检自动化”、

“让老百姓都能享受现代医疗”、“让人类自我体查像刷牙一样

简单”三大战略愿景目标为牵引，聚焦三大产品主线、面向四

级医疗市场，研发与市场两翼并重、产业与资本双轮驱动，实

现公司高质量、跨越式发展。 

3、集采政策对公司业务影响如何？ 

答：公司产品尚未纳入国采和省级带量集采范围，目前只是在

部分省、地市的阳光采购挂网。集采政策对公司业务目前影响

不大。 

4、公司的血液分析流水线产品在国内的竞争情况怎么样？ 

答：血液检验是常规检验中标本量最多、规模最大的检验项目

公司把 “基于机器视觉技术的医学显微镜形态学检验自动化”

关键共性技术应用到血液分析的推、染、阅环节，开发的

AVE-2100系列全自动血细胞形态学分析流水线，能实现血液标

本的自动推片、染色，并模拟经典的显微镜检测方法，通过应

用人工智能机器视觉技术，对血液标本中血细胞进行实景采

图、识别和分类计数，自动化程度高，全程自动化、标准化、

规范化操作，避免检验人员主观因素影响，保证检测结果的一

致性，确保检验质量，解放人力，为临床提供更高效、更智能

的血细胞形态学检验方案，是目前处于市场先导地位的产品，

也是公司未来主推的新产品之一，目前主要的竞争对手是迈瑞

医疗及希森美康。 

5、公司未来有无资本运作和投融资计划？ 



答：公司在资金、场地、研发与产业化基础、品牌渠道等方面

都具备了较好的基础条件，公司也一直在积极考虑通过资本运

作来尽快推动公司做大做强。如果有合适的项目，可以在充分

论证的基础上通过技术转让、项目合作或投资并购等方式引

进，实现公司内生和外延相结合的发展。这一块具体标的的选

择还是优先同类或上下游企业，主要考虑能否实现双方优势互

补，延伸公司产业链、产生业务协同效应。 

附件清单 

（如有） 
无 

 


