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证券代码：601528                                                                                  证券简称：瑞丰银行 

 

浙江绍兴瑞丰农村商业银行股份有限公司 

投资者关系活动记录表          

序号 
投资者关系活动

类别 
时间 活动形式 参与单位名称 上市公司接待人员姓名 

1  券商策略会 
2024年 7 月 3日

12：00-13：00 
现场会议 

兴业证券、安联寰通、国华兴益资产、国

寿安保基金、大朴资管、友邦人寿、财通

基金、西部利得、人保资产、交银施罗德

基金 

董事会办公室主任冯新

红、证券事务代表曹驰 

2  特定对象调研 
2024年 7 月 3日

13：00-14：00 
现场会议 国泰基金 

董事会办公室主任冯新

红、证券事务代表曹驰 

3  特定对象调研 
2024年 7 月 4日

10：00-11：00 
现场会议 长江证券、千禧年基金 

董事会办公室主任冯新

红、证券事务代表曹驰 

4  特定对象调研 
2024年 7 月 8日

14：00-15：30 
现场会议 国信证券 

董事会办公室主任冯新

红、证券事务代表曹驰 

5  特定对象调研 
2024年 7 月 18日

15：00-16：30 
现场会议 南方基金 

董事会办公室主任冯新

红、证券事务代表曹驰 

6  特定对象调研 
2024年 7 月 24日

15：00-16：00 
现场会议 

华安证券、浙商基金、上投摩根、南方基

金、国泰基金、中邮保险资管 

董事会秘书吴光伟、董事

会办公室主任冯新红、证

券事务代表曹驰 
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7  特定对象调研 
2024年 7 月 25日

10：00-11：30 
现场会议 广发证券、宁银理财、蜂巢基金 

董事会秘书吴光伟、董事

会办公室主任冯新红、证

券事务代表曹驰 

8  特定对象调研 
2024年 7 月 29日

14:00-16:00 
现场会议 长江证券、国海富兰克林基金、浙商资管 

董事会秘书吴光伟、董事

会办公室主任冯新红、证

券事务代表曹驰 

投资者关系活动

主要内容介绍 

接待过程中，公司接待人员与投资者进行了充分的交流与沟通，严格按照有关制度规定，没有出现未公开重大信

息泄露等情况。 

调研主要内容 

1. 从贵行披露的 2024年半年度业绩快报来看，营收、归母净利润均实现双位数增长，请问贵行如何展望未

来业绩？有何经营计划？ 

本行将继续紧扣高质量发展主线，围绕年初制定的经营目标，在进一步夯实内功的基础上，一方面，持续加

大服务实体的力度、深度、广度，另一方面，在息差下行背景下努力通过多元盈利能力的提升和强化落实降本增

效，实现效益、规模、结构、质量的协同发展。 

在具体策略上，本行一是将围绕主责主业，全力以赴打好贷款业务“增长仗”、存款业务“增效仗”、异地空

间“增量仗”；二是将围绕管理能力，锚定服务转型这一战略目标深耕服务“原点”，锚定风险转型这一核心任务

打通经营“堵点”，锚定管理转型这一最大推力驱动效能“绩点”；三是围绕降本增效，将千方百计降业务成本、

管理成本、运营成本，实现提质增效。 

2．6月末，贵行迎来了一批限售股解禁，请问公司大股东在解禁后有没有减持计划？ 

2024 年 6 月 25 日,本行迎来部分限售股的解禁,首次公开发行前的本行前 14 大股东持有的本行总股本的约

42%的股份和本行职工持有的约 1.5%的股份解除限售并可以上市流通。本行的前 14大股东,大都是与本行相生相
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伴、共同成长起来的本地企业。前期，在本行积极摸排解禁股东减持意愿时，他们表示，过去，在瑞丰的发展中

收获了较好的投资回报，当前，对柯桥的区域经济和瑞丰长期积累的竞争优势充满信心，未来，也愿意继续与我

们这样一家知根知底的本土农商行共同发展、共享成果。从目前情况来看，解禁后以上股东未出现减持行为。 

3．省行与行社如何在数字化上进行协同？ 

浙江农商银行系统实行“小法人、大平台”的科技管理服务体系，以省行集约化统筹和“共建、共享、共用”

为基本原则，有效解决了成员机构在业务创新过程中存在的科技水平薄弱、数据应用能力不足、创新成本较大、

人财物支撑不足等问题，省行充分发挥人才、技术和规模优势，统筹制定全系统金融科技发展规划，统一建设 IT

基础设施，统一开发核心系统和关键系统，凝聚“统”的合力。我行在充分发挥省级大平台的高位协调、统筹发

展作用的基础上，有效发挥“小法人”决策链条短优势，积极推进省县融合，提出了“特色应用全面上云、省版

系统先行先试、省县项目共研共建”的策略。通过数据平台和应用平台上云，实现了业务的快速迭代和灵活扩展，

提高了业务效率和质量；依托省行标准化服务、渠道系统和 IT 基础应用平台，自主开发个性化特色业务和管理

系统，打造各类特色化应用。 

 

 


